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DAFTAR PUSTAKA 


BABI 
PENDAHULUAN 


A. Latar Belakang Masalah 

Amanah Undang undang Noor 20 Tahun 2009 tentang Sistem 
Pendidikan Nasional Pasal 20' itu sejalan dengan kewajiban Undang-undang 
Nomor 12 Tahun 2012 tentang Pendidikan Tinggi Pusal 45' yang menegaskan 
bahwa penelitian di perguruan tinggi diarahkan untuk mengembangkan ilmu 
pengetuhuan dan teknologi, serta meningkatkan kesejahteraan musyurakat dar 
daya saing bangsa Dalam pasal tersebut juga ditegaskan bahwa pengabdian 
kepada masyarakat merupakan kegiatan sivitas akademika dalam mengamalkan 
dan membudayakan ilmu penyetuhuan dan teknologi untuk memajukan 
kesejahteraan umum dan mencerdaskan kehidupan bangsa. Selanjutnya dalam 
Pusal 1 Peraturan Menteri Riset, Teknologi, dan Pendidikan Tinggi Repubdik 
Indonesia Nomor 44 tahun 2015 tentang Standar Nasional Pendidikan Tinggi juga 
telah menyebutkan bahwa Standar Nasional Pendidikan Tiaygi, adalah satuan 
standar yang meliputi Standar Nasional Pendidikan, ditambah dengan Standar 
Nasional Penelitian, dan Standar Nasional Pengabdian kepada Masyarakat. Dalam 
pasal tersebut juga dijelaskan bahwa Stundar Nasional Penetitiun dan Pengabdian 
kepada Masyarakat adalah kriteria minimal tentang wimem penelitian dan 
Pengabdian kepada Masyarakat pada perguruan tinggi yang berlaku di seluruh 
wilayah hukum Negara Kesatuan Republik Indonesia. Peraturan Presiden Nomor 
13 Tahun 2015 tentang Kementerian Riset, Teknologi, dan Pendidikan Tinggi 
yang disebutkan dalam pasal ? bahwa Kementerian Riset, Teknologi, dan 
Pendidikan Tinggi mempunyai tugas monyelenggarakan urusan pemerintahan di 
bidang riset, teknologi, dan pendidikan tinggi untuk membantu Presiden dalam 
menyelenggarakan pemerintahan negara. Dalam pelaksunaannya Kemenserian 
ftrset, Teknologi, dan Pendidikan Tinggi telah menetapkan viai tahun 2018-2019 


| Tim Visimedia, Under aredarag Nomur 20 Tahum 2001 slae Undang sedang Nu 12 
Tiatuw NX” Pemerbit Visimedia, 3000, 
5, “Urutang-undang Nomar 12 Tahun 301) tersang Pendilikan Tinggi" 


sebagai berikut : “Terwujudnya pendidikan tinygi yang bermutu serta kemampuan 
iptek dan inovasi untuk mendukung daya saing bangsa" Pendidikan tinggi yang 
bermutu dimaksudkan untuk menghasilkan lulusan yang berpengetahuan, terdidik, 
dan terampil, sedangkan kemampuan iptek dan inovasi dimaknai oleh keahlian 
SDM dan lembaga Titbang serta perguruan tinggi dalam melaksanakan kegiatan 
penelitian. pengembangan, dan penerapan iptek yang ditunjang oleh penguatan 
kelembagaan, sumber daya. dan jaringan 

Pada prakteknya perguruan tinggi bekerjasama dengan lembaga keuangan 
perbankan dalam pengelolaan keuangan. Rank sebagai ager pembangunan (apenr 
«/ depelovemenr) teratama bagi bank-bank milik pemerintah diharapkan mampu 
tnemeliharn kestabilan motseser di perguruan tinggi. Memelihara kestabilan 
moneter salah sutunya bisa dilakukan denyan mengatur perputaran uang di dan 
perguruan tirggi melalui perunan bank sebagai perantara keuangan (irumscial 
Imormediary). Fakta menunjukkan batrwa dewasa ini hampir semua sektor yang 
botkaitan dengan kegiatan kenangan mernbutuhkan jasa bank, sehingga peran 
sebagai perantara keuangan yang dimiliki oleh bank denyan melakukan 
penghimpunan dan penyaluran dana juga akan memunjung kelancaran aktivitas 
perekonomian. Peranan bank yang sungat besar dam penting Ini akan dapat benar- 
benar terwujud tentunya dengan dukungan pihak-pihak yang terkait dengan bank, 
tidak terkecuali individu-individu di masyarakat dan perguruan tinggi sebagai 


memberikan keuntungan terhadap nasabahnya baik dalam bentuk materi misalnya 
bunya maupun non-materi misalnya keamanan atas barang berharga (dama) yang 
dititipkan atau diatmpan di bank tersebut. 

Fungsi dan tugas perbankan tentunya tidak lepas dari masalah keuangan. 


Ocky Kama Penalaran dan Pengabdian 
Murvurakur di Pergurwan Tingpi Kadiri N Yatner JO16, Jakarta: Disertikkam olet: Direktorat Kiset 
dan Pengahdian Penguatan Kiset dan Pengenbangan 


stabilitas perekonomian, memiliki tayas yang sangat kompleks. Berikut funysi 
perbankan secara umum: 
1 Sebagui penghurapun dana 

Penghimpun dana di sini maksudnya adalah bank berfisngsi untuk 
mengumpulkan dana dari rrsasyarakal berupa usaha perbankan seperti simpanan 
giro atau tabungan maupun deposit 
1) Sebagai penyalur atau pemberi kredit bank 

Sistem perbankan tidak hanya berpusat pada penghimpunan dana saya. 
natwun juga kegiatan penyaluran dana dan pemberian kredit kepada masyarakat. 
Dana tersebut tidak sembarang dipinjamkan, melainkan disalurkan dulam bentuk 
kredit untuk keperluan usaha. 

JD Sebagai pelayan jasa 

Bank berfungsi untuk melayani lalu lintas keuangan dan melakukan 
kegiatan perbankan lainnya seperti peryirirnan uang, pembuatan kartu kredit. cek 
wisata, inkaso, dan berbagai aktivitas perbankan lainnyu. 

Pungsi dan tugas perbankan tersebut terkait dalam operasional perbankan 
syariah apakah dapat memenuhi sesuai dengan kebutuhan masyarakat pada 
prakteknya. Atas dasar ini pemulis termotivasi untuk meneliti dan dituangkan 
dulam bentuk penelitian, dengan judul “Penyabeltan Marvarakat Melalui UMKM 
Dalam Mentupkukan Ekomomi Umat (Siadi di BRI Syariah Cabang Pembantu 
Serang) 


R. Tujuan Penelitian 
Adapun tujuan penelitian dari permasalahan yung telah diuraikan di atas 
dalam penelitian ini, yaitu: 
2. Ingin mengetahui prodak pembiayaan UMKM BRI Syariah Cabang 
Pembantu Serang 
b, Ingin mengetahui peluang dan tantangan pembiayaan UMKM BRI 
Syariah Cabang Pembantu Serang 


1.M Syut!'1 Antonio, “Band Srorkok " Jakarta Buku Asetalan, 2010 


€, Ingin mengetahui peran pembiayaan UMKM BRI Syariah Cabang 
Pembantu Serang dalam meningkatkan ekonomi umat 


PARE 

L Profil BRI Syariah KCP Serang 

Profil BRI Syariah Kantor Cabang Pembantu Serang 

Nama : Bank Rakyat Indowesia Syariah Kantor Cabang 
Pembantu Serang 

Alamat 1 KCP Serang JL. Ahmad Yani NO. 165A Serang 

Telepon 210254) 220976 

Pax 110254y 220077 

Tanggat Berdiri 1 17 November NOK 

1, Sejarah Singkat BRI Syariah 


Beruwal dari akuisisi baik jana urta oleh Rank Rakyat Indonesia, pada 
tangyal 19 Desember 2007 dan kemudian diikuti perolehan izin dari barik 
Indonesia untuk mengubah kegiatan usaha Bank Jasa Arta dari bank umum 
konvensional menjadi bank umum yang menjalankan uasaha berdasarkan 
perinsip syariah pada tanggal 16 Oktober 2008, maka lahirlah Bank Umum 
Syariah yang diberinama PT. Bank “syariah BRI (yang kemudian disebet 
dengan nama BRIS) pada tanggal 17 November 2008. 

Dalam UU No. 10 Tahun 1998 tentang bank aman yang melakukan 
kegiatan secara komvensional dapat juga melakukan kegiatan usaha 
berdasarkan primsif syariah melalui pendirian kantor cabang atau kantor 
dibawah kantor cabang haru Selanjutnya dalam peraturan Hank Indonesia 
No. #LPBU2001 tentang bank yang melakukun kegistan usaha berdasarkan 
prinsip syariah wajib membantu Unit Usaha Syariah (UUS) di kantor pesat 
bank. Pada balam Januari 2002 berdirinya unit usaha syariah (UUS) di Bank 
BRI selanjutnya pada tunggal 17 November 2008 berdirinya bank umum 
syariah (DUS) di Dank BRI. 

Nama BRIS dipalih untuk menggambarkan secara langsung hubungan 
Munk dengan PT. BRI (Persero) Tbk, selanjutnya disebut Bank Rakyat 


Indonesia, yang merupakan salah satu bank terbesar di Indonesia BRIS 
merupakan anak perusahaan dari BRI yang akan melayani kebutuhan 
syariah. 

Pada tanggal 19 Desember 2008 telah ditandatangani akta pemisahan 
Unit Usaha Syariah, Penandatanganan akta persiaahan telah dilakukan oleh 
Bapak Sopyan Basir selaku Direktur Utama Bank Rakyat Indonesia dian 
Bapak Ventje Raharjo selaku Direktut Utama Bank Rakyat Indonesia 
Syariah, sebayainsana akta pernisahan No. 17 tanggal 19 Deserabar 2008 
dibuat dihadapan notaris Futhlah Helmi, SH di Jakarta. 

Peleburan unit usalu syariah bank rakyat Indonesia kedalam RRI 
Syariah Ini berlaku efektif pada tanggal | Januari 2009, Adapan yang jadi 
pemeyang saham Bank BRI syariah mdalah sebagai berikut: 

& PT, Bank Rakyat Indonesia (persero) Tbk. Sebesar 99, 9996TW 

# Yayasan kesejahtraan pekerja BRI sebesar 00003384 

Sebagai bukti nyata kepedulian terbadap usaha mikro kecil dan menengah 
(UMKM), BRI Syariah menawarkan produk pinjaman modal yang dinamakan 
Unit Mikro BRI Syariah iB, Salah satu produk yang ditawarkan umuk usaha 
usaha kecil masyurukat yaitu Unit Mikro BRI Syariah. Harapannya agar bisa 
membantu pengembanyan usaha manyarakat. 

Unit Mikro BRI Syariah IB menghadirkan 3 produk yang dapat dipilih 
sesuai dengan kebetuhan masing-masing UMKM, yaitu Mikro 28IB, Mikro 7siB, 
serta Mikro S00IB. Mikro 25IB merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa 
ayunan atau jaminan. Batas tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu mulai dari 
Rp $ juta hingga Rp 500 juta, yang dapat ditenar hingga 60 bulan. 

Sementara untuk Mikro 7SiB serta Mikro SOMB merupakan jenis pinjaman 
syariah yang membvatuhkan adanya ayunan. Namun, ketiga produk pinjamun BRI 
Syariah unit usaha mikro tersebut sama-sama memiliki tenor atau jangka waktu 
mulai dari 6 balan hingga &0 bulan. 

Jaminan untuk Mikro 7MB dan SO0B yakni wajib menjaminkan sertifikat, 
akta jual beli dan BPKB kendaraan. Untuk masa berlaku kendaraannya dihatasi di 


5-10 tahun ke belakang, Total nasabah Mikro BRI Syariah di Provinsi Banten 
smpai saat ini berjumlah S0O nasabah. Mayoritas nasabah terbanyak terdapm di 
Kota Serang. 

Hampir W persennya nasabah dari Pasar Induk Rau. Keunggulan BRI 
Syariah dengan bank lainnya itu terletak di msuransi, karena jika nasabah 
tnelakukan pinjaman hingga Rp 500 juta, mereka tidak dikenakan binyu awurursi 
jiwa. Untuk asuransi tetap dibayarkan kepada pihak asuransi, namun BRI Syariah 
yang akan menanggung semua pembayaran asuransi tersebut. Dengan kehadiran 
produk tersebut diharapkan UMKM yang mendapatkan bantuan modal mampu 
tnenpembangkan diri dan terus berperun secara aktif dalam memajukan 
perekonomian umat. 


D. Kondisi yang Diharapkan 

Kondisi masyarakat yang diharapkan setelah pengabdian kepada 
inasyarakat di Perbarken Syarah Cabang Pembantu Serang ada beberapa mpek, 
yaitu 

|. Prodak prodak yang ditawarkan sesusi dengan keburuhan masyarakat 

Unit Mikro BRI Syariah iB menghadirkan 3 produk yung dapat dipilih 
sewuni dengan kebutuhan musing-masing UMKM, yaitu Mikro 25iB, Mikro 75iB, 
serta Mikro SOMP, Mikro 25iB merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa 
ayunan atau jaminan. Batas tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu mulai dari 
Rp 5 juta hingga Rp $00 juta, yang dapat ditenor hingga 60 bulan. 

Sementara untuk Mikro TSIB serta Mikro SME merupakan jenis 
pinjaman syariah yang membutuhkan adanya aguman. Namun, ketiga produk 
pinjaman BRI Syariah unit usaha mikro tersebut sama-sama memiliki tenar atau 
jangka waktu malai dari 6 bulan hingga 60 bulan. Dengan prodak terbaru BRI 
Syariah ini masyarakat akan lebih mudah untuk memperoleh pembiayaan sesuni 
dengan kebutuhan, 


1 Peluany dan tantangan pembiayaan UMKM dapat menjadi barometer 
keunggulan BRI Syariah 


Peluang pembiayuan UMKM BRI Syariah mernberikan produk mikro hagi 
calon nasabah dengan tanpa agunan, untuk pinjaman mikro sampai Rp 23 juta. 
Dengan catatan, debitur benar-benar memiliki usaha yang telah berkembang 
dengan baik Nasabah dapat dengan mudah untuk mendapatkan pembiayaan 
dalam mengembangkan usahanya. Keunggulan BRI Syariah dengan bank laannyu 
itu terletuk di asuransi, karena jika nasabah melakukan pinjaman hingga Rp 300 
juta, mereka tidak dikenakan biaya asuransi jiwa, Untuk asuransi tetap dibayarkan 
kepada pihak asuransi, namun BRI Syuriah yang akan mesanggung semua 
pembayaran amuranai tersebut. 

Adapan tantangannya pinjaman mikro mulai Rp 75 juta dan sampai Rp 
300 juta menggunakan jaminan seperti tunah, bangunan, ataupun kendaraan yang 
dimiliki calon debitur, Berupa menjaminkan sertifikat, akta jual beli dan BIKR 
kendaraan. Untuk masa berlaku kendaraannya dibatasi di 5-10 tahun ke belakang 
Selanjutnya ke depan dari nasabah itu dikhawatirkan akan terjadi wanprestasi 

Tantangan lainnya banyaknya UMKM yang feasible duri sudut pandang 
bisnis, namun tidak bankahle karena tidak memiliki agunan cukup, dk 
menjalankan pembukuan sebayaimana lazimnya perusahaan mapan, atau kurang 
memiliki pengetahuan mengenai konaep perbankan dan cara memperoleh kredit. 


3, Pembiayaan UMKM dapat meningkaikan ekonomi umat 

Dengan kehadiran produk tersebut diharapkan UMKM yang mendaputkan 
bantuan modal mampu mengembangkan diri dan terus berperan secara uktif dalam 
memajukan perekonomiannya. 

Usaha mikro, kecil, dan menengah merupakan tulang punggung 
perekanamian masyarakat. Diperkirakan bahwa lebih dari setengah penduduk dari 
masyarakat menggantungkan mata percahariannya, baik secara langsung maupun 
tidak langsung, kepada kegiatan usaha berskalu mikro, kecil maupun menengah 
Potensi UMKM dalam menyerap tenaga kerja juga sangat besar, dengan perkiraan 
kontribusi terhadap kebutuhan masyarakat menengah ke bawah. 

BRI Syariah melakukan terobosan denyan mengembangkan produk Usaha 
Rakyat atau bisa dikenal Unit Mikro BRI Syariah IB, Salah satu produk yang 


usaha-wsaha kecil masyarakat yaitu Unit Mikro BRI Syariah. Harapannya agar 
hisa membantu pengembangan usaha masyarakat. Unit Mikro BRI Syariah ih 
menghadirkan 3 produk yang dapat dipilih sesuai dengan kebutuhan masing- 
tnasiny UMKM, yaitu Mikro 25iB, Mikro 7SiR, serta Mikro SOOIR, Mikro 33IN 
merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa agunan atau jaminan. Batas 
tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu mulai dari Rp $ juta hingga Rp 800 
juta, yung dapat ditenor hingga 60 bulan 


F, Metadalogi Pengabdian 

Penelitian ini termasuk kategori penelitian kualitatif yang menekankan 
analisis terhadap dinamika hubungan antar fenomena yang diamati, dengan 
menggunakan logika ilmiah" Juga berusaha memahami dan menafsirkan makna 
suatu peristiwa interaksi tingkah laku munusin tertentu menurut perspektif 
memurut penulis sendiri. Penelitian kualitarif juga mengasumsikan bahwa 
kenyataan cmpisis serjadi dalam koeteks sosso-kultural yang anling serkait satu 
wara lain." 

Muka dari itu penomena yang muncul berkaitan tentang peningkatan 
ekowami kerukyatan melalui penelitian pengabdian kepada masyarakat melalui 
panbiayaan UMKM pertu mendapat tanggapan serius untuk direspon guna 
meningkatkan tarap kehidupan masyarakat tersebut, hal ini tentunya sanyat 
mempengaruhi status sosial, termasuk kegiatan ekonominya yang berimbas 
kegsuta tingkat kesejahteraan dalam hidup 

Penelitian kualitatif mengutamakan penghavatan wubvek peneliti na 
obvek penelitiannya. Kekuatan penghayatan (verrtehen) akan menentukan hasil 
dari suatu uralisis terhadap duanin sosial Giddens mengatakan bahwa analisis 
penghayatan (versteher) dipandang sebagai metode yang paling tepat 
diaplikasikan dalam Irmuilmu humaniora (human science) yang dihadapkan 


"1 Made Wiratha, Meredalagi Pemelitlan Sontaf Kkomamt, (Yogyakarta: Penerbit Asli, 
Ntah 114 

"M, Deden Ridwan, Ed, Metodalngi Pemelitiaw Agama, dalam miuan UI. Maman, KH. 
Ma. Tindisi Baru Pewalitnn Agama lela Tinjanaw Antar Diripike ma (Pardung Nuansa, 2017) 
185 


dengan observasi eksternal yang digunakan dalam ilmu-ilmu alam (ecu 
science). Penelitian kualitatif beranjak dari paradigma ilmu bahwa satu satunya 
kenyataan yang dikomstruksikan oleh Individu yang terfihat dalam penelitian." 
Dalam kaitan ini upa yang terungkap sebagai kenyataan-kenyataan mengenai 
“Pengabdian Masyarakat Melalui UMKM Dalam Meningkatkan Ekonomi Umat 
(Sudi di BRI Syariah Cabang Pembantu Serang). Tidak luin kenyataan lain yang 
dikontruksi dan dipahami penulis dengan segenap asumsi keyakinan dan 
penafsiran-penafsiran penulia yang bersifat subyektif Penelitian imi bersifar 
€ksporatif inferensial yung bertujuan untuk menggali dam trenerukun 
kesimpulan-kesimpulan umum yung ditarik secara sistematis dari temu-tema 
khusus. Stra treginya, yaitu: 

| Memberikan wawasan pentingnya pembsayaan UMKM sebagai modal usuha 
2, Masyarakat memahami mengenai produk prodak Unit Mikro BRI Syarah iB 
Mikro 28iB, Mikro 7SiB, serta Mikro 3001B. 

3, Memberikan pemahaman kepada masyarakat mengenai resiko dan keunggulan 
produk Unit Mikro BRI Syariah iB 

4. Menjadikan mitra BRI Syariah dengan unsur akademisi, pemerintah dun 
organisasi kemasyarakatan. 

b. Sumber Data 
Data penelitian pustaka Ulihrary research) dimana duta yang dihimpun 

berasal dari sumber tertulis (tertua! syurce) yang mencakup sumber primer dan 
sumber skunder. Data pritver berupa hasil wawancara langsung denyan para 
pengwiala BRI Syartah, ugama dan ekoncaninyu. Sedangkan sumber-sumber 
skunder berapa buku-buku yang berkaitan dengan bal yang dibahas yang ditulis 
aleb para ilmuan dan pembuat kebijakan terbadap pembahasan, Tulisan-tulisan 
Yuriwal dm arrike), pemberitaan-pemberitaan media cetak muupun elektronik, 
naskah peruudang-undangan dan dokumen-dokumen yang berkaitan langsuny 
denyan topik yang diteliti. 


Datang Gibenia Senior anu Soeval ad Pediical Thasari, Lambe: Huteisaan d Co 
Publish er LM. 


PG P3 Salt, Ph Teori dan Peradigwa Penalirian Senial, (Vogyakaru: Tiara Wacana, 


«. Pengolahan Data 
Semua data dikumpulkan dan diklasipikasikan Intu dikaji, dinnalisis dan 
dincrpretasikan dengan menggunakan pendekatan analisis tematik dengan 
merekontruksi pembahasan yang sitematis, logis dan komprehensif. Anulisis atus 
vesumi dengan bahnsan remang BRI Syariah, Untuk tujuan ini, ditempuh tangkah- 
langkah metodologis sebagai berikut: 
«  Menginventarisir dan menyeleksi mengenai pendak ARI syariah, 
hb. Menyevaluasi dan menganalisis kebijakan persorintah tersebut dari persfektif 
teoritis yang digunakan dalam penelitian ini: 
€. Melacak motif-motif dasar yang melatar belakangi BRI Svariuh tersebut: 
Menarik benang merah dan kesimpulan umum mengenai subtamai penelitian 
yang dibahas, sehingga nampak BRI Syuriah dapat bermanfaat bagi 
masyarakat. 


BAB II 
KONDISI OBYEKTIF KOMUNITAS DAMPINGAN 


A. Profil BRI Syariah KCP Serang 
Profil Bank Rakyat Indonesia Syariah Kansor Cabang Pembantu Serang 

dapat dipaparkan sebgai berikut: 

Nama Instansi : BRI Syariah KCP Serang 

Alamat Instansi oo Jl Ahmad Yani No 165 Serang 

Telepon 110254) 120367 

Fax 10254) 220377 

Tanggal Berdiri —- 17 November 008 


1" Visi dan Misi BRI Syariah KCP Serung 

Vii 

Menjadi bank ritel modern terkemuka dengan ragam layanan finansial 

sesuai kebutuhan masabah denyan jangkauan termudah, untuk 

kehidupan yang lebih bermakna. 

Mimi 

& Memabumi keragaman individu dan mengakomodasi beragam 
kebutuhan finansial nasabah. 

b Menyediakan produk dan layanan yang mengedepankan etika 

Cc. Menyediakan akses ternyaman melalui berbagai sederhana 
kapanpun dan dimanapun 

d Memungkinkan setiap individu untyk meningkatkan kualrtas hidup 
dan menghadirkan ketentraman fikiran. 


1 Struktur Organisasi 
Seruknar Organisasi Bank Rakyat Indnesia Syariah KCP Serang 
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Tabet 1' 


Struktur 
Bank Rakyat Indonesia Syariah Kantor Cabang Pembantu Serang 


| Das Bank Rakyat Indoomia Syariah Kantor Cabang Pernbarta Serang Tikam 2017 


1 Bidang-bidang Kerja (Job Description) 


& Pemimpun Cabang 
Adalah siraktur tertingyi di kantor cabang yang bertanggung jawub atas 
keseluruhan berjalannya sistem operasional perbankan di level kantar 
cabang dan membawahi keseluruhan manager, baik bisnis maupun 
operaaoal. 

b. Financing Reviewer 
Melakukan review ponbiayaan, mencermati setiap pengajuan 
pembiayaan yang melebihi kewenenanyan limit cabang untuk 
memutuskan, untuk dinjukan ke komite kantor punat. 

&. Mikro Marketing Manager 
Bertanggung jawab atas program-program marketing untuk segmen 
basnis mikro dan sekaligus bertanyguny jawab terhadap SDM yang 
menjadi subordinatnya buik dari segi bisnes maupun admenestrasi 

& Consumer Marketing Alamager 
Bertanggung jawab utas program-program marketing sekaliyus 
memasarkan produk-produk consumer. Juga bertanggung juwab 
administrasi. 

€ SME (Small Medrum Erverprivej & Commercial Marketing Maragor 
Benunggung jawab atas program-program marketing untuk scyomen 
trsnis small medium dan sekaligus bermnggung jawab terhadap SDM 

£ Operation Manager 
Bertanggiang jawab atas berjalannya operassonal perbankan yang berada 
diluar zspek bisnua 


-— 


| Desk Collection 
Menagih pembayaran dan nasabah by phone, biasanya dalam jangka 
waktu | atau 2 bri, 
2. Collection Officer 
Menagih pembayaran pada nasabah denyan cara terjun langsung ke 
lapangan 
3, Restructuring 
Jika ada masalah pada pembayaran dari nasabah dan memungkinkan 
dilakukan review ulang. 
Finumeeng Support Superrisor 
Bertanggung jawab melakukan supervisi terhadap proses pembiayaan 
baik dari aspek penilaian jaminan, aspek yuridis atau legal, 
pengadministrasian dan pelaporan. 
u Molakukan penaksiran nilai jaminan 
b Melakukan analisa yuridis pada nasabah 
Cc Melakukan proses administrasi pembiayaan 
d Melakukan pelaporan ke BI 
AFO (Area Furancang Officer) 


Melakukan proses marketing atau produk funding untuk segmen 
konsumer atau tabungan perorangan. 

Accomar Offteer 

Melakukan proses marketing untuk segmen SME dan comersal 
kbvususnya grro dandepasito 

Petugas Sumdrrea (Loan Operatwm) 
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& Melayani transaksi operasional terkait dengan pembiayaan dan 
pemindahbukuan antara lain transaksi pencarian perabinyaan, 
pembayaran angsuran atau bagi hasil debitur dan pelunasan 
pembiayaan serta transaksi buck affice lainnya sewuai aturan dan 
SLA yang ditetapkan untuk mencapai vervioe eroollem 
(tmplcmentasi fungsi service provider) 

b. Memberikan supervisor administrnsi internal, operation manager, 
pimpinan cabang dan semua grup dukungan kepada di BRIS, berupa. 
a) Memproses layanan operusi pencairan dan pelunasan pembiayaan 
serta pembayaran angwuran yang dilakukan nasabah secaru tepat 
waktu dan konsisten 

b) Sebagai nara sumber dalam layanan operasi peraibiayaan baik 
untuk internal bank maupun denyan jarinyan bank wksrernal 
lamnya. 

€) Menjadi bagian dari tim operation yang solid, dapat bekerjasama 
dan berkomunikasi socara efektif. 

d) Menerima Instruksi Roalisam Pembiayaan (IRP) dan unit ADP 
(Admunistrasi Pembiayaan) dan memverifikasi pengisian dan 
tanda tangan pejabat yang berwenang untuk memustikan 
kebenaran transaksi yang diterimanya 

c. Menginput aplikasi IRP dalam proses pencairan pembiayaan pada 
kesalahan yang merugikan Kantor Cabang atau Kantor Cabang 
Pembantu Syariah. 

4. Memahami produk dan layunan yang diberikun terkait dengan 
operasional pertnayaan. 

€. Melaksanakan dan berkoordinasi secara proaktif dengan supervisor 
dan karyawan lainnya dalam rangka implementusi kebijakan dan 
mutan yang berlaku untuk setiap layuman operasi baek office di 
Kantor Cabang. 


( Sebagai bagian dari tim operasi yang harus dapat bekerjasama dan 
mengikuti pelatihan dalam mewujudkan team work yang solid dan 
komunikasi yang efektif di operamonal Kantor Cabang. 

Petugas Kiaring 

& Melayani nasabah untuk tenmsaksi setor dan penarikan kliring serta 
transksi back office lainnya sesuai aturan dan SLA (Service Level 
Agreemenr) yang ditetapkan untuk mencapai servrov eroedlem 

bh Memberikan dukungan kepada supervisor administrasi internal, 
operation manager, pimpinan cabang dan semua grup di BRIS, 
berupa : 

1) Memproses layanan operasi setoran dan penarikan kliring yang 
dilakukan nasabah secara tepat waktu dan konsisten, 

bj Sebagai nara sumber dalam layanan operasi kliring dan transfer 
baik untuk internal bank maupun dengan jaringan bank ckstemal 
lainnya. 

c) Menjadi bagian dari tim operation yang solid, dapat bekerjasama 
dan berkomunikasi ofektif 

€ Melaksanakan transaksi operawmonal (transfer, storan, kliring, 
penarikan kliring) dan transaksi buct office (pemindahbukuan dil) 
semu dengan jumlah coral transaksi, berdusarkan instruksi 
masabah dan kebijakan serta aturan yang telah ditetapkan. 

d Menginput aplikasi trunafer dan setoran kliring nasabah pada mesin 
TPK SKNBI di Kantor Cabang Wilayah kliring BI sesuai ketentuan 
dan prosedur yang telah ditetapkan. 

& Memubarmi produk dan layanan yang diberikan terkait dengan 
operasional kliriry. 

f( Melaksanakan dan berkoordinasi secara proaktif dengan supervisor 
dan karyawan lainnya dalam rangka implememasi kebijakan dan 
aturan yang berlaku untuk setiap layanan operasi back office di 
Kantor Cabang. 


17 


£ Sebagai bagian dari tim operasi yang harus dapat bekerjasama dan 


mengikuti pelatihan dalam mewujudkan team work yang solid dan 
kormunikasi yang efektif di Operasional Kantor Cabang. 


«Supervisor Pelayaman 


. 


" 


Mengkoordinir kegiatan pelayanan dan transaksi operasonal teller 

dan customer service sehingga kebutuhan nasabah dapat terpemuhu 

mencapai service crovilem (impbenentasi fungsi service profider 

Memberikan dukungan kepada Operution Manager, Pimpanan 

Cabang, dan semuaa yrup di BRIS , berupa : 

2) Menyediakan layanan operasi from liner yang akurat dan sepat 
waktu secara koosisten 

b) Menyetujui utau otorisasi transaksi layanan operasi from liner 
sesuai kowonangannya 

c) Membimbing seller dan customer service dalam melaksanakan 
tugasnya 

d) Sebagai rara sumber dalam layanan operasi frerat Juve baik wrtuk 
internal bank maupun dengan jaringan bank cksternal lainnya. 

€) Membangun team work dan komunikasi yang efektif di from fimer 
Kantor Cabang 

Membina dan melatih seller dan customer service agar dapat 

melaksanakan tugasnya dengan baik dan benar 

Betanggung jawab terhadap kebersihan lingkungan kerja terutama 

balaman, banking hall dan arca kerja Teller, Customer Service dan 

area front Iimer lainnya, seperti tempat duduk nasabah, tempat 

Mengelola operasional teller dan cuvomer service Kantor Cabang 

Melakukan koordinasi internal dan ckmernal perusahaan khususnya 

yang terkait denyan operastonal front liner Kantor Cabang 

Melukukan sosialisasi kepada teller dan customer service serti pelak 

terkait lainnya dalam rangka implementasi kebijakan dan aturan 


yang berlaku untuk setiap layanan operasi from liner di Kantor 
Cabang 

bh. Membentuk team wort yang solid dan komunikasi yang efektif di 
operasional Sant liner Kantor Cabang serta pengembangan karier 
dan pelatihan yang dibutuhkan oleh karyawan fhort limer di Kantor 
Cabang 

Pp Teller 
a Metayani nasabah umtik transaksi setor dan penarikan tunai dan non 
tunai serta transaksi lainnya sesani aturan dan SLA yang ditetapkan 
untuk mencapai service erovilew Implementasi fungsi service 
profider 
hb. Momberikan dukungan kepada Supervisar Inyanan, Operation 
Manager, Pimpinan Cabang, berupa 
nh Memproses layanan operasi baik tunai maupun no8 tunai yang 
dilakukan nasabah di teller, denyan akurat dan tepat waktu secara 
konsisten. 

b) Sebagai nara sumber dalam layanan operasi tunai dan non tunai 
sesuai kewenangan dan tangyang jawabnya. 

Cc) Menjadi bagian dani tim operation yang solid, dapat bekerjasama 
dan berkomunikasi secara cfektif. 

«. Melaksanakan dan bertanggung sawah mas transakw operasional tunai 
dan non tunai yang diprosesnya berdasarkan instruksi nasabah dan 
ketsjakan serta aturan yang telah ditetapkan. 

4 Memperhatikan dan menjaga kebersihan lingkungan kerja terutama 
counter teller dan kondisi khasanah 

& Memahami produk dan layanan yang diberikan terkait dengan operasi 
teller, 

f( Melaksanakan dan bertanggung jawab kepada supervisor dalam 
rangka implementasi kebijakan dan aturan yang berlaku urtuk setiap 


layanan operasi front liner di Kamor Cabang. 


& Sebagai bagian dari tim operusi yang harus dapat bekerjasama dan 
mengikuti pelatihan dalam mewujudkan team work yang solid dan 
komunikasi yung efektif di operasional Kantor Cabang 

4 General Affair 
& Berkoordinasi dengan kantor pusat dalam hal korespondensi, 
pengelolaan biaya dan pajak Kantor Cabang utau Kantor Cabang 
Pembantu serta pengelolaan aktiva tetap dan invemaris kantor sewu 
dongan ketentuan yang berlaku 
b, Memberikan dukungan kepada Kantor Cabang atau Kamus Cabang 
Pembantu, berupa 
na) Pengelolaan biaya, Kantor Cabung atau Kantor Cabang pembantu, 
aktiva tetap asset dan beaya akun-akun pada cabang sesuni dengan 
ketentuan yang berlaku. 

b) Pengelolaan nostro cabang pada bank lain sesuai ketentuan yang 
bertaku. 

c. Pengelolaan Biaya (dan Pembukuan serta Monitoring Persekot 
4. Sebagai custodian kas kecil dan materai serta membantu 
pengambilan dan penyantaran uang dari Rek, Nostro KC ke KCP 
serta Kantor Kas dan sebaliknya. 

& Sebagai pengelola dan monitoring penggunaan dan persediaan 
BCATK di Kantor Cabang. 

f Pengelolaan asset dan inventaris kantor serta mengelola penyusutan 
dan amortisaunya 
& Pengelolaan dokamen kantor dan korespondensinya. 

h Memahami produk dan layanan yang diberikan terkait denyan 
operasional permbayaan 
L Melaksan akan dan berkoordinasi socara proaktif dengan supervisor 
dan karyawun lainnya dalam rungka implementasi kebgakan dan 
muran yang berlaku untuk setiap layaman operasi baek affloe di 
Kantor Cabang. 


J 


Sebagai bagian dari tim operasi yang harus dapat bekerjasama dan 
mengikuti pelatihan dalam mewujudkan team work yang solid dan 
komunikasi yang efektif di operasional Kantor Cabang, 


& Crttoomer Servioe 


“ 


Melayami nasabah memberikan informasi produk dan layanan serta 
melaksanakan transaksi operasional sesuai dengan kewenangannva, 
bordasarkan instruksi resabah daan kebijakan serta aturan yany telah 
anctapkan 

Sebagai petugas yang menerima dan menangani keluhan nasahah 
serta melakukan koordinasi dengan pihak-pihak terkait untuk 
penyelesaiannya. 

Memperbatikan dan menjaga kebereuhan lingkungan kerja terutamu 
tempat kerja, tempat tunggu nasabah, tempat brosur, dan area 
banking hall 

Memahami produk layanan yany diberikan serkat dengan operasi 
layanan cuwomer service 

Meluksanakan dan bertanggung jawnb kepada supervisar dan 
berkoordinasi secara prokatif dengan karyawan lainnya dalam 
rangka implementasi kebyakan dan aturan yang berlaku untuk setiap 
layanan operasi froat liner di Kamor Cabang, 

Sebagai bagian dam tim operasi yang harus dapat bekerjasama dan 
mengikuti pelatihan dalam mewujudkan team work yang solid dan 
komunikasi yang efekuf di operasional Kantor Cabang. 

Melayani nasabah dalam pembukaan dan penutupan rekening sertn 
transaksi lainnya sesuai aturan dam SLA yang ditetapkan untuk 
mencapai service erovlemt (implementasi fangsi service profider) 


a) Memproses layanan opernsi pembukaan dan penutupan rekening, 
serta trumsaksi lainya yang dilakukan masabah di erstemer 


servke denyan akurat, sopan, ramah, dan tepat waktu secara 
konsisten. 

b) Sebagai nara sumber dalam layanan operasi dan produk Bank 
sesuai dengan kewenangan dan tanyyuny jawabnya 

€) Menjadi bayian dan tim operation yang solid, dapur bekerjasama 
dan berkamunikasn efektif 

£ Operations Owaliry Assurance 
2. Melaksanakan proses internal control di Kantor Cabang dan Kantor 

Cabang Pembantu dibawah koordinasinya untuk melakukan kualitas 

service dan operasi terjaga dengan baik dam tunsaksi operasi 

dilakukan sesuai dengan kebijakan dan prosedur yang berlaku. 
b Memberikan dukungan kepada Supervisor Adm Internal, Operation 

Manager, Pimpinan Cabang dan semua grup di BRIS, berapa - 

2) Melaksanakan proses internal kontrol untuk servis dan operasi 
yang tepat dan cepat baik untuk operasi di Kantor Cabang 
maupan Kantor Cabang Pembantu dibawah kooedinasinya 
sehungga semua layanan dapat terjaga kualitasnya. 

b) Sebagai uver representative dari Kantor Cabang dalam katannya 
dengan implementasi internal kontrol dan management resiko 

€) Sebagai pelaksana dan nara sumber dalam implementasi 
kebijakan dan prosedur pengawasan servis dan operasi 

) Bagian dari tum operasi cabang maupaun Ops Ouality Assurance 
(OOA) Grup Opera KP agar pelaksanaan tugas dan fungsi (WA 
dicabang dapat tercapu dengan baik. 

€) Melakukan proses wentifikasi, penilaian, pengukuran dan 
monitoring terhadap kualitas servw dan proses operasi atas 
kegagalan pelaksanaan operasional yang diakibatkan oleh proses, 
mumusia, faktor ekssernal dan kesesuaian terbadap prinsip syuriah. 
baik secara harian atau berkala 

") Melaksanakan pengawasan servis dan proses operasi 


&) Sebagai nara sumber untuk implementasi kebijakan pengawasan 
kualitas servis dan operasi 

h) Melakukan koordinasi internal dan cksscrnal Kantor Cabang 
khususnya yang terkait dengan proses pengawasan / kontrol atau 
dapat dikatakan sebagai user repecantatif / perwakilan dari 
Operations Ouality Assurance (OOA) Grup Operasi kantor pusat 
klususnya dalam menerapkan management resiko mau 
pengawasan lainnya. 

i) Melaporkan hasil pengawasan kepada Pimpinan Cabang dan 
OOGA Kantor Pusat sesuai kebuakan dan aturan yang berlaku, 
serta memberikan masukan kepada Manager Operasi, Pimpinan 
Cabang, atau Grup Operasi dalam rangka perbaikan proses dan 
pelaksanaan kebijakan / prosedur operasional yang berlaku. 

j) Bagian dari tim operasi Kantor Cabang dan OOA Kantor Punet 
yang harus bisa bekerja secara tm aupun Independen. 


B, Produk Perbankan Syariah 
Produk Perbankan Syariah dapat dipaparkan sebagai berikut. 
| Produk BRI Syariah 
» Funding (Pendanaan) 
|) Tabungan BRI Syariah iB 
adalah tabungan perorangan, bersifat titipan dan fleksibel 
dalaan penyetoran dan penarikannya. Tabungan ini memiliki 
beberapa fnsilitas 
a) Setoran awal minimal Rp. 30.000.- 
b) Setoran selanjutnya min Rp 10.000,- 
Cc) Sako min Rp. 28.000.- 
d) Gratis biaya administrasi bulanan tabungan 
€) Gratis biaya balanan kartu ATM 
f Gratis biaya tarik tunai di ATM BRI, Prima dan Bersama 
HO Gratis biaya cek saldo di ATM BRI, Prima dan Bersama 


bh) Gratis biaya debit prima 

1) Gratis biayu transfer jaringan ATM Prima dan Bersama 

HP Dapat diberikan bonus sesuai kebijakan bank 

K) Dapat dilakukan pemotongan zakat secara otomatis dan 
bonus yang diterima 

2) Tabungan Haji BRI Syariah iB 

adalah simpanan yang dikhususkan bagi perorangan denyan 

tujuan untuk menunaikan Ibadah Haji Tabungan Haji 

BRISyariah iB ini memiliki beberapa fasilitas 

") Aman, karena diikutsertakan dalam program penjaminan 
pemerintah 

b) Dapat bertransaksi diseluruh jaringan kantor cabang BRI 
Syariah secara online 

Cc) Gratis biaya asuransi jiwa dan kecelakaan dan nya 
admunisiram tabungan 

d) Bagi hasil yang kempetstuf 

€) Pemotongan zukat secara otomatis dari bagi hasil yang 
didapatkan 

H Online dongan siskohat 

8) Kemuduhan dalam memporsapkan ibadah haji 

3) Tabungan Irapian BRISyariah iB 

Tabungan lmpian BK1Syariah iB adalah tubungan berjangka 

dari BRISyariah dengan prinp bagi hasil yang dirancang 

untuk mewujudkan impian nasabah dengan terencana 

Tabungan Impian BRISyariah iB ini memiliki beberapa 

2) Tenang, dikelola dengan primuip syariah. 

b) Ringan, setoran awal ataupun setoran rutin bulanan 
minimum Rp. $0.000,- 

C) Pruktis, tidak perlu datang ke cabang untuk melakukan 
setoran rutin bulanan dengan adanya autodobet 


d) Fleksibel, bebas memilih jangka waktu maupun tanggal 
uutodebet setoran rutin. 

€) Gratis, binya admirustrasi tabungan dan premi asuransi. 

? Aman, karena otomutis dilindungi asuransi jiwa. 

W Minlah, perlindutgan asurums: otomatis tanpa pemeriksaan 
kesehatan 

h) Kompseririf, bagi hasil yang menarik. 

ih Nyaman, dengan layanan berstandar tinggi dan BRISyariah 
impian, 

4) Deposito BRISyariah iB 

Fasilitas 

&) Aman karena diikutsertakan dalam program penjaminan 
pemerintah 

5) Tersedia pilhan jungka waktu 1, 3, 6, dan 12 bulan 

c) Bagi hasil yang kompetitif 

dj Pemotongan zakat secara otomatis dari bagi hasil yang 
didaprntikmra 

ce) Pemindah bukuan otomatis setiap bulan dari bagi hasil yang 
dadapat ke rekening tubunyan atau ysro 

N) Dapat diperpanjang secar otomatis dengan nisbah bagi 
hasil sesuai kesepakatan padu saat diperpanjang 

8) Dapat dijadikan sebagai jaminan pembsayaan 


hb Fmancung (Pembenyann) 
1) Murabahah 
Kata Murabahah diambil dari bahasa Arab dari kata ar-erbhu (RJ) yang 
berarti kelebihan dam tambahan (keuntungan) "! Sedangkan — menurut 
ntilahMfurabahah adalah salah saru bentuk jual beli barang pada harga asal 


dengan tambahan keuntungan yang disepakati ' Dalam pengertian lan Ateruhaluah 
adalah transaksi penjualan barang dengan menyatakan harga perolehan dan 
keuntungan (margin) yang disepakati oleh penjual dan pembeli. Pembayaran ntas 
ukad jual beli Afurahainah dapat dilakukan secara tunai maupun kredit. Hal inslah 
yung membedakan Murahahuh dengan jual beli lainnya adalah penjual harus 
memberitahukan kepada pembeli harga barang pokok yang dijualnya sertu jumlah 
keuntungan yang diperoleh 
Dalam bat' af-murabahah, penjual barus meraberi tabu harga pokok 
yang in beli dalam menentukan suatu tingkat keuntungan sebagai tambahannyu 
Misalnyu, podagang eceran membeli computer dari grosir dengan harga Rp 
10000000, kemudian ia menambahkan keuntungan sebesar Rp. 780.000 dun ta 
menjual kepada «i pembeli dengan harga Rp. 10.750.000, Pada umurnya, si 
pedagang eceran tdak akan memesan dari grosiran sebelum ada pesanan dari 
calon pembeli dan mereka sudah menyepakati tentang lama pembiayaan. besar 
keuntungan yang akan diambil pedlayang eceran, serta besarnya angsuran kalau 
memang akan dibayar secara angsuran 
Bar al-murnbahab dapat dilakukan untuk pembelian secara pemesanan 
dan biasa disebut sebagai muruburtumh keprada pemesan pembelian (KPP) 
Syarat keabsahan yual beli murabahah yaitu 
2. Adanya kejelasan informasi mengenai besarnya modal awal (harga 
perolehan/pembelian) semuanya harus diketahui oleh pembeli saat akad: dan 
tni merupakan salah satu syarat sah murabahah 
b Adanya keharusan menjelaskan keuntungan (ribh) yang ambnl penjual karena 
keuntungan merupakan bagian dari barga (naman) Sementara keharusan 
mengetahui harga barang merupakan syurat sah jual beli pada umumnya 
c Jual beli murabahah harus dilakukan atas barang yang telah demuliki/hak 
kepemilikan telah berada di tunyan penjual. Artinya bahwa keuntungan dan 
rediko baruny tersebut ada pada penjual sebagai konsekuemu dari 
kepemilikan yang timbal dari akad yang sah. 


! Muhammad Sya"! Antunis, broh Yuorkah sket Teori be Praktek (Cet & Jakarta 
Gema lensa Press, 301Y), h. 100 


d. Transaksi pertama (antara penjual dan pembeli pertama) harusiah sah, jika 
pertama yang menjadi penjuni kedua dengan pembeli murabahah), karena 
murabahah adalah jual beli dengan harga pertama disertai tambahan 
keuntangan 

&. Hendaknya akad yang dilakukan terhindar dari praktik riba, baik akad yang 
pertarna (antara penjual dalam murabahah sebagai pembeli dengan penjual 
barany) maupaun pada akad yang kedua antara penjual dan pembeli dalam 
akudmurahahah 

Landasan Syariah Murabahah 
|, Al-Gur'an 
Firman Allah GS. An-NVtana" - 29 

"Hai onang-onang yong beriman, pampsarlod  Keamew wealingg maskara 

pobarmyrsnnanpan at. ear. daan om en tuan Lela 

Senluku dengam racka same-suka di antara kamu 

Firman Allah OS. Al-Bayarah - 275 
“Allah telah menghalalkan jul belu ian mengharamkan riba.” 
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Fatwa DSN-MUI Tentang Murahahah 
Ketentuan hukum dalam FATWA DSN MUI Na MWDSN-MUVIV NIA 

Tentang murabahah usi adalah sebayui berikut 

Pertama : Ketentuan Umum Murabahah dalam Bank Syarah: 

& Bank dan nasabah harus melakukan akad murabahah yang bebas riba 

b Barang yang diperjualbelikan tidak diharamkan oleh syari'ah Islam 

€. Bank membiayai sebagian atau seluruh harga pembelian barang yany telah 
disepakati kualifikasinya. 

& Bank membeli barang yang diperlukan nasabah atas maeru bank semeari, date 
pembelian im harus sah dan bebas riba 

Cc. Bank harus menyampaikan semua hal yang berkaitan dongan pembelian, 

£ Bank keradian menjual barany tersebut kepada nasabah (pemesan) dengan 
harya jual senilai harya beli plus keuntungannya. Dalam kaitan ini Bank tunus 
memberitahu secar jujur harga pokok barany kepada nasabah berikut buaya 
yang diperlukan 

& Nasabah membayar harga barang yang telah disepakati tersebut pada jangka 
waktu tertentu yang telah disepakati: 

h Untuk mencegah terjadinya penyalahgunaan atau kerusakan akad tersebua, 
pihak bank dapat mengadakan perjanjian khusus dcngan nasabah 

L Jika bank hendak mewakilkan kepada nasabah untuk membeli barany ari 
pihak ketiga, akad jual beli murabahah harus dilakukan setelah barang, secara 
pamsep, menjadi milik bank 

Kedua Ketentuan Murabahah kepada Nasabah. 

u. Nasabah mengajukan permohonan dan janji pembelian suatu barang atau aset 
kepuda bank. 

bo Jika bank menerima permobuman tersebut, la harus membeli tertebah catat 
usct yang dipesannya secara sah denyan pedagang 

€. Bank kemudian menawarkan aset tersebut kepada nasabah dan nasabah harus 


karena secara hukum janji tersebut mengikat, kemudian kedua belah pihak 
harus meribaat kontrak jual bei. 

Dalam jual bel ini bank dibolehkan meminta nasabah untuk membayar uang 
muka saat menandatangani kesepakatan awal pernesanan 

Jika nasabah kemudian menolak membeli barang tersebut, binya riil bank 
harus dibayar dari uang muka tersebut. 

Hka nilai sang muka kurang dari kerugian yang harus ditanggung oleh bank, 
bank dapat meminta kembali sisa kerupiannya kepada nasabah. 

Jika uang muka memakai kontrak "urban sebagai alternatif dari uany muka, 
maka : 

jika nasabah memutuskan unuk membeli barang tersebut, In tinggal 
membayar sisa harga. 

jika nasabah batal membeli, uang muka menjadi milik bank maksimal sebesar 
kerugian yang ditanggung oleh bank akibat perbatalan tersebat, dan jika uang 
muka tdak mencukups, nasabah wajib melunas kekuranyannya. 


Ketiga Jaminan dalam Murabahah. 


4 Jaminan dalam murahahah dibolekan, agar nasabah serius dengan 


pesanannya, 


b. Bank dapat meminta nasabah umtuk menyodiakan jaminan yang dapat 


dipegang 


Keempat Utang dalam Murabahah. 


Cc 


adu kaitannya dengan transaksi lain yang dilakukan tasabah dengan pthak 
kotiga ntas barang tersebut. Jika nasahah menjual kembali barang tersebut 
dengan keuntungan atau kerugian, ia tetap berkewujiban untuk menyelesaikan 
utangnya kepada bamk. 

Jika nasabah menjual barang tersebut sebelum masa angsuran berakhir, 
Indak wajib segera melunasi seluruh angsurannya. 

Jika penjualan barang tersebut menyebabkan keragian, nasabah tetap harus 
menyelesaikan utangnya sesuai kesepakaran awal. In tiduk boleh 


memperlambat pembayaran angsuran atau meminta kerugian itu 
dipertutangkan. 

Kelima - Penundaan Pembayaran dalam Murabahah 

u Nasabah yang memiliki kemampuan tidak dibenarkan menunda penyelesaian 
utangnya. 

b. Jika nasabah menunda-sunda pembayaran dengan sengaja, atau jika salah 
satu pihak tidak menunaikan kewajibannya, maka penyetesuannya dilakukan 
melalui Badan Arbitrasi Syari'ah setelah tdak tercapw kesepakatan melaui 
musyawarah 

Keenam : Bangkrut dalam Murabahah: 

Ika nasabah telah dinyatakan pailit dan yagal menyelesaikan utangnya, bank 

harus menunda tagihan utang sampai ia menjadi sanggup kembali, atau 

berdasarkan kesepakatan. 


|, Penjual memberitahu teaya modal kepada nasahah 
2 Kontrak pertama hurus sah sesuai dengan rukun yang ditetapkan. 
3, Kontrak harus betis ribu 
4, Penjual harus menjelaikan kepada pembeli bila terjadi cacat atas barang 
sewadah pembelian 
S. Penjual harus menyampaikan semua hal yang berkaitan dengan pembelian, 
misalnya: jika pembelian dilakukan secaru utang Jadi di sini terlihat adanva unsur 
keterbukaan 

Secara primsip, jika syarat dalam (1), (4) dan (S) tidak dipenuhi, pembeli 
memiliki pililun ' 
2 Melanjutkan pilihan seperti apa adanya. 


b Kembali kepada penjual dan menyatakan ketidaksetujuan atas barang yang 
dijual 
c. Membatalkan kostrak. 

Jual beli secaru af-murabahah di atas hanya untuk barang atsu peoduk yany 
produk tersebut tidak dimiliki penjual, xyatem yang digunakan adalah marrahsahrah 
keywadu pemeran pembeliard murabahah KP?) Hal ini dinamakan demikun karena 
“ penjual semata-mata mengadakan baran untuk memenuhi kebutuhan si pembeli 
vang MEMeSANNYA. 


Aplikasi Auraahah dalam Lembaga Keuangan Syanah 
Dalam konsep di perbankan syartah maupun di Lembaga Keuangan 
Syarah (BMT), jual beli murabahah dapat dibedakan menjadi 2, yaitu 
| Murabahah tanpa pesanan 
Murabahah tanpa pesanan adalah jenis jaal beli murabahah yangdilakukan 
dengan tidak melihat adanya nasabah yang memesan mengajukan pembiayaan) 
atau tidak, sebingga penyediaan barang Murahuhuah merupakanbagian terpenting 
dari jual ben dan peinsip akad imi dilakukan oleh bank atau BMTsendari dam 
dilakukan tidak terkait denyanjual beli murabahah sendiri Dengan kata lai, dalam 
murabahah tanpa pesanan, bank syariahatau BMT menyediakan barang atau 
persediaan barang yang akandiperjualbelikan dilakukan tanpa memperhatikan nda 
nasabah yangmembeli atau tidak 
Proses pengadaan barang dilakukansebelum transaksi / akad jual beli 
murabahah dilakukan. Pengadaanharang yang dilakukan bank syariah ntau BMT 
tv dapat dilakukan denyambeberapa cara amara lain 
a Membeli barang jadi kepada produsen (prinsip murabahah) 
b Memesan kepada pembuat barang / produsen dengan pembayarandilakukan 
secara keseluruhan setelah ukad (Prinsip salam). 
» Memesan kepada pembuat barang / produsen dengan pembayaran 
yangdilakukan di depan, selama dalam masa pembuntan, atau 
seteluhpenyeraban barang (pritrsig tsthisna) 
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d Merupakan barang-barang dari persediaan mudharabah atuumusyarukati 
Alur Murabahah Tanpa Pesanan 
1. Murabutah Berdasarkan Pesanan 
Sodungkan yang dimaksud dengan murabahah berdasarkanpewnan adalah 
jual beli murabahah yang dilakukan setelah ada pesanan dari pemesan atau 
nasabah yang mengajukan pembiayaan murubahah.jadi dalam murabahah 
berdasarkan: pesanan, bank syariah atuu BMT melakukan pengadaan barang dan 
inelakukan transaksi jual beli setelah ada nasabah yang memesan untuk dibelikan 
barang atu assetsesusi dengan apa yung diinginkan nasabah tersebut 


Alur Murabahah Berdasarkan Pesanan 

Penerapan dan Skoma Afurutahnah 

Murabahah sebagaimana yang diterapkan dalam perbankan syuriah pada 
pansipnya didasarkan pada 2 (dua) elemen pokok, yaitu harga beli sertabiaya 
yang terkait dan kesepakatan utas mark-up Ciri dasar kontrakpembiayaan 
murabahah adalah sebagai berikut. 

u. Pembeli harus memiliki pengetahuan tentang biaya-biaya terkuat dan 
hargapokok barang dan batas murk-up harus ditetapkan dalam bentuk 
perventasedan total harya plus biaya-bsnyanya. 

b Apa yang dijual adalah barung atau komoditas dan dibayar dengan uang. 

€&. Apu yang diperjual-belikan harus ada dan dimiliki oleh penjual atauwakilnya 
dar harus mampu menyerahkan barang itu kepada pembeli, 

4 Pembayarannya ditangguhkan 

Bank-bank ayariah umumnya mengadopsi Murabahahuntukmemberikan 
pembiayaan jangka pendek kepada paru nasabah guna pembelianbarang meskipun 
mungkin nasabah tidak memiliki uang untuk membayar Kemudian Dalam 
prakteknya di perbankan Islam, sebuayian besar kontrakmurabahah yang dilakukan 
adalah dengan menggunakan sistem Aturahahuah — Keprada Pemesan 

Pembelian (KPP) Hal ini dinamakan demikian karena pihakbank syariah semata- 

mata menyadakan barang atau usset untuk memenuhikebutuhan nasabah yang 

memesannya. 


Terdapat juga pengembangas dari aplikasi pembiayaan murabahabdalam 
bank syariah atau BMT, yaitu dalam hal pengadaan barang, Dalam halini bank 
atau BMT menggunakan media akad wakalahuntuk memberikankuasa kepada 
nasabah untuk membeli barang atas rama bank kepada supplier atau pabrik. 
Skema pengembangan dengan akad wakalah dari perstiayaanmurabahah adalah 
sebagai berikut : 

Skema Penyembangan Murabahah 

Dalam hal ini, apabila pihak bank mewakilkan kepada nasabah 
untukmembeli barang dari pihak ketiga (ripydier), maka kedua pihak 
harmenandatangani kesepakatan aperncy fagency contract), dimana pihak 
bankmemberi otoritas kepada masabah untuk menjadi agennya untuk 
membelikomoditas dari pihak ketiga atas nama bank, dengan kata lain nasabah 
menjadewakit bank urtak membeli barang 

Kepemilikan barang hanya sebatas sebagai agen dari pihak 
bank Selanjutnya nasabah mernberikan informasi kepada pihak bank bahwa Ia 
telahmembeli barang, kemudian pihak bank menawarkan barang tervehut 
kepedanasabah dan terbentuklah koetrak jual beli Sehingga barang pun 
beralih kepemulikan menjadi milik nasabah dengan segala resikonya ' 


1) Miadareahaah 


Kata mudharabah berasal dari kata diharb (see |) yang berarti memukul 
wnu berjalan, Pengertian memukul arm berjalan ini maksudnya adalah proses 
sesorang memukulkan kakinya dalam menjalankan usaha. Suatu kontrak disebut 
mudharabah, karcna pekerja (mudharib) tiasanya membutuhkan suatu perjalanan 
untuk menjalankan bisnis Sedangkan perjalanan dalam bahasa Arab disebut juyn 
dinarb fil Andhi (283 yh 0 0)" Allah SWT berfirman : 

“Dar mereka yamg late berjalan diatas uan rentuk merumtrt karumsa Alicah 
SWT. "(A-Muzammil : 20) 


"Arif Lulbabri, Murahahah, Arviket. Sekolah Tinggi Agama lalam Negeri (STAIN) korai 
Siwa Mera Taun 2016 
" Makau Aay-Soyarbsinl, Atugan Aldwhinng. Dur 1. STP3 


Dalam bahasa Irag (penduduk Irag) menamakannya mudharabah, 
sedangkan penduduk Hijaz menyebutnya giradh ' Oiradh berasal dari kata al- 
gardhu, yang berarti al-gath'u (potongan) karena pemilik memotong sebagian 
hartanya untuk diperdayangkan dan memperoleh sebagian keuntungannya. 

Mudharabah atau girudh termasuk dalam kategori syirkah. Di dalam Al- 
Ouran, kata mudharabah udak disebutkan secara jelas dengan istulah mudharabah 
Al-Ouran banya menyebutkannyu secara musytag dari kata dharaba yany terdapat 
sebanyak 58 kali Beberapa ulama memberikan pengertian mudharabah ntau 
giradh sebagai berikut: 

Menurut para fugahu, mudharabah ialah akad antara dua pihak (orang) 
saling menanggung, saluh sutu pihak menyerahkan hartanya kepada pitiak Jain 
untuk diperdagangkan dengan bagian yang telah ditentukan dari keuntungan, 
seperti setengah atau sepertiga dengan syarat-syarat yang telah ditentukan. 

Meturut Hanafiyah, mudharubah adalah “Akad syirkah dalam labu, satu 
pihak pemulik harta dan pihak lain pesmalik jasa” 

Malikiyah berpendapat bahwa mudharabah adalah: “Akad perwakilan. di 
nama pemilik harta mengeluarkan hartanya kopada yang Sain wntuk 
diperdayangkan dengan pembayaran yang ditentukan (mas dan perak y” 

lam Hamabilah berpendapat bahwa Mudharubah adalah “Ibarat pemilik 
harta menyerahakan hartanya dengan ukuran terlentu kepada orany vang 
berdayang dengan bagian dari keuntungan yang diketahui”. 

Ulama Syafi'tyab berpendapat bahwa Mudharabah adalah " Akad yany 
mmenemtukan seseorang menyeruhakan hartanya kepada orang laen untuk 
dityjarahkan” 

Syaikh Syihab al-Din alJulyuti dan Ucmnairah berpendapat bahwa 
mudharubah ialah “Seseorang menyerahkan harta kepada yang jaim untuk 
ditjarbakan dar keuntungan bersama-sama ” 


? Rachuwat Syafal, Siyih Mummsluh. (Dandang : Pumaka Sesia, 2011) , 223 


Al-Bakn Ibn al-Arif Billah al-Sayyid Muhammad Syata berpendapat 
bahwn Mudharabah ialah: “Seseorang memberikan masalahnya kepada yang lain 
dar da dalemnya diterima penggantian ” 

Sayyid Sabag berpendapat, Mudharabah ialah "akad mentari dua betah pribsak 
untuk salah satu pihak mengeluarkan sejumlah uang untuk diperdapangkan 
“engan syarat keuntungan dibagi dua sesuai dengan penanjan” 

Menurut Imam Tagiyuddin, mudharubah ialah "Akad keuangan untuk 
dikelola dikerjakan dengan perdagangan,” 

Dan beberapa pengertian di atas dapat ditarik kesimpulan bahwa 
mudharabah adalah akad kerjasama usaha antara dun pihak di mana pihak pertama 
adalah persitik modal (shahibut mani), sedangkan pihak Ininnya menjadi 
penpelola modal (mudharib), dengan syarut bahwa hasil keuntungan yang 
diperoleh akan dibagi untuk kedua belah pihak sesuai dengan kesepakatan 
bersama (nisbah yang telah disepakati), namun bila terjadi kerugian akan 
ditanggung shabibul mual. 

Secara etimologi, kata mudharabah berasal dari kuta dharb yang berarti 
memukul atau berjalan. Pengertian memukul atas berjalan ini lebih tepatnya 
adalah proses seseorang memukulkan kakrnyu dalam meryalankan usaha. 

Secara terminologi, merujuk Fatwa DSN No.07/DSN-MULIV/2000 
'emtany Pembiayaan Mudharabah (Orradh), mudharubah adalah akad kerja sama 
suatu usaha antara dua pihak dimana pihak pertama (matik, shahibul al maal, 
bank) menyediakan seluruh modal, sedang pihak kedua (“amil, mudharib, 
nasahuh) bertinduk selaku pengelola, dan keuntungan usaha dibagi di antara 
ineteka sesuai kesepakatan yang dituangkan dalam kontrak. Dalam literatur lain, 
Mudharabah adalah Akad antara dua pibak dimana salah satu pihak mengeluarkan 
sejumlah —unng. (sebagai modal) kepada pihak lainnya untuk 
dsperdagangkan'/diusahakan Laba dibagi dua sesuai dengan kesepakatan 


Rukun dan Syarat Mudharabah 
Syarat yang harus dipemuhi dalaen akad Mudwrobak adalah - 
| Harta atau Modal 


b 
ce 


Modal harus dinyatakan dongan jelas jumlahnya, seandainya modal berbentuk 
barang, maka barang tersebut harus diharyakan dengan harga semasa dalam 
uang yang beredar (atau segerusnya). 

Modal harus dalam bentuk tunai dan bukan peutang. 

Modal haras diserahkan kepada mudkarih, untuk memungkinkannya 
melakukan usaha. 


1 Keuntungan 


yaitu : 


Pembagian keuntungan harus dinyatakan dalam prosentase dari keuntungan 
yang mungkin dihasilkan nanti. Keuntungan yang menjadi milik pekena dan 
pemulik modal harus pelas prosentasinya 

Kesepakatan rasio prusentase harus dicapai melahui negosiasi dan dituangkan 
dalam kontrak. 

Pembagian keuntungan baru dapet dilakukan setelah — muxiharib 
mengembalikan seluruh atau sebagian modal kopuda s/uahih cal-oma 
Sedangkan menurut jambar ulama" ada tiga rukun dari Mudharabah yaitu: 
Dua pihak yang berakad (pemilik modalshahib al-mal dan pengelola 
dana/pengusaha'/mnadharih), Keduanya hendaklah orang borakal dan sudah 
baligh (berumur 15 tahun) dan bukan orang yang dipaksa Keduanya juga 
(mal), usaha (berdayuny dan lainnya yang berhubungan denpan urusan 
perdagangan tersebut), keuntungan, 

Sighar, yakni serahvungkapan penyerahan modal dari pemilik modal ( (ah) 
dan terimu'ungkapan menerima modal dan persetujuan mengelola modal dari 
pemulik modal (gubu) 

Sedangkan menurut Ulama Syafi'iyah lebih merserinci lagi menjadi lia 


L Modal 
1 Pekerjaan 
3 Laba 
4, Siighut 


3. Dan 2 Orang akadf5) 


Sebab-sebah Batainya Misiharabah. 


€a 


Mudharabah menjadi batal karena hal-hal berikut: 

Tudak terpenuhinya syarat sahnya Mudhurehah. Apabila terdapat satu syarat 
yang tidak dipenuhi, sedangkan mudharib sudah terlanjur menggunakan 
"vodal Atwdharabak untuk bisnis perdagangan, maka dalam keadaan seperti mi 
"udhanib borbak mendapatkan upah atas kerja yung dilakukannya, karena 
usahn yang dilakukannya atas izin pemilik modal dan mudharib melakukan 
suatu pekerjaan yang berhak untuk diberi upah. Semua laba yang dihasilkan 
dari usaha yang telah dikerjakan adalah hak pernilik modal. Jika terjadi 
kerugian — maka pemilik modul juga yang menanggungnya 
Karena muniharihdalam hal ini berkedudukan sebagai buruh dam tidak dngxst 
dhbebani kerugian kecuali karena kecerabolunnya 

Pengelola atau mundharih sengaja tidak melakukan tugas sebagaimana 
mestinya dalam mereliham modal, atu melakukan sesuatu yang 
bertentangan dengan tajuan aknd. Jika seperti itu dan terjadi kerugian maka, 
penyelala berkewajiban untuk menjamin modal karena penyebab dari 
kerugian tersebut. 

Pengelola meninggal dunia utau pemilik modalnya, maka Mtadharuhah akan 
menjadi batal) Jika pemilik modal yang wafat, pihak pengelola 
berkewajiban mengembalikan modal kepada ahli waris pemilik modal serta 
keuntungan yang diperoleh diberikan kepada ahli warisnya sebesar kadar 
prosentase yang disepakati. Tapi jika yang wafat itu pengelola usaha, pemilik 
mudal dapat memuntut kembali modal itu kepada ahli warisnya dengan tetap 
membagi keuntungan yang dihasilkan berdasarkan prosentase jumlah yany 
sudah disepakati. Jika Mudharabah telah batal, sedangkan modal 
berbentuk wrudh (barang dagangan), maka pemilik modal dan pengelola 
menjual atau membaginya, karena yang demikian itu merupakan hak berdua. 
Dan jika s3 pengelola setuju dengan penjualan, sedangkan pemilik modal tidak 
setuju, maka pemilik modal dipaksa menjualnya, karena si pengelola 


mempunyai hak di dalam keuntungan dan dia tidak dapat memperolehnya 
kecuali dengan menjualnya. Demikian menurut madehab Asy Syafi'i dan 
Hambali. 

€. Jasa 


C. Pembiayaan UMKM Perbankan Syariat 

UMKM atau Usaha Mikro Kecil Menengah merupakan sebuah usaha yang 
kala ni banyak diyandrungi obeh masyarakat di Indonesia khususnya, jenis usaha 
yang smu ini meski terbilang usaha kecil namun jika dijalani dengan benar dan 
rabar dapat menghasilkan omset yeng luar biasa besar. Kala ini banyak sekali 
pengusaha muda di Indonesia yang berusaha untuk menyembangkan usaha mikro 
yang dijalaninya, namun ada satu hal yang menjadi kendala yakni modal atau 
binya Dalam sebuah usaha, tentunya modal menjadi faktor paling utama 
bagaimana usaha tersebut bisa tumbuh dan juga berkembang Tanpa adanya 
modal, hamper mustahil umuk dapat mengembangkan usaha ke tingkat yang tetah 
karena saat ini ada sebuah produk peminayaan terpercaya dari bank BRI Syariah 
untuk dijadikan sebagai modal usaha. 
sendiri dengan nama UKM atau usaha kecil menengah Produk pembsayaan UKM 
iri diberikan olch bank BRI Syariah yang khusus diberikan bagi pengusaha dalam 
kategori kecil atsu menengah, jenis dari produk pembeayaannya sendiri sangat 
beragam mulai dari pembxayaan mikro. 

Seperti yang telah dijelaskan di mms, produk peminayaan yang satu ini 
diberikan kepadu pengusaha kecil ayar dapat mengembangkan jesus usaha yang 


sedang ditekuminya. Ada berbagai macam produk dari pembiayaan mikro ini, 
diantaranya adalah Mikro 28iB, Mikro 7SiB, dan mikro SO01B. Plafond yang akan 
diberikan untuk 2 jenis produk dari pemidayaan Mikro ini tentu berbeda, 
disesuaikan dengan kebutuhan nasabah. Bagi nasabah yang memerlukan modal 
besar, tentunya jenis produk pembiayaan Mikro yang akan dinjukan disesuaikan 
Yenygan modal yang ia butuhkan. Dalam hal ini, bank BRI Syariah memberikan 
kemudahan dalan hal pembagian pembiayaan modal yang diperlukan oleh 
resabahnya. Untuk plafond produk dari pembiayaan Mikro dengan Mikro 25iB, 
plafond yang diberikan malai dari Rp 5 juta sempai dengan Rp. 25 jutu rupiah. 
Sedangkan Untuk produk Mikro7SiB, plafond yang diberikan untuk pembiayaan 
yang sata ini mulai dari Rp. $ juta sampai dengan Rp. 75 juta Untuk Mikro 
SDH. plafond yang diberikan sangat berbeda jauh dengan 2 produk pembiayaan 
Mikro tadi. Plafond umtuk Mikro 50018 mulai dari “Rp. 79 juta sampai dengan 
Kp. “0G juta dengan masa tenor yang sanyat paryang. 
Mikro mi tentu berbeda, untuk produk Mikro 25iB sendiri memiliki masa tenor 
mulai dari 6 bulan sampai dengan 36 bulan. Sedangkan untuk Mikro 75 iB dan 
juga Mikro SOMB, masa tenor yang berlaku sama-sama mulai dari 6 bulan sampa 
Yengan 60 bulan (60 bulan untuk masa tenor dengan ketentuan kirusus). Jika 
rasabah tertarik untuk mengajukan perabiayaan Mikro ini, tentunya ada beberapa 
persyaratan dan juga ketentuan yang harus dipenuhi yang tentunya telah dibuat 
oleh pihak bank. Selain dari syarat dan ketentuan, beberapa dokumen juga 
diperlakan umtuk memenahi syarat administrasi yang berlaku pada pembiayaan 
Mikro imi. Perlu diketahui, ada beberapa persyaratan dokumen yang berbeda 
untira produk yang satu dengan yang lainnya Untuk informasi lebih lanjut 
menpenai peribeayaan mikro ini, dilahkan kunjungi langsung kantor bank Hii 
Syariah yang ada di wilayah Anda atau dapat pula lihat informasinya di situs 
resmi hank BRI Syariah. 

Bank BRI Syariah turut serta memberikan fasilitas kepada para pelaku 
usaha mikro untuk mengembangkan usaha, yaitu dengan menawarkan Pinjaman 
Kredit Usaha Mikro. Sebuah bantuan modal yang dapat digunakan para pelaku 


UKM untuk mengembangkan usaha nya, produk tersebut adalah Unst Mikro BR) 
Syariah iB. /Melalui Produk penjaman tersebut Bank BRI Syuriah menyiapkan 
dana pinjaman mula dari yang paling rendah yaitu Kp $ Juta hingga penjaman 
yang paling besar yaitu Rp 800 Juta Anda dapat mengajukan pinjarsan sesuai 
dengan kebutuhan usaha yang anda julankan. Margin pinjaman akan disssusikan 
dengan jumah pembiayaan yang diberikan sekaligus dengan kondes nasabah yang 
bersangkutan karena sistem yang digunakan adalah Prinsip Syariah jadi tidak 
pasti 
Untuk bisa mendapatkan Pinjaman Syariah dan BRI Syariah, maka 

tentunya anda harus memenuhi persyaratan yang telah di buat oleh BRI Syarah 
Beberapa persyaratan untuk Mendapatkan Krodit Mikro BRI Syariahvetvagai 
berikut 
«Warga Negara indonesia dan berdomisili di indonesia 
» Minimal berusia 21 tahun, dan bayi yang sudah menikah minimal berusia 16 

tahan 
« Mempunyai usaha tetap yang menggunakan sistem syariah 
« Menyiapkan fotokopi KTP pribadi beserta pasangan untuk yang sudah 

menikah 
»« Menyipakan Kartu Keluarga dan Akta Nikah / Akta Cerai / Surat Kematian 

Posangan 
« Menyiapkan surat keterangan usaha atas surat 1zin usaha 

Pembugyaan ini bukan untuk Kebutuhan Konsumvif, namun diyunakan 

untuk kebutuhan modal usaha Jaminan atuu Agunan yang dapat anda gunakan 
untuk mengajukan Kredit Mikro Syariah ini besa menggunakan dokumen berharga 
yang arca miliki yaitu BPKB Kendaraan utau Sertifikat Rumah. Jaminannyu 
boleh atas mama pribadi/orang tum'orang lain yang telah menyetujui Untuk 
besarnya pinjaman yang diberikun adulah sebesar 80 persen dari total milai 
jaminan. 


A. Identifikasi Kegiatan 

Berdasarkan hasil observasi awal yang telah kami lakukan di lokasi 
selama | hari yang pada tanggal NI Juli 2017 dan observasi tambahan selama 
J hari pertama dampingan, dengan devisi pembiayaan Usaha Mikro Kecil 
Menengah Bank Rakyat Indonesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu 
Serang. maka dapat gambaran sebagai berikut: 

Sebagai bukti nyata kepedulian terbadap "usaha mikro kecil dan 
menengah (UMKM), BRI Syariah menawarkan produk pinjaman modal yang 
dinamakan Unit Mikro BRI Syariah iB. “Salah satu produk yang dituwarkan 
untuk usaha-usaha kecil tnasyarikat yaitu Unit Mikro BRI Syariah. 
diharapkan bisa membantu pengembangan usaha masyarakat", Unit Mikro 
BRI Syariah iB menghadirkan 3 produk yang dapat dipilih sesuai dengan 
kebutuhan masing-muing UMKM, yaitu Mikro ISIB, Mikro 7SIB, serta 
Mikro SOMB. Mikro 28IB merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa 
agunan atau jaminan. “Batas tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu mulai 
dari Rp 5 juta hingga Rp 500 juta, yang dapat ditenor hingga 60 bulan”. 

Sementara untuk Mikro 7SiB serta Mikro SONB- merupakan jenis 
pinjaman syariah yang membutuhkan adanya agunan. Namun, ketign produk 
pinjaman BRI Syariah unit usaha mikro tersebut sama-sama memiliki tenor 
mau jangka waktu mulai dari & bulan hingga 60 bulan, “Jaminan untuk Mikro 
TSB dan S001B yakni wajib menjaminkan sertifikat, akta jual beli dan BPKB 
kendaraan. Untuk musa berlaku kendaraannya kami batasi di 5-10 tabun ke 
belakang”. 

Total nnssbab Mikro BRI Syariah di Provinsi Banten sampui saat ini 
berjumlah S00 nasabah, Mayoritas nasabah torbanyak terdapat di Kota Serang. 
“Hampir 30 persennya nasabah kami dari Pasar Induk Rau. Keunggulan BRI 
Syuriah dengan bank lainnya itu terletak di wsuransi, karena jika nasabah 
melakukan pinjaman hingga Rp SOX juta, mereka tidak dikenakan binya 

“0 
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usuransi jiwa. Untuk asuransi tetap dibayarkan kepada pihak muransi, namun 
BRI Syariah yang akan menanggung semua pembayaran asuransi tersebut” 
Dengan kehadiran produk tersebut diharapkan UMKM yang mendaputkan 
bantuan modal mampu mengembangkan diri dam terus berperan secura aksif 
dalam memajukan kerakyatan ' 

Ekosomi kerakyatan winlah ekonomi yang didasarkan pada kekuatan 
ekonomi atas pekerjaan onany-orung blasu dilakukan (populer) yang 
mengelola secara mandiri sumber ekonomi, yang dapat dibudidayakan dur 
menguasai. selanjutnya disebut sebagai usaha kecil dan menengah (UKM) 
terutama meliputi pertanian, peternakan, kerajinan, mukanan, dan lsin lain, 
ditujukan terutama untuk memesulsi kebutuhan dasar. 

Ekonomi korakyatan dikembangkan sebagai upaya alternatif oleh para 
ekonors Indonesia yang dialumi oleh negara-negara berkembang termasuk 
Indonesia dalam menerapkan teori kegagalan pertumbuhan. Penerapan teori 
pertumbuhan yany telah membawa sukses di negara-negara wilayah 
Eropa, telah terbukti menjadi realitns lain di sejumlah negara yang berbedu 
mengangkat, Diharapkan bahwa hasil pertumbuhan ini bisa dinikmati dengan 
“tratu bawah masyarakat, ada bunyak orang di lapisan bawah tidak selalu 
dapat menikmati hasil pembangunan diharapkan untuk streaming mu Di 
kebanyakan negara berkernbang melebur kesenjanyan sosial ekonomi 
Pengalaman ini akhirnya mengembangkan berbayai alternatif konsep 
pembangunan diarahkan pertumbuhan, Pertumbuhan ekonomi tetap menjadi 
prioritas dipertimbangkan, namun pelaksanaannyu perlu menjadi penyebah 


konsep masusia dalam upaya ekonomi, untuk lebih mempromosikan 
komunitas dikembangkan. Denyan kata lain, konsep ekosomi orang keluar 


! Wawancara dengan Bapak Taufiy devisi pemiviayaan Usaha Mikro Kecil 
Bank Rakyat Indonesia Syariah di Karunr Cabang Perabantu Serang, Tanggal 20 Juli 2017 


sebagai strategi untuk membangun lagi teratansa kesejahteraan pemberdayaan 
masyarukat. Memurut Mubyarto adalah nistem demokrasi ekonomi, sistem 
ekonomi, berasas hubungan, kedaulatan rakyat dan memibak benar, orang 
vungguh pada ekonomi dalam prakseknyu, ekonomi, orang orang dan jaringan 
ekonomi (jaringan) senyawa dijelaskan , menghubungkan pusat, pasat inovasi, 
produksi dan kemundirian usaha perusahaan dalam jaringan berbasis IT unnak 
pembentukan jaringan untara Sentara Pasar Tunggal dan Ekanomi. 

Ketika jaringan, masyarakat berusaha ekonomi siap bersaing di era 
Wobulisasi, menjadi melalui adopsi teknologi informasi dan vimem 
Inanayermen yang paling canggih, seperi yang diselenggarakan di lembaga 
"organinasi ekonomi imemasional, komunitas bisnis dari orang-orang dengan 
stem cv operative dan pablik kepemilikan. Kedua demokrasi ekonomi 
sebagai nntiteris dari parudigrna ekonomi berbasis konglomerat-gaya produksi 
massal, Agar ekonomi jaringan ekomumi memiliki teknologi tinggi sebagai 
faktor yang milai terbesar tambah dari proses ekocomi yang diadopsi itu 
sendiri. Faktor , skala ekonomi dan lebih efisien, yang akan menjadi dasar duri 
persaingan bebas, memerlukan keterlibatan memiliki jaringan orang-arang 
biwnix, berbagai pusat kemandirian ekonomi rakyat, kemandirian ekonomi 
1kalu besar orang pola skaln besar Manajemen Model siklus terpendek dalam 
bentuk yang sering disebut pembeli. 

Sehubungan dengan uralan di atas, sebingya tatanan dkonomi yang 
demokratis tidak hanya di tingkat wacana untuk mengbentikan serangkaian 
progrum ekonomi kerukyatan betoa harus diangkat ke permukaan. Secara 
Agenda di pusat marginalisasi ckomomi dan politik titik kelima adalah titik 
inasuk (entry point) untuk terselenggurakannya sistem ekooomi kerakyatan 
dalam janyka panjang. 

Peningkatan disiplin pengeluaran anggaran dengan tujuan utama 
memerangi korupsi, kolusi dan nepotisme (KKN) dalam segala bentuknya, 
Penghapusan monopoli melalui penerapan mekanisme, Pameran kompetisi 
(persatngan yung adil), Peningkatan alokasi sumber pendapatan pemerintah 


untuk kotu Penguasaan dan redistribusi pemilikan lahan pertanian kepada 
penyewa, Pembaharuan dari Koperasi Masyarakat UU dan pembentukan 
koperasi di sektor dan kegiatan yang berbeda. 

Apa yang dapat diamati kesejahteraan masyarakat sehubungan dengan 
bumnis orang tidak tokornatif pada paradigrna, tetapi paradigma yayasan. Ini 
berarti bahwa peningkatan kesejahteraan tidak lagi mengandalkan 
daminasi pemerintah pasat, modal asing dan konglorverat, tapi oleh kekuatan 
pemerintah daerah, persaingan yang adil. pertanian sera bisnis peran koperasi 
sejati yang diharapkan untuk bertinduk sebagai dasar untuk emansipasi 
ekonomi masyarakat. Strategi pembangunan skooonu untuk memberdayakan 
orang adalah implerwensasi dari atrategi demokrasi ekonomi, peoduksi 
dilakukan oleh semuaa untuk semua, di bawals keperninapinan dar kepserrilikar 
anggota Komunitas, dan. Prioritas kesejahteraan muxyurakat lebih 
kesejameraan Individu. Maka kemiskinan tidak dapat ditoleransi, sehingga 
kebijakan dan peogrum apapun pembangunan harus menguntungkan paling 
miakin dan paling makmur. Ini adalah pengembanyan dari generasi musa 
depan, dan penyediaan jaminan sosial bagi mereka yang paling miskin dan 
kurang beruntung. 

Masalahnya, struktur lembaga-lembaga politik dari tingkat kabupaten 
hinggn ke tingkat masyarakat yany ada saat ini adalah alat kontrol birokrasi 
tanpa restrukturisasi kelembagaan politik di tingkat kabupaten Jadi 
pertanyaannya adaluh pengembangan orang bianis tidak dapat dipisahkan dari 
lembaga-lembaga politik di tingkat kabupaten. Bagi mereka, iklim politik 
yang kondusif bagi pengembangan ekonomi rakyat harus menyediakan. IX 
desa dan tinykat kabapaten bisadimulai dengan Pratana dermokratisani wnial- 
politik untuk benar-benar inklusif dan partisiporia di tingkat kabupaten, mitra 
dan penekan desa dan birokrasi kabupaten menjadi kebutuhan pembangunan 
kebutuhan rakyat. 

Ciri-ciri Ekonomi Kerakyatan, seperti di bawah ini: 


Kontrol untuk kebutuhan hidup, negara atau pemerintah adalah untuk 
inclayani neyaru-seyaru yang ditarpetkan. Seperti: minyak, air dan sumber 
daya alam lainnya. 

Peran negara dalam perekonomian sangat penting, tapi tidak dominan, dan 
begitu Perana adalah dengan pihak swasta yung posisinya penting, tetapi 
tutak mendominasi, Sehingga telak kordisi sistem ekonomi libernl 
mungkin utai perintah sitem ekasomi. Kedua belah pihak seperti 
pemerintah dan jembaga-lembaga swasta kocksistensi damai an saling 
mendukung satu sama lain. 

Masyarakat dalam perekowomian ini adalah bagian yang sangat penting, 
kurena kegiatun produksi yang dilakukan, dimonitor dan dikelola oleh 
anggota masyarakat. 

Tenaga kerja dan modal tidak mendominasi perekonomian, karena 
ekonomi didasarkan pada prinsip-prinsip keluarya. 

Tujuan dari Ekonomi kerakyatan, seperti berikut: 

Dalam rangka membangun sebuah negara merdeka secara ekonomi, politik 


Dan kekuntan dan kelersahan dari tatanan ekonomi yang demokratis 
berilour 

Manfaat Ekonomi Kerakyaran. 

Orang yang kurang mendapatkan dalam posisi untuk perlakuan yang samu 
dalam hukum atau musalah ckonomi yang merata. 

Dapat meberikan kepada orang-orang biasa melalui berbagai program 
usli operusional lebih banyak perhatian. 

Sistem ekomomi ini dapat mewujudkan kedaulatan rakyat. 

Dima kegiatan ekonomi pada saat yang sama lebih banyak karyuwan 
produktif dapat melahirkan semangat kewirausahaan. 

Trunsakai antara produksi, distribusi dan konsumsi sangat baik. 
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« Hubungan antara produksi, distribusi dat konsumsi juga sumu lain dar 
harus sangat baik, 

Ekonomi kerakyatan trerupakan salah sektor ekonomi yang patut 
diperhitungkan, bila diselaah lebih jauh sektor ini mempunyai andil yang 
sangat besar dalam menunjang perekonomian nasional, Usaha kecil yang 
bahwa sektor ini akan tumbuh dimuramana, yang cukup pesat 
perkembangannya. Apalagi setelah terjadi krisis ekonomi mulai bulan me: 
tahun 1998, banyak sektot ekonomi menengah ke atas yang hancur. Reberupa 
Bank dilikuidasi, industri mengalami kebangkrutan, yang pada akhirnya 
terjadi perumpingan tenaga kerju dalam perusahaan, nilai rupiah merosot, 
akibatnya berdampak pada kerniskinan rakyat, Perekonomian rakyat inilah 
sebagai tumpuan yang bisa selamat dari krisis. 

Sebagai komonitas ekvsomi yang banyak dipakai sebagai sandaran 
hidup pelaku ekonomi kecil dan lemah temtuanya usaha Ini harus lebi 
mpodapat tempat terhormat dalam dunia usaha Prinsip menjadikan usuha 
kecil sebugai soko guru perekonomian nasional merupakan upaya yang 
dipandang tepat demi terciptanya fundumental ekonomi dalam negeri yang 
kuat? 

Secara umum sektor Ini masih menyalami bunyak hambatan dan 
keterbatasan, Fenamena umum dengan banyaknya keterbatasan sekurang- 
kurangnya mampo bertahan (Surviw) Untuk itu diperlukan wanyu 
kemampuan dalam memahami situnsi Internal (kekuatan dan kelemahan) dan 
cknternai (peluang dan tantangan). Kemampuan bertahan hidup yang sangat 
tinggi, melalukan efesiensi terhadap pasokan yany ada merupakan bukti nyata 
bahwn tsaba ini memiliki pijukan yang kuat untuk melaksanakan kegiatan 
perekonomiannya dalam pentas dunia usaha Banyak pihuk dari twsur 
pemerintah maupun swasta yang peduli dan ikut bertanggung jawab terhadap 


7 Malbagi Abdul Majid, Parudigea Baru Ekwomi Karakpatan Sinta Neari "ah. 
Perjalanan dan Geratan BMT. di Indonaria, Kalibata PINYUK Cet Kel Th. 2014 h.21 


kondisi dan situasi yang dihadapi sektor ini, namun dukungan tersebat musih 
terkesan sporanfic dan kurang terkordinasi 

Di Banten sejak wilayah ini menyhatakan “merdeka” dari kungkungan 
Jawa Barat, kucuran dana bagi kalangan ucaha kecil menenyah dam koperasi 
telah disalurkan. Hanya belum tersebar secara keseuluruhan, masih banyak 
yang belum menikmati kucaran danan tersebut. Kalangan usaha kecil ini 
musih banyak yang tidak mengerti tentang skim krodit, subsidi BBM, MAP, 
PUKK. KUBE, konsep koperasi, KAPEL, LKM, maupun jargon-jargon 
kebikakan lainnya. 

Dalam sebuah diskusi di Lembaga Penyetabangan Fikonomi Rakyat 
(LEMPERI), terungkap dan seolah sudah menjadi bahsa umum, jika bantuan 
melalui program bantaan permodalan UKM koperasi itu tidak gratis. Banyak 
meju yang harus dilalui, dengan banyak ulasan. Birokrasi semacam Ini tidak 
dapat dipahami dan sulit dijangkau mayoritas pelaku UKM kopermi. 
Keterbatasan kemampuan konseptual dan akses informasi, yang membuatnya 
menyerah pada aturan mnin. 

Soal muran main ini yang kerap menciptakan suara minor 
pemberdayaan ekonomi akar rumput. Akibat lain yang timbal, tidak jarang 
bantuan-bantuan permodalan usaha kecil jutuh poda kelompok ynng selalu 
kesempitan, Faktor jaringan dan kedekatan pun ternyata menjadi nilai tambah 
kemudahan mendapatkan bantuan permodalan dari pemerimuh. " 

Strategi pembangunan ekonomi yang telah dijalankan selama ini 
dianggap telah myengabaikan sektor ini, yang sesungguhnya merupakan basis 
mampu bersaing dengan usaha besar yang memperoleh pasilitas negara, 

Berkembangnya — konglomerasi — merupakan — yang sangat 
menghawatirkan, walaupun masih terdapat pro dan kontru akan 


| Helipah Sanfudin, Srrotepi akar Pengembangan Ukur Kecil, Bandang, Yayasan 
AKA TIGA, Ce 1th. 2019 h.13 
" Barten Ekapose, Veluma £/Nomar 11 Pebeuari-2 Maret 2010 halaman 4 


keberadaannya. Namun bila sudah menguasai pangsu pasar, menguasai 
sebagian besar faktor produksi termasuk kredit, sadah merupakan bukum basis 
ekonomi bahwa ini akun cenderung nvenguasal semuanya. Terruwmuk 
perusahaan menengah dan perusahaan kecil sekuligas jupa menjadi 
penghalang bagi munculnya pengusaha baru yang mungkin dapat merubah 
wajah perekonomian Indonesia menjadi lebih baik." 

Selain konglonerasi, pruktek-piraksek monopoli jaga mempunyai 
dampak yang kurang baik terhadap pengemyanyan usaha kecil menjadi usaha 
tunggub dan kuat. Celakunyu monopoli terjadi karena lisansi dam proteksi 
bakun karena keunggulan kompetisi. Monopoli terbukti telah meresahkan 
rakyat banyak. Terjadi pengabaian sektor informal yang merupakan bagian 
terbesar dari sektor usaha rakyat, mengakibatkan kesulitan untuk berkembang, 
seperti menambah rnodual, karena berbagai syarat peminjaman modal yang 
sangat ketat dari lembaga keuangan formal dalam memberikan kredit. 
Pengembangan ekosomi kerakyatan Ini perlu dikaji untuk mengetahui sejauh 
mana perkembangannya khususnya, baik secara kwalitas maupun 
kwantitaanya. 

Macam macam atau bentuk ekonorsi kerakyatan yang dilukukan oleh 
masyarukat, yaitu 

1, Pertanian 

Pertanian dalam pengertian yang luas mencakup semua kegiatan yang 
melibatkan pemanfaatan makhluk hidup (termasuk tanaman, hewan. 
dan mikrobia) untuk kepentingan manusia. Dalam arti sempit, pertanian 
diartikan sebagai kegiatan pembudidayaan tanaman. Usaha pertanian diberi 
nana khusus untuk subjek usaha tani tertentu. Kehutanan adalah usaha tani 
denyan nubjek tumbuhan (biasanya poban) dan diusahakan pada lahan yang 
setengah liar atau liar (hutan). Peternakan menggunakan subjek bewan darat 
kering (khususnya semua vertebrata kecuali ikan dan amfibia) atau serangga 
(misalnya lebah). Perikunan memiliki subjek hewan peruiran (termasuk 


" Desli Haryadi, Tahap Pertembanyan Uraha Kecil, Bawtung, Yayan AKATIGA Cet 
th 013520 


amfibia dan semua noa-vertebrata nit), Sustu usaha pertanian dupat 
inelibatkan berbagai subjek Ini bersama-sama dengan alasan @fisienai dam 
peningkatan keuntungan. Pertimbangan akan kelestarian lingkungan 
mengakibatkan aspek-aspek konservasi sumber daya alam juga menjadi 
bagian dalam usaha pertanian 

Senua usaha peruunian pada dasarnya adalah kegiatan ckooomi 
sehingga memerlukan dasar-dasar pengetahuan yang sama akan pengelolaan 
terpat usaha, pemilihan benit/bihit, metode badidaya, pengumpulan hasil, 
distribusi produk, pengolahan dan pengemusan produk, dan perasaran. 
Apabila searang petani memandang semun uspek ini dengan pertimbangan 
efisiensi untuk mencapai keuntungan maksirnal maka ia melakukan pertanian 
itsenaif (Imonetue (orming), Usalin pertanian yang dipandang dengan car ini 
dikenal sebagai agribisnis. Program dan kebijakan yang mengarahkan usaha 
pertanian ke cara pandang demikian dikenal sebingai kateroriffikurei. 
Karena pertanian Industri selalu menerapkan pertanian Intensif, keduanya 
sering kali diwamakan. 

Sisi pertanian Induseriad yang memperhatikan “Hngkungannya 
adalah pertanian — berkelanjutan (rurtsimable o— agriculture). —— Pertaman 
berkelanjutan, dikenal juga dengan variasinya — seperti pertanian 
orpunik atau petrakultur, memasukkan aspek kelestarian daya dukung lahan 
maupan Iingkungan dan pengetahuan lokal sebagai faktor penting dalam 
perhitungan efisiensinya. Akibatnya, pertanian berkelanjutan binsanya 
memberikan hasil yang lebih rendah daripada pertanian industrial, Pertanian 
"modern masa kini biasanya menerapkan sebagian komponen dari kedua kutub 
"ideologi" pertanian yang disebutkan di utas. Selain keduanya, dikenal pula 
berituk pertanian ekstensiflperunian masukan rendah) yang dalam bentuk 
paling ckstrern dan tradisional akan berbentuk pertanian subsisten, yaitu hanya 
dilakukan tumpa motif bisnis dan sersata hanya untuk memenahi kebutuhan 
sendiri atau komunitasnya. Sebagai suatu usaha, pertanian memiliki dua ciri 
penting: selalu melibatkan barang dalam volume besar dan proses produksi 
memiliki risiko yang relatif tinggi. Dian ciri khas Ini muncul karena pertanian 


melibatkan makhluk hidup dalam satu atrsu beberapa tahapnya dan 
memerlukan ruang untuk kegiatan Itu serta jangka waktu tertentu dalam proses 
produksi. Beberapa bentuk pertanian modem (inisalnya 
budidaya ulga, hidroponik) seluh dapat mengurungi ciri-ciri ini tetapi sebagian 
besur usaha pertanian dunia masih tetap demikian. 

Pembudidayaan di Desa adalah: 

Sawah, yaitu suatu bentuk pertanian yang dilakukan di tahan basah dan 
memerlukan banyak air baik sawub Irigasi, sawah Jebak, sawah tudah 
bujan maupun sawah pasang surut. 

Tegalan, yaitu suatu darah dengan lahan kering yang bergantung pada 
pengairan air bujan, ditunami tanaman musiman atau talunan dan terpisah duri 
pengairan irigasi karena permukaan yang tidak rata. Pada saat musim kemarau 
luhan tegalan akan kering dan sulit untuk ditububi tunaman pertanian. 

Pekarangan, yaitu suatu lahan yang bernda di lingkungan dalam ramah 
(bimunya dipagari dan masuk Le wilayah rumah) yang dimanfaatkan untuk 
ditanami tunaman pertanian. 

2. Peternakan 

Peternakan adalah kegiatan mengembangbiakkandan membudidayakan 
bewan ternak untuk mendapatkan manfaat dan hasil dari kegiatan tersebut 
Pengertian peternakan tidak terbatas pada pemeliharaan saja, memelihara 
dan peverrukan perbedaannya terletak pada tujuan yang ditetapkan Tujuan 
peternakan adalah mencari keuntungan dengan penerapan peinsip-ponsip 
tnanajemen pada faktor-faktor produksi yang telah dikombinasikan secara 
optimal. Peternakan yang budidayakun berdasarkan ukuran hewan ternak, 
bidang peternukan dapat dibagi atas dua golongan, yaitu peternakan Iwwan 
besar seperti sapi, kerbau dan kuda, sedang kelompok kedua yaitu peternakan 
hewan kecil seperti ayum, kelinci dan lain-lain " 


" Raryaf M. Managemen Pereraakan Ayam Kampung. Yogyakarta: Kanisius, 2014 


3. Kerajinan 

Kerajinan adalah sebuah hasil seni karya manusia berupa benda 
dengan berbagai bentuk dan wars yang mereka sukai. Kernjinan bernsal duri 
kata "rajinyang berarti benda atau barang yang dihasilkan oleh keterampilan 
tangan sescorang. Kerajinan yang dihasilkan oleh tangan manusia terbuat duri 
berbagai macam jenis bahan, seperti dari bahan tanah Ikat, tahun dari lilin, 
kayu, dan lain sebagainya. Dari kerajinan tersebut bisa menghasilkan sebuah 
karyu seni berupa hiasan atau berda seri sampai menjadi sebuah barang yang 
layak pakai. Dalam membuat sebuah kerajinan apapun itu bentuknya, 
ditratuhikan witai-nilai yang harus dimiliki obeh pengrajin seperti memiliki nilai 
keahlian, kecakapan, penguasaan dulam prosespembuatan peoduk kernjinan, 
ddan imajinasi atau kekreatifitns. 

Kerajinan yang dilukukan masyarakat adalah pembuatan tikar, tas, 
bros, mainan anak anak, batu bata, genteng dan lain sebagainya. 

4, Makanan 

Pengolahan makanan adalah kumpulan metode dan teknik yang 
itipurakan untuk mengubah bahan mentah menjadi makanan atu mengubah 
makanan menjadi bentuk lain untuk kansumui oleh manusia atau hewan di 
rumah atau olehindustri pengolahan makanan Pengolahan makanan 
membutuhkan ladang bersih dan telah panenatau produk bewan yang 
disembelih dan penjual daging dan menggunakannya untuk memproduksi 
produk makanan menarik, dapat dipasarkan dan tahan lama. 

Pengolahan makanan seperti kripik singkong, pisang goreng, kue 
nastar, krupuk dan sejenis makanan lebaran. 

3. perdagangan 

Perdagangan adalah seturuh kegiatan usaha dagang yang dilakukan 
orang-orang dan badan-badan, yaitu dalam pembelian dan penjualan atau 
pertukaran barang dan jasa, yang bertujuan untuk memperoleh keuntungan. 
Tujuan-tujuan kegiatan perdagangan antara lain. 
|. Memenuhi kebutuhan manusia. 
2, Memperoleh penghasilan. 
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Hal-hal yang mendorong terjadinya perdagangan yaitu: 
|. Kebutuhan manusia yang tiduk tertratas dan beraneka ragam jenisnya. 
2 Adanya perbedaan kecakapan utara mususiu yang satu dengan yung 
lainnya 
3. Letak geografis dimana marusia ita hidup. 
4. Latar belakang dan kernajuan pendidikan, kebudayaan, berhubengan. dan 


2. Memilih atau menyortir dan mengelompokkan barang-barang dalam kualitas 
tertentu 

3. Menyimpan barang, 

4. Memindagkan barang keternpat yang tidak ada atau kekurangan burung 
tersebut. 

5. Membagikan atau mendistribusikan barang dari produsen kepadu konsumen 
dengan jalan penjualan 

Alat-alat Perlengkapan Pembantu Kelancaran Perdagungan 

Untuk mencapai kelancaran dalam perdagangan, nda beberapa alut 

perlengkapan yang biasa digunakan, antara lain: 

|. Alat tukar menukar, seperti: uany kertas dan logam, cek, giro bytet, kartu 
kredit, dan lain-lain. 

1 Alat-alat pengukur seperti: pengukur berat, pengukur isi, panjang pengukur 
luns.dan lain-lain. 


1. Dikumen-dokutarn dagang sepert: surat kontrak, bukti order, bukti 
penawaran, tanda terima, dan lain-lain. 

4, Surat-surat berharga seperti : saham, obliyasi, wesel bayar, wesel tagih, 
sertifikat anham, dan lair-lain. 

3. Alas-alat komunikasi seperti: telepon, telegrap, faximili, computer, surat, 
media cetak, dan lwin-lain 

6. Alat tramsportasi seperti: mobil, motor, kapal Imut, pesawat verbiang, kerut, 
dan lain-lain 

Apabvila dilihat dari sudut pelaksana atnu pengelolaanya,maka 

perdayanyan eni maka dapat dihag? mengadi dua, yaitu: 

|. Perjagangan yang dikelola oleh pihak swasta. 

1. Perdagangan yang dikelola oleh perverimntah pusat maupun daerah, umumnyu 
berupa BUMN dan BUMD, 

Macam macam perdagangan kecil di anataranya: 


|. Pedagang klontongan 

Pedagang kelontong dalam karmnua besar bahasa Indonesia berasal dari alat 
kelentunyan yang selalu dibunyikan oleh penjaja barang dagangan weruk retssrik 
perhatian pembeli atau barang-barang untuk keperluan sehari-hari, Toko 
kelontong seriny ditemukan di lokasi perumahan padat di perkotaan. Kebanyakan 
toko kelontong masih bersifat tradisional dan korvensional, di mana pembeli 
tidak bisa mengambil barangnya sendiri, krena rak toko yung belum modem dan 
menjadi pembatas antara penjual dan pembeli, Peluang usaha baru makin padat 
pemukiman di kota-kota besar tak selabu hal negatif yg rmancul, rawan jilan sruta 
jeli anda bisa menjudikan itu sebagai pebuany usaha yg menjanjilan, ialah toko 
kelontongan peluang usaha yg patut anda coba, tak perlu keahlian khusus utk 
memulai usaha ini. Modal utama adulah ketekunan dan keramahan 
Kenapa harus toko kelontong? Kebutuhan barang-barang pokok seperti sembako, 
ulat malis kantor, serta beberapa perabot rumah tangga lainnya sering dengan 
bertambah padatnya perumahan membuat usaha toko kelontong tak akan sepi 
peminatnya. Target Konsumen Toko kelontong termasuk usaha kecil menengah 
yang lebih fokus dalam menyediakan barang-barang kebutuhan rumah tangga, 
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sehingga yg menjadi target sasaran dalam bisnis ini adalah ibu rumah tungya. 
anak-anak, hingga bapak diseputar komplek tempat unda membuka toko 
kelomong. 

Hal yang dipersiapkan dalam membuka 10ko kelontong adalah etalase dan 
rak yg digunakan untuk memayang barang-barang dagangannya. Besarnya ctaluse 
dincsuaikan dengan jumlah dan jeris barung yg dijual, dan berapa modal yuny ada 
uantuk memulai usaha ini. Sebagai pemula, jika belum mengenal agen atau 
distributor dari produk-produk yy akan dijual pemilik bisa langsung mendatangi 
mereka. Usahakan selalu membeli barang langsung dari distributor atau agen 
kareoa harganya jauh lebih murah. 

Susunlah daftar barang yy akan dijual, disesuaikan dengan modal yg ada 
Sambil menyusun, buatlah skala prioritas terhadap barang-barang tersebut Untuk 
barang yg diprediksi akan cepat laku maka stok diperbanyak dar selalu 
dipersiapkan ayar tidak pernah kehabisan. Berikut ini adalah Daftar isi Barang 
Toko Kelonsong yang harus anda penuhi, karena mencakup kabutuhan mumusia 
eehuri-hannya : 

. Minyak Gareng 
Deteryen 

Pasta Gagi 
Sabun Mandi 
Pembersih Lantai 
Pelembut Pakuian 
Sabun Muka 
Mje Instan 
Berus 


Oo... Umum—u 


16, Kecap atau Saus 

17, Shampo 

18. Rokok 

19, Obat-obatan yang ringan 
M1. Alat-alat Tulis 

21. Tekw 

22. Bawang Putih / Merah 
13. Kemiri 

34. Bumbu Dapur Racik 
18, Jnjanan Anak-anak 

26. Pulsa Elektrik 

27. Roti 

28, Minuman Dingin 

29. Keperluan Bayi seperti Popok Rayi dan sehayainya. 


2 Pedagang Asongan 

Pedagang usongan adalah pedagang yang membawa jualannya dengan 
cara di usong atau dibawa kemana-manu dan ditawarkan kepada para pelanggan 
. Pedagang asongan biasanya menjual berbagai jenis rokok, mimaman gelas, tisu- 
tisuan dan permen- permen. Biusanya tidak begitu banyak, karena pedangan 
ssonkan ini bersifnt berjalan menjajalkan dagangannya dengan mendatangi paru 
pembeli dan menawarkan barung- barangnya langsung kepada baru pembeli, 
Namun hal semacam ini juga mempunyai dampak yang baik dan buruk bagi 
penduduk local tamupun wang asing. Berdasarkan dari berbagai Survey adan 
pengamatan kami di Mataram menghasilkan ,kebanyakan mereka yang beroprasi 
sebagni pedagang asonyan di kota umumnya masyarakat berpendidikan rendah 
sampai ada yang tidak mengenyam pendidikan sama sekali, sehingga menyulitkan 
mereka untuk mencari pekerjaan yang lebih buik. 

Ketika sedung berjalan kaki di trotoar, mungkin ada yang dlihat beberapa 
orang pedagang yang berjuulan disana Mereka berjualan dengan gerobak 
kecilnya yang berisi sedikit dagangan. Pedagang yang seperti ini sering disebut 


sebagai pedanyang asongan Para pedayang tersebut pada dasarnya sedang 
melakukan kegiatan ekonomi yang bertujuan untuk merenuhi kebutuhan hidup 
mereka. Jika berbicara tentang ekonomi, semua orang pami setuju 
bairwukehidupan selalu berkaitan dengan ekonomi, Ekonomi yang baik dapat 
digunakan sebagai penunjang taraf kehidupan manusia. Setiap orang tentunya 
"menginginkan kehidupan ekonomi yang baik dan mencukupi. Segala upuya dan 
usaha pun dillakukan untuk mendapatkan peningkatan ekonomi. Salah satu usaha 
yang banyak dilakukan oleh masyarakat kelas ekonomi bawah adalah dengan cara 
menjadi pedagang asongan. 

Pengertian tentang pedagang axonyan yang sebagaimana dikemukakan 
odeh Tulus Haryono, Menurutnya bahwa pedagang usongan adalah orang yang 
dengan modal yang relatif sedikit berusaha di bidang produksi dun penjualan 
barang-barang untuk memenuhi kebutuhan kelompok tertentu di dalam 
siratcgis dalam suasana lingkungan yang informal. Pengertian tentang pedagang 
mongan yang kedua dikemukakan oleh Hidayat. Beliau mengutakan bahwa 
pedagang asongan pada umumnya adalah se(f-empioyed, artinya mayurtas 
pedagang asongan hanya terdiri dari satu tenaga kerja, modal yang dimiliki relatif 
tklak terlalu besar dan terbagi atas enodal tetap berupa peralatan dan modul kerja 
Secara umum pengertian pedagang asongan adulah pedagang yung menjual 
barang dagangannya dengan cara menawarkan (inengasongkan) dayangannya 
secaru langsung ke konsumen dun tempat untuk jualannya tidak setap ulins 
berpindah-pindah (bisa di angkutan umur, bis, terminal dan lain lain). Pengertian 
pedagang asangan menurut para ahli yang selanjutnya dikomukakan oleh 
Soemadi. Beliau mengatakan bahwa yang termasuk ke dalam usaha kecil malah 
mereka yany bernada dalam usia kerja utama. 

Dilihat dari keadaan perekonomian Indonesia saut ini, tentulah sangat 
penting adanya pedagang asongan, karenn sevara tidak langsung pedagang 
ssongan dapat mengurangi angka pengangguran yang ada saat ini. Di samping 
itu pedagang asongan jaga dapat membantu saat kita dalam perjalanan juuh,kotika 
mudik bahkan dalam kereta api , karena dengan jurak tempuh yang sangat jauh 


tersebut seseorang membutuhkan makanan atau minumarndi sinilah pedayang 
3songan memberikan keringanan bagi paru penumpang yang sedang kelaparan 
atnta kehatsan. Dari yambaran inilah kita dapat belajar arti perjuangan hidup yung 
sebaruanya dilakukan dengan pantang menyerah dan tabah dalam menjalani hidup 
yang sangat berat saat ini, kita sebagai anak muda sangatlah barus meniru 
perjuangan mereka yang tak kenal Jelah.Disinilah dampak positif yang paling 
berkesan ustuk saya pada khusuatya. 

Ciri-ciri pedagang asonyan, yaitu: 

2. Modal usahanya relatif kecil 

b. Peralutan yang diyanakn sederhana 

c, Tidak memertukan izin dari pemerintah 

d. Ruang lingkup usahanya kecil 

& Umumnya hanya dilakukkan oleh anggota keluarga 


£. Dalam pengelolaan tidak memerlukan pendidikan atau keahlian khusus, 
namun hanya berdasarkan pengalaman, 


3. Pedagang Kaki Lima 

Pedagang kaki lima utau disingkat PKL adalah istilah mantuk menyebut 
penjaja dagangan yung melakukan kegiatan korversial di atas daerah tnilik jalan 
(DM trotoar) yang (seharusnya) diperuntukkan untuk pejalan kaki (pedestrian). 
Ada pendapat yang menggunakan istilah PKL untuk pedagang yang 
menggunakan gerobak. Istilah itu sering ditafsirkan demikian karena 
Jarlah kaki pedagangnya ada lima. Lima kaki tersebut adalah dua kaki pedagang 
ditambah tiga "kaki" (yang sebenarnya adalah tiya roda, atau dua roda dan satu 
kaki kayu) Menghubungkan jumlah kaki dan roda dengan istilah kaki lirna adalah 
pendapat yang mengada-ada dan tidak sesusi dengan sejarah Pedagang 
bergerobak yang "mangkal" secara statis di trotoar adalah fenomena yang cukup 
baru (sekitar 1980-an), sebelumnya PKI didominasi oleh pedagang pikulas 
(penjual cendol, pedagang kerak telor) dar gelaran (seperti tukang obat jalanan) 
Sebenuenya istilah kaki lima berasal dari masa penjajahan kolonial Belanda. 
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Peraturan pemerintahan waktu Itu menetapkan bahwa setiap jalan raya yuny 
dibangun hendaknya menyediakan sarana untuk pejalanan kaki. Lebar ruas untuk 
pejalan adalah lima kaki atau sekitar satu setengah meter. Sekian puluh talan 
setelah itu, saat Indonesia sudah merdeka, ruas jalan uantuk pejalan kaki banyak 
dimanfaatkan oleh para pedagang untuk berjualan. Dahulu namanya adalah 
pedagang emperan jalan, sekarang menjadi pedagang kaki lima Padahal jika 
merunut sejarahnya, seharusnya namanya adalah pedagang lina kaki. 

Di beberapa tempat, pedagang kuki Jina dipermasalahkan karena 
mengganggu parn pengendara kendaraan bermotor, mengunakan badan jalan dan 
trotoar. Selain itu ada PKL yang menggunakan sunyai dan saluran air terdekat 
uantuk membuang sampah dan air cuci. Sampah dan air satrun dapat lebih merusak 
vingui yang ada dengan mematikan ikan dan menyebabkan cutrofikasi, Terapi 
PKL kerap menyediakan makanan atau barang lain dengan harga yang lebih, 
bahkan sangat, murah daripaila membeli di toko. Modal dan biaya yany 
dibutuhkan kecil, sehingga kerap mengundang pedagang yang hendak nvcmulal 
bisnis dengan modal yang kecil atau orang kalanyan cko@omi ferah vung 
biasanya mendirikan bisnisnya di sekitar rumah mereka. 


4 Pedagang Keliling 

Jika sebelumnya pedagang itu identik dengan berdiam diri pada suatu 
tempat sambil menunggu pembeli datang, ataka para pedagang keliling ini bisa 
dikatakan sedikit lebih maju dalam telihat peluang yang ada, istilah kerennya 
sekarang adalah "menjemput bola”. Tidak selamanya orang akan datang dengan 
keinginan untuk membeli bisa menjadi sebuah penghalang, dan hal ini dilihat 
sebagai sebuah peluang bagi para pedayang keliling Hal ini tetstu saja menjadi 
sebuah keuntungan pula bagi para calon pembeli, mereka tidak perlu suaah payah 
untuk pergi membeli, tinggal duduk tmonanggu saja dirumah. Tidak jarang 
lewatnya para pedagang keliling juga menjadi sebuah pengingat bagi pembeli, 
tnereka baru sadar dan ingat kalau ada sesuatu yang harus dibeli. 


Dari sini bisa memetik pelajaran bahwa kita harus berperak dan pirtar 
melihat peluang yang ada untuk bisa menjadi sukses, Cita-cita dan Impian itu 
barus tetap kita kejar. Rirki tidak akan datang begitu saja, perlu sebuah usaha 
uantuk mendapatkannya. Kemampuan kita tidak akan dilihat olah orang lain jika 
kita tidak menunjukkannya. Ibarat seekor Laba-laba, mereka tidak akan 
mendapatkan rnangsa jika tidak menyebarkan jaringnya, semakin luas maka 
peluang peluang mendapatkan mangsa akan semakin besar. 

Pedagang keliling itu modul utamanya adalah kessbaran dan semangat 
pantang menyerah, kita bisa melihat mereka keliling dari satu tempat ke tempat 
lain untuk menjajakan barang dagangannya tampa pernah tahu apakah baknlan adu 
yang membeli atau tdak, jika tidak ada mereka akan terus berjalan Ingi ke tempat 
yang lain, selain itu mereka juga harus siap untuk menghadapi berbagai macam 
resiko yang nda, misalnya saja bertemu dengan pedagang lain yang sama 
juatannya di tempat tersebut atau juga menghadapi cuaca yang tiduk menentu, 
tnbsalnya saja kehujanan atau panas yang menyengat, jualan tidak laku serta 
berbagai macam kendala lainnya yang uda 

Dari sini kita bisa mengambil pelajaran bahwa untuk mencapai kesuksesan 
itu tnlak nyudah, harus ada usaha yang dilandasi dengan rasa sabar dan semangat 
pantang menyerah, hidup itu penuh dengan cobaan, tidak selamanya jalan itu 
selalu turu dan mwutus, selalu snja ada kerikil tajam yang menghalangi. Untuk 
melihat Pelangi, orang harus melihat hujan terlebih dahulu. Ketika dilihat dengan 
seksama, para pedagang keliling saat ini sudah banyak yang melakukan inovasi 
dalam berbagai hal untuk menarik minat pembeli, mulai dari jualannya maupun 
cara untuk menarik minat pembeli, contah kecilnya adalah cara mereka membawa 
barung dagangan, jika sebeburmnya kita hanya melihat mereka membawa barung 
dagangan dengan memikul dan memanggul, kini sudah banyak yang 
wenggunakan gerobak, atau bahkan menggunakan kendaraan. Begitu pula dengan 
barung jualan yang mulai beragam serta cara menarik minat dan perhatian pembeli 
juga sudah mengalami perkembangan yang menakjubkan, tidak hanya sekcitar 
bertoriak biasa sebagai tanda atau memukul benda-benda yang dibawa, mereka 
Juga sudah mulai berkrensi dan berinovasi dengan memanfhatkan teknologi yang 


ada, Dari sini bisu mengambil pelajaran bahwa Hidup itu harus ada perubahan 
serta bisa menyesuaikan diri dengar keadaan, tentu saja perubahan disiri harus 
kearah yang lebih baik, itu baru risa dikatakan sebagai sebuuh kesuksesan. Ibarat 
seekor ulat, selama dia menjadi ulat maka arang tidak ukan suka, tetapi jika sudah 
menjadi kepompang dan kupu-kupu yang rupawan, maka orang akan senang 
melihatnya. Pedagang Keliling itu tidak hanya menjajakan jualannya pada satu 
daerah antam wilayah saja, terkadang mereka sampai harus pergi jauh ke suatu 
tempat yang bisa saja betum pernah dimasuki sebelumnya, modal utamanya tentu 
saja keberunian, mereka keluar masuk wilayah tersebut untuk berjualan, bahkan 
tidak jarang mereka sampai tersesat, selain keberanian, modal utama seorang 
pedagang keliling adalah tidak menyenal malu, itu bisa dilihat dari kemauan 
mereka untuk datang dari ramah ke rumah untuk menawarkan dayanyan, tidak 
malu ketika dagangan mereka tidak dibeli, serta tidak malu bertanya jika sedang 
tersesat. 

Dari sini bisa dipetik pelajaran bahwa selama apa yang dikerjakan hu 
khalul, maka rasa malu harus kita buang jauh, jangan sampai rasa penged dar malu 
membuat kita hanya berdiam diri, lekas keluar dan tutaplah dunia. Elang tidak 
akan mendapatkan mangsa jika hanya berdiam diri di sarangnya. 

Adapan beberapa musalah yang akan diuraikan dalam bentuk 


pertanyaan sebagai berikut: 

a Seperti apa prodak pembiayaan UMKM BRI Syariah Cabang Pembarmu 
Serang 

I Bagaimana peluang dan tantangan pembiayaan UMKM BRI Syariah 
Cabang Pembantu Scrang 


Cc. Bagaimana peran pembiayaan UMKM BRI Syariah Cabang Pembantu 
Serang dalum meningkatkan ekonomi umat 


BD. Analisis Sosial Ekonami 
Dari inti permasalahan yang telah dijelaskan diatas, traku kaeni 
membuat program menjadi dua bagian yaitu sebugai berikut: 


2. Prioritas Program (Unggulan) 


Dengan melihat masalah-masalah yang nda berdasarkan analisis 
dampinyan, musyawarah dan kesepakatan dengan devisi pembiayaan Usaha 
Mikro Kecil Menengah Bank Rakyat Indonesia Syasiuh di Kantor Cabang 
Pembantu Serang, program yang diprorituskan (diunggulkan) satu progrum dari 
wkian banyak program yang sudah pewulis rencanakan dan sepakati bersama, 
yattu “Pengahdian Masyarakat Melalui UMKM Dalan Meningkatkan Ekonomi 
Umum (Srudi di BRI Syartah Cabang Pembantu Serang) 


h. Pogram Dumpingan 
Pembiayaan Usaha Mikro Kecil Menengah (UMKM) 

Salah sstu produk yung ditawarkan untuk usaha-usaha kecil 
masyarakat yaitu Unit Mikro BRI Syariah, diharapkan bisa membantu 
pengembangan usaha masyarukat” Unit Mikro BRI Syariah iB 
menghadirkan 3 produk yang dapat dipilih sesuai dengan kebutuhan 
masing-masing UMKM, yaitu Mikro 25IB, Mikro 7SiB, serta Mikro 
SXXB. Mikro ISIB merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa 
ayunan atau jaminan. “Batas tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu 
mulai dari Rp 5 juta hingga Rp 300 juta, yang dapat ditepor hinggu 60 
bulan", 

Sementara untuk Mikro 7SiB serta Mikro S0OOIB merupakan jenis 
pinjaman syariah yang membutuhkan adanya agunan. Namu, ketiga 
produk pinjaman BRI Syariah unit usaha mikro tersebut sama-sama 
memiliki tenar atasi jangka waktu mulai dari 6 bulan hingga 60 bulan. 
“Jaminan ustuk Mikro 7SIB dan SOWB yakni wajib menjaminkan 
sertifikat, ukta jual beli dan BPKB kendaraan Untuk masa berlaku 
kendaraannya kami batasi di 5-10 tahun ke belakang”. 

Total nasahah Mikro BRI Syariah di Provinsi Banten sampai saat 
ini berjumlah $00 nasabah, Mayoritas nasabah terbanyak terdapat di Kota 
Serang. “Hampir 30 persennya nasabuh kami dari Pasar Induk Rau. Pasar 
Rau merupakan pasar induk yang terletak di dacrah serang, salah satu 
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penjuru serung bahkan sampai pandeglang dan anyer. 

Pasar Raw telah mengalami peremajaan, sehingga terkesan lebih 
luas, lebih banyak pedagang dengan bermacam-macam produk yung 
digolongkan dalam beberapa blok diantaranya pedagang pakatan, 
pedagang emas, pedagang barang pecah belah, pedagang Ikan dasi sayur 
dan juga salon. Pasar Rau nussih masuk dalam kutegori pasar tradislonal, 
pasar ini merupakan alternatif bahkan tujuan utama masyrakat Serang 
dalam berbelanja kebutuhan pokoknya. 

Pasar Rau yang notabene adalah tujuan utama para masyurakat 
untuk membeli berbagai macam kebutuhan sehari-hari kimi kondisinya 
memprihatinkan. Di Pasar Ram sendiri memang telah menyalarni 
modofikasi pada bangunan agar terlihat lebih rapi, marun Ita hurya pada 
bagian penjualan kebutuhan sekunder seperti baju, alat kosmetik dan lain 
sebagainya, lain halnya dengan bagian bahan kebutuhan sehari-hari seperti 
sembako yang kondisinya memprihatinkan walaupun telah mendapatkan 
modifikasi pada bangunan tetap tiduk membuat nyaman untuk paru 
konsumen, Adapun kebijakan tentang keberadaan pasar tradisional indern 
sendiri tertuang dalam peraturan menteri perdagangan somor SUVM- 
DAGPER1I2/2008 Bab 2 tentang perulirian pasar tradisional, pusat 
perbelanjaan dan toko modem berisi tentang peraturan bahwa dalam 
mendirikan pasartoko modem juga harus mengacu poda tata ruang 
wilayah yang sudah ada. serta pendirian toko modem haru memperhatikan 
keberadaan pasar-pasar tradisional yang telah uda jul sebehar ritel 
modem berdiri. Dalam kenyataannya, keberadaan ritel-ritel modem di 
Kota Serang sendiri hampir tidak hisa dikendalikan. Revitalisasi pada 
pasar Raw yang seharusnya mernbuat para pedagang juga pengunjung 
merasa nyaman berbelanja disana namun faktanya revitalisasi yang 
diberikan hanya pada bagian kebutuhan sekunder saja Sedangan pada 
kebutuhan pokok (sembako) tidak terlalu diperhatikan sehingga para 
pedagang serta pengunjung masih merusa tidak nyaman utuk berbelanja 


disana terutama mereka yang memiliki status ekooomi menengah keatas 
sedangkan untuk mereka yang memiliki budget yang pas-pasan dengan 
terpaksu harus nyuman dengan kondisi yang ada sekarang walaupun 
sekarangpun hampir semua lapisan masyarakat mulal memilih berbelanja 
fi ritel modem karena kenyaman yang ditawarkan serta harga yang tidak 
jauh berbeda dengan pasr tradisional. Keberudaan ritel modem sendiri 
mengganggu pasar tradisional namun menjadi masalah ketika keberadaan 
ritel modern sudah nyaris tidak terkendali sehingga membuat para pelaku 
ekonomi di pasar tradisional harus memutar otak agar mereka tetap bisa 
bersaing dengan keberadaan ritel modern yang berkemihang pesat. Pasar 
trndimonnl yang dulu merupakan tujuan utama masyarakat untuk 
melakukan jual beli terutama untuk kebutuhan sembako seiring 
perkembangan zaman kini mulai kehilangan pesonanya. 

Pasar Rau Trade Center merupakan pasar induk yang merapakan 
banyak pedagang dengan bermacam-macam produk yang digolongkan 
dalam beberapa bagian, diantaranya: 
|) Lantai Dasar terdapat beberapa bagian blok-blok, yakni: 

“Blok A sampai Blok F khusus pedagang kering atu pakaian, 
pedagang makanan dan minuman. 

Blok M diisi oleh pedagang buah-buahan. 

». Biak | meliputi pedagang sembako dan kelontongan 
«Blok J sampai Blok K terisi oleh pedagang hasah yakni pedagang 
sayatan, ikan dan daging 
2) Lantai L 
«Blok A sampai Blok F diisi oleh pedagang makanan dan minuman, 


21 Jati 2017, 


«Biak | sampai Blok K meliputi pedayany sembako, sayuran dan 

ikan. Dengan catatan, pedagang Ini berjualan kira-kira pakul 22 00- 

08.00, 

3) Lantai I: Blok pedagang pisang, Kamor PT, Pesona Banten Persada, 
GOR Bulu Tangkis, Masjid, Arca Parkir, Bilyard. 

4) Pedagang Hamparan yakni seperti sayurun, cabe, bawang, jahe, luos 
dan lain sebagainya, Pedagang ini berjauaan kira-kira pukul 33.00- 
08.00 

Sejak direamikan dengan nama Yasar Rau Trade Center ulek 
Presiden ko lima Megawati Soekarnoputri pada 22 Agustus 2004 lalu, 
Pasar Bau Trade Center semakin masybur khususnya untuk produk-produk 
tekstil, tidak hanyu di kalangan masyarakat ekonomi menengah ke bawah, 
namun kalangan menenyah ko utas, karena kini Pasar Rau Trade Center 
bukan lagi pasar tradisional. Pasar yang saat Ini beruda di daeruk 
administrasi Pemerintah Kota Serang ini telah mengalami banyak 
perkembangan sejak didirikan. Sebelum menjadi kawasan pasar. Rmu 
merupakan daerah ruwa-rawa yang tergenang air. Dari sinilah, Pasar Rau 
Trade Center mendapatkan namanya, Pasar Rawa, yang kemudian lebih 
dikenal dengan Pasar Rau Trade Center (RTC). Perubahan nama ini pun 
kemungkinan besur merupakan bentuk arbitasi dialok antat para pedagang 
yany berasul tidak hanya dari Serang, namun jugu dari Cilegon, 
Pundeglang, Rangkasbitung, Cirumt, Meruk, Lahuan, Bantes Lama 
Tanggerang dan Cikande." 

Pasur Rau Trade Center awalnya tergelar di atus lahan setuum 5.7 
ha. Pasar ini dibangun pada tahun 1982 sebagai relokasi bagi paru 
pedagang wradislonal di Pasar Lama, Kota Serang, Pasar Rau Trade Center 
awulnya pula ditetapkan sebagai pasar tradisional oleh Pemerintah 
Kabupaten Serang kala itu. Kemudian Pasar Rau Trade Center beralih 


" Munadi, “Gunbaran Umum dan Sejarah Pasar Kue Trade Center Kota Serang”, 
Wawuncara, dengan Manager PT. Pesona Baru Persada Pasar Hau Trade Center Kota Serang. 
21 Jali 2017, 


kategon menyadi pasar induk dengun pengurangan luas lahan menjadi 4.5 
hektare, sebagai akibat dari pelebaran jalan. Perkembangan setelahnya 
pan terus terjadi menuruti alur zaman, khususnya ketika Banten 
dinobatkan sebagai provinsi, Perubahan akilvt otomwomi daerah ini tak bisa 
tidak menyentuh pula pada masyarukat bawah, termasuk pada keberadaan 
Pasar Rau Trade Center sebagai Pasar Induk yang berada di ibukota 
provinsi Banten. Alasan inilah yang kemudian mengharuskan Pasar Rau 
Trade Center yang masih tradisional berubah menjadi Pasar Induk 
Modern, Maka pada 2002, Pemerintah Kahupaten Serang melalui Dinas 
Pengelolaan Pnsar (DIPPAS) bekerja sama dengan PT Pesona Banten 
Persada sebagai pengembang, mulai membangun Pasar Rau Trade Center 
(RTC), Pihak pengelola pum berharap Pemerintah Koi Serang dapat 
memberikan perhatian yang lebih terhadap lingkungan di seputar gedung 
RTC, yung bukan lagi menjadi tanggung jawab pihak pengelola, seperti 
jalan dan kios-kios di luar pagar gedung RTC, sehingga Pasar Rau Trade 
Cemter tidak lagi terkesan kumuh.” 

Kepemilikan saham di PT. Pesona Banten Persada Pusar Rmu Trade 
Center ini, pemilik saham yang pertama adalah Bapak. H, Kasan (Alm), 


berikut: 1) Denan, 7?) Lukman, 3) Faroni, 4) Zemi dan $) Yayan Sofyan 
sebaga Direktur yang menjabat sampai dengan sekarang. "" 


Ih Judi M1? 


Persada. Kemudian rencana program berikutnya adalah Penataan pedagang 
kuki lima yang akan ditempatkan pada lokasi Lantai 1, malai dari ukuran. 
bentuk dan penempatan, Rencana ini akan dilaksanakan sekitar bulan 
Oktober 2017." 

Kenapa para pedagang pasar Rau lebih memilih BRI Syariah untuk 
menjadi nasabah. Karena memang keunggulan BRI Syariah denyan bank 
lainnya ita terletak di asuransi, karena jika nasabah melakukan pinjaman 
hingga Rp $00 juta, mereka tidak dikenakan biaya asuransi jiwa. Untuk 
asuransi tetap dibayarkan kepada pihak asaransi, namun BRI Syariah yang 
akan menanggang semus pembayaran asuransi tersebut”. Dengan 
kehadiran produk tersebut diharapkan UMKM yang mendapatkan bantuan 
modal mampu mengembangkan diri dan terus berperan secara aktif dalam 
memajukan kerukyatan. 

UMKM atau Usahm Mikro Kecil Menengah merupakan sebuah 
usaha yang kala ini banyak digandrangi oleh masyarakut di Indonesia 
kbvususnya, jenis usaha yang sutu ind rmeski terbilang usaha kecil mamun 
jika dijalani dengan benar dan sabar dapat menghasilkan omset yang luar 
biasa besar. Kala ini banyak sekali pengusaha muda di Indonesia yang 
berusaha untuk mengembangkan usaha mikro yang dijalaninya, aamun ada 
satu hal yang menjadi kendala yakni modal atau biaya. Dalam sebuah 
usaha, tentunya modal menjadi faktor paling utama bagaimana usaha 
tersebut bisa tumbuh dan juga berkembang, Tanpa adunya modal, haengrir 
mustahil untuk dapat mengembangkan usaha ke tingkat yang lebih baik 
pampang, karena saat ini ada sebuah produk pembiayaan terpercaya dari 
bank BRI Syariah untuk dijadikan sebagai modal usaha. 

Untuk usaha mikro sendiri, ada produk pembiayaan pinjaman 
usahanya sendiri dengan tama UKM atau usaha kecil menengah. Produk 


", Munadi, “Gambaran Umum dan Sejarah Pasar au Trnde Center Kota Serang”, 
Wawuncura, dengan Manager PT. Pesona Banten Persada Pasar Hau Trade Center Kota Serang, 
31 Juli 2017, 


pembiayaan UKM ini diberikan oleh bank BRI Syariah yang khusus 
diberikan bagi pengusaha dalam kategori kecil atnu menengah, jenis dari 
produk pembiayaannya sendiri sangat beragam mulai dari pembiayaan 
mikro. 

Seperti yang telah dijelaskan di atan, produk pembiayaan yang satu 
ini diberikan kepada pengusaha kecil agar dapat mengembangkan jenis 
usaha yang sedang ditekuninya. Ada berbagai macam produk dari 
pembiayaan mikro ini, diantaranya adalah Mikro 28iB, Mikro 7SIB, dan 
mikro SOKB, Plafond yang ukan diberikan untuk 2 jenis produk dari 
pembinyaan Mikro ini tentu berbeda, disesuaikan dengan kebutuhan 
nasabah. Bagi nasahah yang memerlukan modal besar, tentunya jenis 
produk pembiayaan Mikro yang akan diajukan disesuaikan dengan modal 
yang la butukkas. Dalam bal ini, bank BRI Syariah memberikan 
kemudahan dalam hal pembagian perbiayaan modal yang diperlukan oleh 
nasabahnya. Untuk plafond produk dari pembiayaan Mikro dengan Mikro 
ISIB, plafond yang diberikan mulai dari Rp. $ juta sampai dengan Rp. 25 
juta rapdah. Sedangkan Untuk produk Mikro7SiB, plafond yang diberikan 
untuk pembiayaan yang satu ini mulai dari Rp. $ juta sampai dengan Rp. 
75 juta. Untuk Mikro SONB, plafond yang diberikan sangat berbeda jauli 
dengan 2 produk pembiayaan Mikro tadi. Plafond untuk Mikro SWiR 
mulai dari Rp, 75 jura sampai dengan Rp. 500 juta dengan masa tenor 
yang sangat panjang. 

Masa "tenor yang berlaku untuk masing-masing produk dari 
pembiayaan Miikro ini tentu berbeda, untuk produk Mikro 2518 sendiri 
memiliki masa teror mulai dari 6 bulan sampai dengan 16 bulan. 
Sedangkan untuk Mikro 75 iB dan juga Mikro SONB, maan tenar yang 
berlaku sama-sama mulai dari & bulan sampai dengan 60 bulan (60 bulan 
untuk masa tenor dengan ketentuan khusus). Jika nasabah tertarik untuk 
mengajukan pembiayaan Mikro Ini, tentunya ada beberapa persyarutan dan 
juya ketentuan yang harus diperahi yang tentunya telah dibuat oleh pihak 
bank. Selain dari syarat dan ketentuan, beberapa dokumen juga diperlukan 
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untuk memenuhi syarat administrasi yang berlaku pada pembiayaan Mikro 
imi. Perlu diketahui, ada beberapa persyaratan dokumen yang berbeda 
antara produk yang satu denyan yang lainnyu. Untuk informasi lebih lanjut 
mengenai pembiayaan mikro ini, silahkan kunjungi langsung kantor bank 
BRI Syariah yang uda di wilayah Anda utau dapat pula lihat Informasinya 
di sita resnwi bank BRI Syariah. 

Bunk BRI Syariah turut serta memberikan fasilitas kepada para 
pelaku usaha mikro untuk mengembangkun usaha, yaitu dengan 
menawarkan Pinjaman Kredit Usaba Mikro. Sobaah bantuan modal yung 
dapat digunakan para pelaku UKM untuk mengembangkan usaha nya. 
produk tersebut adalah Unit Mikro BRI Syariah ik Melalui Produk 
pinjaman tersebut Bank BRI Syuriah menyiapkan danu pinjaman mulai 
dari yang paling rendah yaitu Rp $ Juta hingya pinjaman yang paling besar 
yaitu Rp 500 Juta Anda daput mengajukan pinjaman sesuai dengan 
kebutuhan usaha yang anda jalankan. Margin pinjaman akan disesuaikan 
dengan jumah pembiayaan yang diberikan sekaligus denyan kondisi 
nasabah yang bersanykutan karena sistem yang digunakan adalah Prinsip 
Syariah jadi tidak pasti 

Untuk bisa mendapatkan Pinjaman Syuriah dari BRI Syariah. maka 
tentunya anda harus memenuhi persyaratan yang telah di buat oleh BRI 
Syariah. Beberapa persyaratan untuk Mendapatkan Kredit Mikro BRI 
Syariah sebagai berikut: 

. Warga Negara indonesia dan berdomisili di indonesia 

» Minimal berusia 2) tahun, dan bagi yang sudah menikah minimal 
berusia 18 tahun 

» Mempunyai usaha tetap yang menggunakan sistem syariah 

« Menyiapkan fotokopi KTP pribadi beserta pasangan untuk yang sudah 
menikah 

« Menyipakan Kartu Kelunga dan Akta NikalVAkta Cerai Surat 
Kematian pasangan 

» Menyiapkan surat keterangan usaha atau surat izin usaha 


Pembiayaan ini bukan untuk Kebutuhan Konsumtif, namun 
diganakan untuk kebutuhan modal usaha. Jaminan atau Agunan yang 
dapat anda gunakan untuk mengajukan Kredit Mikro Syariah ini bisa 
tnenggunakan dokumen berharga yang anda miliki yaita BPKB Kendaruan 
atas Sertifikat Rumah. Jaminannya boleh atas nama pribadi/orang 
tuvorang lain yang telah menyetujui. Untuk besarnya pinjaman yang 
diberikan adalah sebesar BO persen dari total nilai jaminan. 


. Program Tambahan 


Selain pembiayaan sebagai program tambahan kepada nasabah RRI 
Syariah adalah Funding (Pendanaan), yaitu: 
|. Tabungan BRI Syariah iB 
adalah tabunyan perorangan, bersifat titipan dan fleksibel 
dalam penyetaran dan penarikannya Tabungan ini memiliki 
beberapa fasilitas: 


a) 
by 


Setoran awal minimal Rp. 80.0010,- 

Setoran selanjutnya min Rp. 10.000,- 

Saldo min Rp. 25.000,- 

Oratia biaya balaaan kartu ATM 

Gratis binya tarik tunai di ATM BRI, Prima dan Dersama 
Gratis hiaya cek saldo di ATM BRI, Prima dan Bersama 
Gratia biaya debit pria 

Gratis biaya transfer jaringan ATM Prima dan Bersama 
Dapat diberikan bonus sesuai kebijakan bank 

Dapat dilakukan pemotongan zxkat secara otomatis dari 
bonus yang diterima 


2, Tabungan Haji BRI Syartah if 
adalah simpanan yang dikhususkan bagi perorangan dengan 
tujuas untuk menunaikan Ibadah Haji Tabungan Haji 
BRISyariah iB ini merniliki beberapa fisilitas: 


@) Aman, karena diikutsertakun dalam program penjaminan 
pemerintah 

b) Dapat bertrussakai diseluruh jaringan kamor cabang BRI 
Syariah secarn online 

C) Gratis biaya asurumsi jiwu dan kecelakaan dan biaya 
adeniniarasi tabungan 

d) Bagi hasil yang kmpetitif 

€) Pemotongan zakat secar otomutis dari bagi hasil yang 
didapatkan 

N Online dengan siskohat 

&) Kemudahan dulu tserpersiapkan ibaxtah haji 

3, Tabungan Impian BRISyariah iB 

Tabungan Impsan BRISyariah iB adalah tabungan berjungka 

dari BRISyuriah dengan prinsip bagi hasil yang dirancang 

utuk mewujudkan impian nasabah dengan terencana 

Tabungan Impian BRiSyariah iB ini memiliki beberapa 

fasilitas, yaatu. 

a) Temang, dikelola dengan prinsip syariah. 

b) Ringan, setoran awal ataupun setoran rutin balunan 
miaimum Rp. 30.000,- 

€) Praktis, tidak perlu dutang ke cabang untuk rmelakukan 
setoran rutin bulanan denyan adamyu sutodebet. 

d) Fleksibel, bebas memilih jangka waktu asupun tungyal 
mutodebet setorun rutin. 

€) Gratir, biaya administrasi tabungan dan prerni asuransi. 

N 4man, karena otomatis dilindungi asuransi jiwa 

W Mudah, perlindungan asuransi otornatis tanpa permerikanan 
kesehatan. 

h) Kamperirif, bagi hasil yang menarik. 


D) Nyaman, dengan layanan berstandar tinggi dari BRISyariah 
dalam mengingatkan kedisiplinan untuk mewujudkan 
impian. 

4. Deposito BRISyariah iB 

Fasilitas: 

a) Aman karena diikutsertakan dalam program penjaminan 
pemerintah 

bj Tersedia pilihan jangka waktu 1, 3, 6, dan 13 bulan 

€) Bagi hasil yang kompetitif 

di Pemotongan zakat secara otomatis dari bagi hasil yang 
dicbaguntik ara 

€) Pemindah bakuan otomatis setiap bulan dari bagi hasil yang 
didapat ke rekening tabungan atau giro 

N Dapat diperpanjany secara otomatis dengan nisbah hagi 
basil sesuai kesepakatan padu saat diperpanjang 

8) Dapat dijadikan sebagai juminan pembinyaan 


C. Strategi Pemberdayaan 

Pemberdayaan merupakan proves pengerbangan, merardirikan dar 
pemunfhatan yana meningkatkan usaha para masabah dalam rangka 
kesejahteraan hidup mereka. Para nasabah Bank Rakyut Indonesia Syariah di 
Kantor Cabang Pembantu Serang mayoritas pam pedagang di Pasar Rau, 
sebanyak 150 orang. Terdiri dari beragam bentuk perdagangan, yaitu pakaian, 
beiku/kirab, nlat kompekai, emas, perkakas dapur, minyak wangi, mainan unak 
anak, sepeda, asesoris rumah tangga, perlengkapan ibadah haji, elektronik, 
sayuran, bambu dapur, Ikan, pakan ikan, daging, buah buahan, alat pertanian, 


menggunakan strategi, program ataupun kegiatan yang akan dilakukan dapat 
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terlaksana dengan baik dan terarah Strategi dalam melakukan pemberdayaan 
yang telah kari lakukan diantaranya: 


Melalukan penelusuran 

Kegiatan peselusaran Ini dalah telakukan survey di seting 
pedagang untuk melakukan pengamatan langsung terkait modal dalam 
pengembangan usaha mereka. Semakin besar modal yang digulirkan maka 
akan semakin bersar pula laba yang akan dihasilkan. Peselumaran serkalt 
modal tersebut para pedagang memilih Bank Rakyat Indooewa Syariah 
sebagai penyalur modal. Kegiatan ini dilakukan untuk menentukan titik 
pusat dalam melakukan kegiatan. 
Melakukan komunikasi, konsultasi dan diskusi 

Melakukan komunikasi, konsultasi dan diskusi bersama dengan 
devisi UMKM Bank Rakyat Indonesia Syariah di Kantor Cubang 
Pembantu Serang dengan para musabah pedagang pasar Rau Serang 
Kegiatan ini dilakukan untuk mendapatkan informasi, pendapat agar 
progrum kegiatun berjalun dcoyan yang diharapkan. 


- Melakukan sosialisasi 


Mernperkenalkai program yang diruncang serta mensosialisasikan 
tentang program pembiayaan Bank Rakyat Indonesia Syariah di Kamor 
Cabang Pembantu Serang kepada para nasabah pedagang pusar Ruu 
Serang. Serta memberikan pemahaman kepada para nasabah bahwa 
kontribusi dan partisipasi Bank Rakyat Indonesia Syariah di Kantor 
Cabang Pembantu Serang sangat di butuhkan dalam mensukseskan 
pengembangan usaha demi terwujudnya masyarukat yang sejahtera denyan 
tingkat ckonomi yang lebin mupan 
Membangun kerjasama 

Melakukan kerja sama mulai dari perencanaan dan pelaksanaan 
kegiatan. Kerjasama Ini dilaxukan bersama dengan Bank Rakyat Indonesia 
Syariah di Kamtor Cabang Pembantu Serang kepada paru nusabah 
pedagang pasar Rau Serang. 


II 


Mengajak para profesional ckonomi serta masyarakat pedagang untuk ikut 

berperan aktif dalam program kegiatan. 

6 Memotivasi kepada masyarakat pedagung untuk ikut berpartisipasi dalam 
program kegiatan yang dilakukan dengan menggandeng Bank Rakyat 
leckonesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu Serang. 

7, Mengembangkan komunikasi dan kerjasama dengan Bank Rakyat 
Indonesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu Serang kepada para 
vasabah pedagang pasar Rau Serang 

&. Membangun kerjasama tim yang solid antar peserta DAMPINGAN 

dengan Bank Rakyat Indonesia Syariah di Kamor Cabang Pembantu 

Serang 


D. Perencanaan Aksi 

Rencana aksi ndalah tindakan yang akan dilakukan setelah 
mendapatkan strategi pembiayaan Bank Rakyut Indonesia Syariah di Kantor 
Cubang Pembantu Serang kepada para nasabah pedagang pasar Rau Serang. 
Mekanisme untuk kegiatan yang akan dilaksanakan dinamuskan bersama Bani 
Rakyat Indonesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu Serang denyan paru 
nasabah pedayang pasar Rau Serang. Perencanaan aksi yuny akan dibahas 
imilai dari kegiutan perencanaan, penanggung jawnb kegiatan, serta waktu 
pelaksanaan, Perencanaan aksi imi disusun agar semua kegiatan tersusun 
dengan rapi dan menjadi acuan serta cvalumsi sehingga tercapoi sesuai dengan 


|. Kegiatan Perencanaan 
Kegiatan perencanaan dalam kegiatan pembiayaan Bank Rakyut 
Indonesia Syariah di Kantor Cabang Pembanta Serang kepada para 
tsabah pedagang pasar Ram Serang, ini dihagi kedalam beberapa kegiatan 
yang akan dijabarkan dalam tabel berikut: 


7s 


Indonesia Syariah di Kantor Cabang 
Pembantu Serang kepada paru nasabah 
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Penanggang jawab dalam kegiatan ini adalah penetiti penyubdian 
tnasyarakat melalui umkm dalam meningkatkan ekonomi umat (studi di 
BRI Syariah Cabang Pembantu Serang). Dalam bentuk pembiayaan 
pengembangan usaha dalam rangka meningkatkan ekonomi umat. Antara 
Bank Rakyut Indonesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu Serang 
kepada para nasabah pedagang pasar Rau Serang, dengan sistem 
mudharabah. 


. Ukuran Kinerja 
«Ukuran Kegiatan Persiapan 
Ukuran dari persiapan ini hanya terletak pada waktu yung telah 
ditetapkan seperti yang dijelaskan pada tabel mengenai waktu 
pelaksanaan. Apakah wuktu pelaksanaan sesuai dengan yang 
dijadwalkan ataukah waktu pelaksanaan masih belum sesuai dengan 
dijadwalkan. 
& Ukuran Keberhasilan sarisalinari 
Ukuran keberhasilan sosisalisasi ini terletak pada banyak utau 
tidaknya paru nasabah yang turut serta dalam progrum yang 
diilaksarukan. 
€  Ulturan Kewangan 
Ukuran keuangan ini terietak puda dana yungy disediakan 
apakah sesuai denyan dana yang dikebuarkan atwukah melebihi dana 
yang sudah disediakan. 


4, Waktu 


Waktu disini meliputi aktivitas yang dilakukan dalam kegiatan 
pelaksanaan pembiayaah pengembangan usaha dalam rangka 
meningkatkan ekonomi umat antara Blank Rakyat Indonesia Syariah di 
Kantor Cabang Pembantu Serang kepada para nasabah pedagang pasar 
Rau Serang. Aktivitas persiapan sebelum pelaksanaan kegiatan yaitu 
meliputi perizinan, sosinlisasi, dan lain lain. Aktivitas inti lainnya yaitu 
eksekusi meliputi sosialisasi. operasiol serta keuangan. Aktivitas besar 
lainya yaitu pengukuran kinerja. 


|, Program Unggulan 

Perencanaan Program Utuma menjadikan pembiayaan UMKM BRI 
Syariah Cabang Pembantu Serang dalam meningkatkan ekonomi umat kepada 
para pedagang Pasar Rau Kota Serang ini dari hasil analisis kami melalui hasil 
survey dan wawancara kepada para Pedagang, program tersebut yaitu dengan 
pembiayaan UMKM BRI Syariah sangat disambut baik baik oleh masyarakat 
pedagang. Karena berbagai pertimbangan, yaitu: Bantuan modal usaha para 
Pedagang, meningkatkan usaha para Pedagang. peluang yung sangat baik 
utituk dirmanfhatkan pada proyram pembiayaan tersebut, memakai sister bagi 
hasil. resiko yang ditanggung sanyut ringan. Selain meperlancar usaha dayany 
mereka juga dapat memenuhi kebatahan hidup dari laba yang dihasilkan lewat 
perdagangan tersebut. Karena setiap manusia mempunyai kebutuhan yang 
Pedayang sebagai perilik kebutuhan ini akan peoulia paparkan, yaitu 

2. Kebutuhan dasar ekanumi 

Pondasi kestabilan keluarga terletak pada ekonomi sebagai daxar 
pemenuhan kebutuhan tersebut manusia disyarat"kun untuk bekerja atau 
berusaha untuk mencapai tarap hidup pada level tertinggi. Para pedagang 
Pasar Rau yang mendapatkan pembiayaan dari UMKM BRI Syuriah Cabang 
Pembantu Serang sebanyak 150 orang, Rata rata tergolong kepadu masyarakat 
menengah ke bawah, hal ini untuk medapatkan laba yung lebih dari biasanya 
maka pembiayaan dari UMKM BRI Syariah sangat mania untuk 
meningkatkan laba yang dihasilkan dalam ranyka mencukupi kebutuhan 
Taraf kehidupan ekonomi rakyat dapat ditentukan oleb seberapa bexar tinykut 
kemampuan usahanya, Seseorang yang berpenghasilan tetap ini lehih layak 
ketimbang tidak mempunyai penghasilan tetap. Stundar upah minimum untuk 

” 


Kota Sereng berkisar Rp. 2.866.598 perbulan. Rakyut yang standar upahnya 
dibawah upah minimum tersebut tentunya termasuk kurang mampu / miskin 
Belum lagi masyarakat yang penghasilannya tidak menentu, tidak 
mendapatkan penghasilan tetap in: sangat banyak sekali jumlahnya. Apalagi 
kebutuhan pokok yang terus naik akan lebih menambah jumlah penduduk 
uilskin yang sangat buruk masa depan hidupnya. Memurut Sri Mulyari' 
perduduk miskin di Indonesia pada tahun 2005 ini mencapai 36 jutu jiwa 
Apolugi setelah pemerintah mesaikan hargu BBM sebanyak 3096 ini akan 
semakin banyak lagi penduduk miskin di Indonesia, 

Kategori miskin tersebut mewurut Sri Mulyani adalah tidak 
terpemukinya kalori sebanyak 2300 gr perhari yang dikonsumsi oleh 
masyarakat. Sedangkan menurut para ulama? yang (1). Madzhab Hanafi 
kategori miskin adalah orang yang tidak memiliki suatu apapun, sebingga 
terdorong untuk meminta - minta bahan makanan dalam memenuhi kebutuhan 
hidupnya sehari - hari. (2). Madzhab Maliki kategori miskin adalah orang 
yang tidak meeniliki sesuana apapun, (3), Madzhah Hambali kmepori miakin 
adalah orang yang dapat memperoleh separoh kecukupannya atau lebih. (4). 
Mutzhab SyafiV kategori miskin adalah orang yang meiliki separoh dari 
kebutuhannya dan yung separoh lagi dipenuhi dengan zakat. Menurul 
Gunawan — Sumodiningrat" Kerniskinan dapat dibedakan dalam tiga 
pengertian yaitu: Pertama kemiskinan absolut, yaitu apsbila pendapatan 
seseorang tidak memcukupi dari kebutuhan hidup minimum, anta lain 
kebutuhan pangan, sandang, kesehatan, perumahan dan pendidikan yang 
diperlukan unluk bisa hidup dan bekerja. Rendahnya tingkat pendapatan ini 


' Sei Mulyani, Dialng Temsng Kenalkan ROM, Selaan tgl 8 Maret 2014, jam 21.00 WII. di 
SCTV "Sel Mulyani adalah seabagai mentri perekonemian pada kabinet bersatu priade NMM4-D009, 
masa pemertrtahan Susilo ambang Vudoyona (SBY). dan Vesuf Kala” 

' Abdurrahman Al-Iuzin, Aitabw! Flph "Ala! Mardahihi Arba'ak, Dear El-Fikr Baerut, taun 
3014 h. “0d 

' Mutamenad Juwad Mugntyah, al-Figh ala wl-Martznitde si-Khormaih, Duar Ul-fikr Hawrut, 
tahun 1016 hh. Y91 

" Gunawan Simodiningrat, Pengemteran Kemlrkinan Melatwi Kredit Pedesaan, VT. Biru 
Rena Parawira, tahun 2016 7 


terutamu disebabkan oleh keterbatasan sarana dan prasarana fisik serta 
kelangkaan modal ntau miskin karena sebab alami (matura!) Kedua 
kemiskinan kultural yaitu mengacu pada sikap seseorang atau / masyarakat 
yung (disebabkan oleh faktor budaya) tidak mau berusaha untuk memperbaiki 
tingkat kehidupan meskipun ada usaha dari pihak Juar ustuk membantunya. 
Ketiga kerniskinan relatif yaitu crut kaitannya dengan masalah pembanyunan 
yang sifatnya struktural, yukni kebijaksanaan pembangunan yang belum 
seimbang sehingga menyebabkan ketimpangan pendapatan. 

Beberapa pendapat lain temung kategoci kemiskinan diantaranya 
yaitu: (1). Murjanto Dunusaputro, kemiskinan adalah pendapatan sebesar 320 
ky ekwivalen berus untuk penduduk di kota atuu 240 kg untuk penduduk di 
pedesaan setahunnya. (2). Moh. Bambang Agustin, miskin itu masih lebih 
baik, karena masih ada yany lebih sengsara lagi yaitu Fakir Miskin. Fakir 
Miskin sudah tidak punya ape - apa sama sekali: martabat tidak punva, baju 
tidak punya. Inilah yang sampai saat ini belum terincak, belum dihitung, 
karena memang menyangkut musalah dimensi kemiskinan itu sendiri, Dimensi 
kemiskinan tidak hanya dilihat dari aspek fiik jasmani. Hisa saja yang secara 
fisik jasmani tidak tergolong miskin, justru tegolong kaya tapi kalau dilihat 
dari segi non fisik jaamani tergolong miskin. Suatu pengangkanyan informasi 
sehingga ocung lain tidak mempunyai informasi, bisa juga dikateporikan 
sebagai miskin. Dimensi - dimensi seperti itu perlu dikaji ulang dalam 
mendefinisikan atau membuat suaw konsep terang kemiskinan. (3). Firdaus 
Wadjdi, miskin yaitu upabila orang tua tidak dapat membiayai unaknya 
sekolah, ini sudah termasuk kategori miskin 

Menurut Dalil Hasan" ciri-ciri pundoduk miskin yaitu: (1). Kelompok 
muitskin ditingkat pederaar, umumnya terdiri dari petani kecil / petani marginal 
! pekerja pertanian / buruh tani, nelayun kecil, pengrajin kecil, pengangkut 


" Seri Kajian Fiskal dan Moneter No, GVIVIMG Sararegi dan Kralusi menpentankan 
kamlvkiwan, Jakarta, PT, Wingka Rana Pariwara, Th. W016 hi. 44-47 

" Dalil Hasum Bemtuk Pengargandrasiun pung Cocok untuk Mengembangian Pari 
Sebaga Bumi Lon in Megniakan Renkiksan, usu PE. Uindan Yama Oelkoa 


kocil (perobak, becak, dokar / delman, ojek) dan sebagainya. (2). Kelompok 
miskin ditingkat perkotaan, wmunya terdiri dari pekerja harian di pabrik, 
pekerja harian di bangunan. pedagang kaki lima, pedagang asongan, pengrajin 
kecil, pengusaha kecil (kios, warung, tenda, yerobak, bengkel kecil, 
Pengemudi harian (gerobak, ojek, dokar, becak dan sebagaianya). Tukang 
jahit, tukang reparasi (sepeda / jam / sepatu). Pernbantu rumah tangga kecii, 
pemulung dan sebagainya. (3). Umumnya penduduk miskin tidak mempunyai 
pendapatan tetap, tetapi harus puas dengan pendapatan tiduk tetap / berubuh / 
berpariasi namun masih tetap dibawah batus pendapatan minimal. Ini 
"disebabkan oleh berbagai faktor antara lain: Produksi musiman, skala produksi 
yang sangat minim / kemampuan penjualan / pemasaran yang sangat terbatas, 
kusinas peoduk / jaan yang sangat rendah dan tidak stabil, tennga kerja yang 
tidak terdidik / tidak terlatih, lokasi / tempat pelayanan yang tidak bersih / 
tidak nyaman, persaingan yang sanga sengit, mekanisasi / otomatisasi / 
kompunerisasi yang semakin meningkat, sangat terbatas lapangan kerja. (4), 
Sebagaian besar penduduk miskin tidak bekerja secara pemuh (dl shmur), 
tidak memperoleh jaminan kesehatan / jaminan bari tua / perlindungan kerja, 
tidak mernperoleh tingkat upah kerja minimum yang ditetapan oleh Pemida 
untuk berbagai jenis pekerjaan dan berbagni kota / daerah, tidak memperoleh 
upah lembur, tidak memperoleh hak cuti, memperoleh sedikit pendidikan / 
lutiban dan merniliki etos kerja yang sangat rendah. (5), Penduduk miskin 
pada umumnya tidak memiliki pernlatan produksi / perulatan kerja yang 
memadal, misalnya pemilikan tanah yang sangut wempit Crala - rata 0,28 Ha 
per kepala keluarga tani di pulau Jawn), tanah marginal (tidak / kurang subur, 
lokasinya yang tidak menguntungkan karena letaknya di daerah aliran sungai 
(DASI, di atas bukit / pegumungan, di pinggir Ivatan, di rawa-rawa). Di 
samping Ita, kepala rumah tangga mempunyai tanggungan keluarga yang 
relatif tinggi (halghr depedency ratta). (6).Tingkat pendidikan miskin prada 
umuranya sungat rendah (SD), bahkan sebagian penduduk miskin sebagian 
sama sekali tidak memperoleh pendidikan formal / tidak dapat menulis dan 
membaca. 
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Adapun penyebab kemiskinan diantaranya yaitu ' 


8) Kepemilikan tanah vemuikin mengecil, dalam hal ini telah serjadi 
semacam proses rekonsolidasi pemilikan tunah. Terjadinya pertambahan 
penduduk yang tidak dibarengi dengan bertambahnya tunah, telah 
membuat berkurangnya tanah yang dimiliki penduduk. Hal ini verjadi 
pada saat pewarisan yung diberikan kepada beberupa orang anaknyu, 
yuny membuat berkurangnya pemilikan tanah sehingga tidak txsa 
menopang kehidupannya khususnya bagi petani dan perluasan terpal 
tinggal, termanmuk lahan usaha bagi penduduk yang ada di kota, Sehingga 
dari tanahnya tidak bisa memenuhi kebutuhan hidup. Kalau tidak ada 
pekerjaan, terpaksa menjual tamah. Jadi secara tidak disadari teluh terjadi 
proses rekonsolidasi tanah. 

hb) Term af trade (hasil yang didapat) produk pertanian yang semakin tidak 
berkualitas. Penyebab hasil dari pertanian atau perkebunan tidak 
berkualitas karena biaya pupuk dam obat - obatan yang begitu mahal bagi 
petani tidak bisa terjangkau. Hal ini membumi petani tidak termotivasi 
untuk mengejar kualitas hasil panennya, bahkun selalu mengalami 
kerugian pada setiap kali panen. Harga podi sanyat murah penawarannya 
tidak seimbang dengan mandar harga Rp. 1.700 per Kg, hanya bisa dibeli 
seharga Rp. 1,200 per Kg. Tidak hanya standar harga dari pemerintah 
yang sangat murah dalam penetapan harga padi, tidak seimbang dengan 
harga pupuk, di samping Itu juga banyaknya tengkulak padi vang 
memanopoli harga di bawah standar. Hal inilah yang menyebabkan 
petani semakin menjerit dalam mengatasi kebutuhan hidupnya. 

Cc) Hwan cafital (SDM) sangat rendah. Akibat kondisi di atas, teru pada 
gilirannya para petani yang tinggal di desa tidak dapat membiyai anak- 
anaknya ketingkat persdidikan yang lebih tinggi. Bagi pendidikan yang 
rendah tentunya tidak bisa menyeimbangkan informasi dan peluany yang 


' Marzuki Usman, Beberapa Benewh Kemiskiitun dan Abarnasf pengentusannya, PT Hina 
Kena Pariwara, tahun 2016 h. 27 


dibutuhkan dalam kebutuhan tenaga kerja. 

d) Kwalitas hidup. Pada gilinusnya kalau term af trade semakin jelek muka 
pemilikan tanah sernakin kecil yang pada akhirnya kualitas kehidupan 
juga relatif semakin buruk. di sektor perkotaan, kondiai perumahan 
semakin jelek walaupan ada program Kredit Pemilikan Rakyat (KPR). 
Kalwu masuk fime span, dalam jangka waktu 15 tabu atu 25 saban 
mendatang, yang menempati Rumah Sangat Sederbana (RSS) akan 
menjadi sangat kumuh dan tidak kondusif. 

c) Banyaknya pengangguran, Saat ini tahun 2015 jumlah pengangguran 
kurang lebih 24 juta jiwn, 4 juta jiwa diantaranya adalah sarjana. Jumlah 
penganggaran semakin meningkat karena besarnya penambahan 
angkatan kerja yang tidak sebanding dengan penambahan lapangan 
kerja. Selain karena bertambahnya angkatan kerja baru, jumlah 
penganggur bertambah juga disebabkan oleh meningkatnya kasum 
pemutusan hubungan keja (PHK). Walaupun pada tahun 1999 dan tahun 
1001 dan 2002, Bahkan jumlah tenaga kerja yang terkena PHK tahun 
2002 mencapad 116.176 orang, mendekati jumlah selama puncak krisis 
pada tahun (99K yany tercatat sebanyak 127,735 arang. Peningkatan 
PHK terjadi terutamu karena pengurangan atau penghentian sejumlah 
aktivis produksi di sektor industri pengolahan. Angka pengangguran 
tersebut juga diperparah oleh dampak teraris dan bencana alam seperti 
Inngedi Bali, Hotel Mariot, gempa dan tsunami di Aceh, dam gempa di 
Nias. Hal ini mengakibatkan kegiatan ckomomi di sektor perdagangan, 
botel dan restoran, sektor transfortas dan sektor jasa - jasa yang terkait 
dengan pariwisata. Akibat bencana alam dari sektor ekonomi yalt 
banyak yang kehilangan tempat tinggal, pekerjaan dan sarana infra 
mruktur rasak, Ini dapat memperburuk ekonomi rakyat dan dampaknya 
secara nasional termasuk masyarakat banten. 

Kemiskinan adalah fenomena yang begitu mudah dijumpai di 
muna-tana, tak hanya di desa « desa namun juga terjadi di kota « kota 
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besar atau di sekitar pusat - panat perbelanjaan. Misalnya tidak verlahu 
sulit dijumpai rumah - rumah kumuh berderet di bantaran sungai, 
pinggiran jalan kereta api, atuu para pengemis dan gelamlangun yung 
berkeliaran di peremputan jalan. Untuk mengukur tingkat kerniskinan 
kemiskinan ini terdiri dari daa komponen, yaitu waris kemiskinan 
mukanan (GKM) dan yaris kemiskinan nosi tnakanan (GKNM) 
Penentuan yaris kemiskinan dilakukan secaru terpisah untuk daerah 
perkotaan dan pedesaan, untuk setiap Provinsi. 

Sebagai gumbaran garis kemiskinan penduduk Banten secara 
keseluruhan pada tahun NX3, sebesar Rp. 100.875,- perbulan sedangkan 
pada tahun 2004 pengeluaran penduduk yang tinggal di perkotaan 
sebesar Rp 120.252,- dan di pedesaan Rp, 97.060.- utau kalau diruta - 
ratakan besarnya sekitar Rp. 108.656 perbulan. 

Macam-macam Kebutuhan 

Kebutuhan marusis banyak dan beraneka ragam, bahkan tidak 
banya beraneka ragam tetapi bertambah terus tidak ada habisnya sejalan 
dengan perkembangan peradaban dan kesnajuan ilmu dan teknologi. Satu 
kebutuhan telah Anda ponuhi, tentu akan datang lagi kebutuhan yang 
lainnya. Namun demikian, kita dapat menggolongkan kebutuhan- 
kebutuhan sebagaisasa bagan berikut ini: 

& Kebutuhan menurut intensitasnya 

Kebutuhan ini dipandang dari urgenainya, atau mendesak tidaknya 
vuatu kebutuhan. Kebutahun ini dikelompokkan menjadi tiga: kebutuhan 
primer, kebutuhan sekunder, dan kebutuhan tertier, Kebutuhan Primer 
kebutuhan ini mutlak harus dipemuhi agar kim tetap hidup, seperti 
kebutuhan akan mukamun, pakaian, tempat tinggal dan sebagainya. 
Kebutuhan Sekunder : kebutuhan ini disebut juya kebutuhan kultural 
kebutuhan ini timbul bersamaan meningkatnya peradaban manusia seperti. 
pendidikan, tamasya, olah raga, dan lain lain. 


Kebutuhan Tertier : kebutuhan ini ditujukan untuk kesenangan 
tnanusia, seperti kebutuhat akan perhiasan, mobil mewah, rumah mewah 
dan sebagainya. Dewasa ini banyak barang yang semulu dipandang 
"ewah, sekarang telah digolongkan menjadi kebutuhan sekunder, seperti: 
pesawat TV, telepon, dan komputer, Demikian jaga untuk pendidikan dan 
kesehatan telah digolongkan menjadi kebutuhan primer, mengingat 
kebutuhan ini sangat mendesak dan penting bagi kehidupan manusia 

b, Kebutuhan menurut sifatnya 

Kebutuhan ini dibedakan menurut dampak atau pengaruhnya 
verhudap jarmami dar robani. Kebutuhan jasmani, contohnya: makanan, 
pakuian, tempat tinggal, dan sebagainya. Kebutuhan rohani, contohnya 
musik, menonton bola, ibadah dan sebagainya 

€. Kebutuhan menurut waktu 

Kebutuhan ini dibedakan menurut waktu sekarang dan waktu masa 
yang akan datang. Kebutuhan sekarang, mdalah kebutuhan yang harus 
dipenuhi sekrang juga, seperti: takan di saat lapar, atau obat-obatan pedia 
saat sakit. Kebutuhan masa depan, yaitu pemenuhan kebutuhan yang dapat 
ditunda untuk waktu yang akan datang, misalnya: tabungan hari tua 
asuransi kesehatan dan sebagninya 

d, Kebutuhan menurut wujud 

Kebutuhan ini meliputi kebutuhan material, yaita kebutuhan 
berupa barang-barang yang dapat diraba dan dilihat. Misalnyu: buku, 
sepeda, radio, dan sebagainya. 

€. Kebutuhan merurut subvek 

Kebutuhan Ini dibedakas menurut pihak-pihak yang 
membutuhkan. Kebutuhan ini meliputi: kebutuhan individu, yaitu 
kebutuhan yang dapat dilihm dari segi orang yang membutuhkan, 
misalnya: kebutuhan petani berbeda dengan kebutuhan seorang guru. 
Kebutuhan masyarakat, disebut juga kebutuhan kolektif atau kebutuhan 
bersama, yaitu alat pemuas kebutuhan yang digunakan bersama, misalnya 
telepon umum, jalan umum, WC amum, rasa aman dan sebagainya. 


Faktor-faktor yung mempengaruhi Kebutuharskebutuhan bagi 
setiap orang berbeda-beda? Banyak faktor yang mempengaruhi kebutuhan 
Keadaan alamMengakibatkan perbedaan kebutuhan. Orang yang tinggal di 
daerah kutub yang luar biasa dingin membutuhkan pakaian tebal untuk 
mesuhan hawa dingin yang serasa menggigit tulang. Sedangkan kita yang 
tinggal di daerah tropis cukup memakai pakaian tipis. Tampaknya keadaan 
alam mendorong manusia membutuhkan barang-barang yang sesuui 
dengan kondisi alam di tempat yang bersangkutan. Cobalah bandingkan, 
kebutuhan orang yang tinggal di daerah pegunungan dengan kebutuhan 
arang — yang tinggal di dacrah pantai! Perudaburn 
jupu berpengaruh terhadap kebutuhan. Mukin tinggi peradaban, mukin 
tinggi pula kualitas barang yang dibutuhkan Tentunya Ande pernah 
belajar sejarah! kebutuhan pada masa primitif, dan bandinykan dengan 
kondisi masyarukat kita yung sudah mengenul peraduban yang bebih tinggi. 
Kebutuhan masyarakat primitif lebih menckankan kebutuhan primer, 
kebutuhan itu pun dipenuhi secara sederhana. Untuk makunan misalnya, 
mereka hanya tinggal memungut dari hutan atuu sekitar tempat tinggalnya 
Adat istiadat dan tradisi masyarakat berpengaruh terhadap kebutuhan 
masyurukat. Misalnya tradisi upocara perkawinan, tradisi mudik lebaran, 
dah, Untuk kegiatan itu tentunya juga akan berpengaruh terhadap aneka 
ragam kebutuhan. 

Alar pemuas kebutuhan, setelah diamati ternyata kebutuhan 
manusia itu banyak dan beruneka ragam. Alat-alat pemuas kebutuhan 
seperti perlatan rumah tangga, sepatu, sepeda, pakaian, yang Anda 
butuhkan ita dalam ilmu ekonomi disebut barang, sedangkan pelayunan 
listrik, telepon, guru juga dapat memuaskan kebutuhan Anda sehingga 
disebut “barang juga, tetapi lebih lazim disebot jaan. 
Dalam kehidupan sehari-hari barang dan jasa sebagai alut pemuas 
kebutuhan jumlahnya terbatas, sehingga untuk memperolehnya kita harus 
mengeluarkan pengorbanus (waktu, binya atau tenaga). Burung yang 
demikian ini disebut barang ekonomi. 


Selain itu ada barang yang jumlahnya melimpah seperti sinar 
matahari di daerah tropis, udurn bersih di daerah pegunungan. Barang- 
barang ini untuk memperolehnya tampa pengorbanan, sehingga disebut 
barang bebas. Barang-barang bebas tidak dipersoalkan dalam itu 
ekonomi, 

Kegunaan benda untuk lebih mermubami hagnimana harang dan 
jua dapat memenuhi kebutuhan manusia, marilah kita kelompokkan 
barang/jasa tersebut menurut kegunaan, huSunyannya dengan benda lain 
lan prosesnya. Menurut kegumaannya, benda dibedakan sebagai benda 
konsumsi, yaitu benda yung dapat langsung digunakan memenuhi 
kebutuhan, contoh untuk ini adalah makanan, pakaian, buah-buahan dan 
sebagainya. Benda produksi, atau disebut juga harang modal, Benda ini 
(dapat diyunakan untuk memproduksi bera lain, termasuk benda produksi 
ini adalah peralatan, dan mesin-mesin. Barang ekonomi diperoleh dengan 
pengorbanan. Barang bebas diperoleh tanpa pengorbanan. 

Benda menurut hubungannya dengan benda jain meliputi - 
Benda komplementer adalah benda yang dalam penggunaannya harus 
bersarna-sama dengan benda Jain Benda substitusi, benda ini dalam 
penggunaannya dapat saling menggantikan, misalnya jagung dapat 
tnenggantikan beras, murgarine denyan mentega, jam bus dapat 
menggantikan kereta api. 

Benda menurut proses pembuatannya. Selain pembagian guna 
benda tadi, dapat juga kegunaan benda dilihat dari proses pembuatannya. 
Untuk ini benda dapat dilihat sebagai bahan baku seperti: hasil hutan, hasil 
pertanian, atau barang tambang, Sebagai barang setengah jadi, misalnya: 
barang untuk Industri kecil, kulit untuk sepata, kopra untuk minyak goreng 
tan sebagainya. 

l- Kreatifitas ckonomi masyarakat yang cakap tinggi 

Kreasivitas dimiliki oleb setiap orang meskipun dalam derajat dan 
bentuk yang berbeda. Krearivitas harus dipupuk dan diingkatkan karena 
jika dibiarkan saja maka bakat tidak akan berkembang bahkan bisa 


87 


terpendam dan tidak dapat terwujud. Demikian para Pedagang di Pasar 

Rau sudah mempunyai modal kreatif yang memerlukan pendampingan 

yang intemsif dalam pengolahan dalam mengelola usahanyn, 

Tumbuh dan berkembangnya kreasi diciptakan oleh individu, 
dipengaruhi oleh kebadayaan serta dari masyarakat dimana individo itu 
hidup dan bekerja, Tambah dan berkembangnya kreativitas dipengaruhi 
pula oleh banyak faktor terutama mdalah karakter yang kunt, kocertasan 
yang cukup dan lingkungan kultural yang mendukung. 

Perkembangan kreativitas dipengaruhi oleh dua faktor, yaitu : 

LI, Faktor internal, yaitu fuktor yang berasal dari atau terdapat pada diri 
individu yang bersangkutan, Faktor ini meliputi keterbukaan, Jus af 
coniral yang Imernal, kemampuan umuk bermain atau berekaplonusi 
dengan tansursunsur, bentuk-bentuk, konsep-konsep, serta menibentuk 
kombinasi-kombinasi baru berdasarkan hal-hal yang mulah adu 
sebelumnya. 

2. Faktor eksternal, yaitu faktor yang berasal dari luar diri individu yang 
bersangkutan. Faktor-faktor imi antara lain meliputi keamanan dan 
kebebasan psikologis, sarana atau fasilitas terhadap pandanyan dan 
minat yang berbeda, udanya penyhurgaan bagi arang yang kreatif, 
adanya waktu bebas yung cukup dan kesempatan untuk munyendiri, 
dorongan untuk melakukan berbagai eksperimen dan keyintan- 
kegiatan kreatif, dorongan untuk mengembangkan fantasi kognisi dan 

Penelitian menunjukkan bahwa bukan hanya faktor-faktor noo- 

kognitif seperti sifht, sikap, minat dan temperamen yang turut 
menentukan produksi lintas krentif, Selain itu latihan dam 
pengemabangan apek non-kognitif seperti sikap berani mancoba 
semaata, menyambil resiko, usaha meningkatkan minat dan motivasi 
berkreasi, pandai memanfhatkan waktu serta kepesvayaan diri dan 
harga diri akan sangat menentukan kreativitus. 


Faktor-faktor yang dapat mendorong terwujudnya kreutivitas 
lndividu diantaranya: 

& Dorongan dari dalam diri sendiri (motivasi intrinsik) 

Setiap individu memiliki kecenderungan atau dorongan dari dalam 
dirinya untuk berkreativitxs, mewujudkan potensi, mengungkapkan 
dan mengaktifkan semua kapasitas yang dirnilikinya. Dorongan ini 
tnerupakan motivasi primer untuk kreativitas ketika Individu 
membentuk bubungan-hubungan baru dengan lingkungannya dalam 
upaya menjadi dirinya sepemahnyu. individu harus memiliki motivasi 
intrinsik untuk melakukan sesuatu atas keinginan dari dirinya sendiri, 
selain didukung oleh perhatian, dorongan, dan pelatihan dari 
lingkungan. Yang dapat mendorong seseorang untuk berkreasi 
diantaranya: 

IL Keterbukaan terhadap pengalaman 

2 Kemampuan untuk menilai situasi sesuai dengan patokan pribadi 
sescorang (internal locus of evaluation) 

3. Kemampuan untuk bereksperimen atau “bermain” dengan 
konsep-konsep. 

b, Dorongan dari lingkungan (motivasi ekstrinsik) 

Lingkungan yang dapat mempengaruhi kreativitas individu dapat 
berupa lingkungan keluarga. sekolah, dan masyurakat. Linykungan 
keluarga merupukan kekuatan yang penting dan merupakan sumber 
pertama dan utama dalam pengembangan kreativitas Individu. Yuda 
lingkungan sekolah, pendidikan di setiap jenjangnya mulai dari pra 
sekolah hingga ke perguruan tinggi dapat berperan dalam menumbuhkan 


» Menerima individu sebagainsana adanya denyun segala kelebihan dam 
keterbatasannya. 

« Mengusahukan suasana yang didalamnya tidak terdapat evaluami 
eksternal (atau sekurung-kurangnya tidak bersifat atau mempunya 
cfek mengancam. 

« Memberikan pengertian secara empatis, ikut menghayati perasaan, 
pemikiran, tindakan individu, dan mampu melihat dari sudut pandang 
meseka dan menerimanya. 

1) Kebebasan psikologis 

Lingkungan yang bebas secara psikologis, memberikan 
kesempatan kepada individu untuk bebus mengekspresikan secara simbolis 
pikiran-pikiran atau perasaan-perusaannya. Kepribadian merupakan faktor 
yang penting bagi pengembangan kreativitas. tindakan kreativitas muncul 
dari keunikan keseburuhan kepribadian dalam interaksi denyan lingkunyan. 
Dari ungkapan pribadi yang unik inilah dapat diharapkan timbulnya ide- 
ide baru dan peoduk-produk yang inovatif, Selain faktor-faktor yany telah 
disebutkan di utas, terdapat berbagai fuktor lainnya yang dapat 
menyebabkan munculnya variasi atau perbedaan kreativitas yang dimiliki 
individu. 

Jenis kelamin, anak laki-laki menunjukkan kreativitas yang lebih 
besar daripada anak perempuan, terutama setelah berlalunya masa kanak- 
kanak. Untuk sebagian besar hal ini disebabkan oleh perbedaan perlakuan 
terluddap anak laki-laki dan anak perempuan, Anak laki-laki diberi 
kesempatan ustuk mandiri, didesak oleh teman sebaya untuk lebih 
mengambil resiko dan didorony oleh para orangtua dan yaru untuk telih 
menunjukkan inisiatif dan orisinalitas. 

«Status sosial ekonomi. Anak dari kelompok sosial ekonomi yang tebih 
tinggi cenderung lebih kreatif daripada anak yang berasal dari sosial 
ekonomi kelompok yung lebih rendah. Lingkungan anak kelompok 
sosioeckonomi yang Jebih tinggi memberi lebih hanyak kesempatan 


untuk memperoleh pengetahuan dan pengalaman yang diperlukan bayi 
kreativitas. 

Urutan kelahiran. Anak dari berbagai urutan kelahiran memunjukkan 
tingkat kreativitas yang berbeda. Perbedaan ini lebih menekankan 
lingkungan daripada bawaan. Anak yang lahir di tengah, lahir 
belakangan dan anak tunggal mungkin memiliki kreativitas yang 
tinggi dari pada anak pertama. Umumnya anak yang lahir pertama 
lebih ditekan untuk menyesuaikan diri dengan harapan orangtua, 
tekanan iri lebils mendorang anak untuk menjadi anak yang penurut 
daripada pencipta. 

Ukuran keluarga. Anak dari keluarga kecil bilamana kondisi lain sama 
cenderung lebih kreatif daripada anak dari keluarga besar. Dalam 
keluarga besar, cara mendidik anak yang otoriter dan kondisi 
sosioekonotmi kurang menguntungkan mungkin lebih mempengaruhi 
dan menghalangi perkembangan kreativitas. 

Lingkungan kota vs lingkungan pedesaan, Anak dari lingkungan kota 
cenderung lebih kreatif daripada anak lingkungan pedesaan. 
Intelipensi. Setiap anak yang lebih pandai menunjukkan kreativitas 
yang lebih besar daripada anak yang kurang pandai, Mereka 
mempunyai lebih banyak gagasan baru untuk menangani suasana 


pertemuan yung khas antara 3 atribut psikologis yaitu, inteligensi, 
wnya kognitif dan kepribadian Ada beberupa hal yang dapat 
mempengaruhi proses kreativitas seseorang, dari luar diri individu 
seperti hambatan sosial, organisasi dan kepemimpinan. Sedangkan 
dari dalam diri individu seperti pola pikir, paradigma, keyakinan, 
ketakutan, motivasi dan kebiasaan , 

Berdasarkan urnian tersebur dapat diturik kesimpulan bahwa 
kreativitas dipengaruhi oleh banyak faktor antara lain faktor 
kebebasan berpikir, penilaian, kecerdasan, minat terhadap fantasi, 
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jenis kelamin, pendidikan, pengalaman, waktu, penghargaan terhadap 
fantasi, intellegensi. pola pikir, paradigma, keyakinan, ketakutan, 
motivasi dan kebiwsaan, hambatan sosial, organisasi dan 
kepemimpinan, kepribadian dan tidak kalah pentingnya adalah 
lingkungan keluarga dan masyarakat. Selain itu potensi kreatif pada 
semua orang teryantung bagaimana cara mengembangkannya secara 
optirnal agar tidak terhambat dan bias berkembang denyan baik. 
Faktor-faktor yang menghambat Kreativitas 
Beberapa hal yang dapat menghambat pengembangan kreativitas 
yaitu 
Evaluasi, menekankan salah satu xyarat untuk memupuk kreativitas 
konstruktif ialah bahwa penstidik tidak memberikun evaluasi utsu paling 
tidak menunda pemberian evaluasi sewaktu anak sedang asyik berkreasi, 
Hadiah, pemberian badiah dapat merubah motivasi intrinsik dan 
mematikan kreativitas, 
Persaingan (kompetisi), persaingan terjadi apabila siswa merasa bahwa 
pekerjaannya akan dinilai terhadap pekerjaan siswa lain dan bahwa yany 
terhaik akan menerimu hadiah. Hal ini dagwt mematikan kreativitas 
Lingkungan yang membatasi 
Kendala lain yang juga diungkapkan oleh Munandar yaitu: 
|) Kendala dari rumah 
Lingkungan keluarga dapat menghambat kreativitas anak dengan 
tidak menggunakan secara tepat empat pembunuh kreativitas yaitu 
evaluasi, hadiah, kompetisi dan pilihan atau lingkungan yang terbiatus 
1) Kendala dari sekolah 
Ada beberapa hul yang dapat menghambat kreativitas antara lain: 
Sikap guru, tingkat motivasi instrinsik akan rendah jika yaru terlalu 
banyak mengontrol, dan lebih tinggi jika guru member lebih banyak 
otonomi. 


Belajar dengan hafalan mekanis, hal ini dapat menghambat perkembangan 
kreativitas siswa karena materi pelajaran hanya cocok untuk menjawab 
soal pilihan ganda bikan penalaran. 
Kegagalan, semua sinwu penuh menyalami kegagalan dalam kegagalan 
thereka tetapi frekuensi kegayalan dan cara bagaimana hal itu ditafsirkan 
twempanyai dampak nynta terhadap motivasi intrinsie dan kreativitas. 
Tekanan akan konformitas, anuk-anak usia sekolah dapat saling 
menghambat krentivitas mereka dengan menekankan konformitas. 
Sistem sekolah, bagi anak yang memiliki minat-minat khasus dan 
kreativitas yang tinggi sekolah bisa sangat membosankan. 

3) Kendala konseptual 

Istilah conceptual blocks yaitu dinding mental yang merintangi 
individu dalam pengamatan suatu tnasalah serta pertimbangan casa-cari 
petvecahannya, Kendala itu meruiliki dua sifat yaitu eksiernal dan 
imcmal, 
u. Kendala yang bersifat eksternal antarn lain: 

1) Kendala kultural, beberapa contoh kendala kultural yaitu: 
Derkhayal atau melamun adalah membuang-buang waktu. 
Suka atau sikap bermain hanyalah cocok untuk anak-anak. 
Kita hnrus berpikir logis, kritis, analitis dan tidak mengandalkan pada 
perusaan dan firasat. 
Setiap masalah dapat dipecahkan dengan pemikiran ilmiah dan dengan 
unng yang banyak. 
Ketertarikan pada tradisi. 
Adanya atwu berlakunya tabu. 

2) Kendala lingkungan dekat (Faik dan sosial), contoh kendala 

lingkungan dekat. 
Kurang adanya kerja sama dan saling percaya antara anggota ketuarga atau 
artaru tenan sejawat. 
Majikan (orang tua) yang otokrat dan tidak terbuka terhadap ide-ide 
bawahannya (anak). 
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Ketidaknyamanan dalam keluarga atau pekerjaan. 
Gangguan lingkungan, keributan atau kegelisahan. 
Kurang mudanya dukungan untuk mewujudkan yagasan-gugasan. 
b. Kendala yany bersifat internal antara lain: 

1) Kendala perceptuul, kendala perceptual dapat berupa: 
Kesulitan wntuk mengisolasi masalah. 
Kooenderungan untuk terlalu menihatasi masalah. 
Ketidakmampuan untuk melihat suatu masalah dari berbagai sudut 
pandang 
Melihat apa yang diharapkan akan dilihat, pengamatan stereotip memberi 
label terlalu dini. 
Kejemuhan, sehungya Odak peka lagi dalarn pengamatan 
Ketidakmampuan untuk menggunakan semua masukan seasoris. 

2) Kendala emosional, kendala ini mewamai dan membatasi 
bagaimana kita melihat, dan bagninana kita berpikir tentang suatu 
masalah. Sebagai contot: 

Tidak adanya tantanyan, masalah tersebut tidak menarik perhatian kita. 
Semangat yang berlebih, terlalu bermotivasi untuk cepat berhasil, hanya 
dapat melihat satu jalan tanwuk dillcuti. 

Takut membuat kesalahan, takut gagal. takut mengambil resiko. 

Tidak tenggang rasa terhadap ketaksaan (ambiguity) kebutuhan yang 
berlebih akan keteraturan dan keamanan. 

Lebih suka menilai gagasan, daripada meenber gagasan. 

Tidak dapat rileks atau berinkubasi. 

3) Kendula imajinasi, hal ini menghalangi kebebasan dalam 
menjajaki dan reemanipulusi gayasan-gagusan. Contoh: 

Pengendalian yang terlalu ketat terhadap alam pra-sadar atau tidak sadar. 
Tidak memberi kesempatan paita daya imajinasi. 
Ketidakmampuan untuk membedakan realitas dari famasi, 

4) Kendala intelektual, hal ini timbul bila informasi dihimpan utau 

dirumuskan secra tidak benar, Contoh: 


«Kurang informasi atau informasi yang salah. 
«Tidak lentur dalam menggunakan strategi pemecahan masalah. 
0 Perumusan rsasalah tidak repeat. 
3) Kendala dalam ungkapan, misalnya: 

«Keterampilan bahasa yang kurung untuk mengungkapkan yayasan. 
«  Kelambatan dalam ungkapan secarn tertulis. 

Berdasarkan penjelasan tersebut, dapat disimpulkan bahwa kendala 
yang dapan menghambat kremivitas terdiri dari kendala dari rumah, kendala 
dari sekolah dan kendala konseptual. 


&. Faktor pembiayaan yang digulirkan 

Usaha Kecil adalah Peluang Usaha ekonomi produktif yang berditi 
sendiri, yang dilakukan oleh oring perorangan atau badan Usaha yang bukan 
iwerupakan anak perusahaan atau bukan cabang perusahaan yang dimiliki, 
dikuasai, atuu menjadi bagian baik langsung maupun tidak langsung dari 
Usaha menengah ntau Usaha besar yang tnememuhi kriteria Usaha Kecil 
sebagaimana dimaksud dalam Undang-Undang ini. Perkembangan sektor 
UMKM selama ini sungguh menggembirakan. 

Peningkatan peran dan kegiatan usaha sektor UMKM semakin 
Narnpsik khususnya sejak krisis tahun 1997, Di tengah-tengah proses 
restrukturisasi sektor korporat dan BUMN dan usaha lainya yang berlangsung 
lamban, sektor UMKM telah menunjukkan perkembangan yang serum 
meningkat dan bahkan mampu menjadi penopang pertumbuhan ekonomi 
nasional, Sementara itu, kemajuan yang dicapai dalam restrukturisasi di sektar 
keuangan, khawusnya industri perbankan, telah pula mampu menyediakan 
kebutuhan pembiayaan dengan tingkat pertumbuhan dan porsi yang lebih 
besar untuk UMKM, Perkembangan inilah yung menjadi pendorong bagi 
peningkatan pertumbuhan dan peran sektor UMKM dalam perekonomian 
tasional, Ke depan, momentum Isi hurus dipertahankan dan ditingkatkan. 
Pertumbuhan dan peran sektor UMKM di dalam perekonomian nasional harus 
terus ditingkatkan, tidak saja karena ketangguhannya dalam renghadapi 


berbagai kejutan ekonomi tetapi juga kemampuannya yang lebih besar dalam 
menyediakan lapangan kerja dan mengatasi masalah kemiskinan Apalagi 
dengan komitmen dan strategi yang lebih kuat dari Pemerintah yany baru, 
iklim investasi dan kegairuban usaha dalam perekonomian nasional, termasuk 
sector UMKM, diyakini akan jauh lebih bulk. Optimbanw pronpek 
perkembangan sektor UMKM ke depan weperti Ini jelas memerlukan 
penguatan peran dan strategi pembiayaan, khususnya dari industry perbankan, 
dalam bal isi adalah BRI untuk mendukungnya. Beberapa pokok pemikiran 
mengenai perkembangan seluma ini dan strategi pembiayaan sektor UMKM 
ke depan oleh perbankan Pertamartama akan diulas secara ringkas 
perkembangan pembiayaan sektor UMKM selama ini, dengan menekankan 
sejumlah perubahan struktural dalam ekonomi dan keuangan di Indonesia 
yang menjadi pendorongnya. 

Selanjutnya disampaikan prospek pembiayaan sektor UMKM. yuny 
diikuti dengan beberapa apenda penting untuk penyguntan kebijukan 
pengembangan sektor UMKM ke depan. Pemaparannya lebih ditekankan padu 
pemikiran konseptual strategis pada arah kebijakan pembiayaan sektor 
UMKM ke depan, dengan merujuk beberapa pemikitun dari sejumlah studi 
yang dipandang relevan. Dalam perkembanyanya sebagai pevopang ekonomi 
bangsa, UMKM tidak terlepas dari peran serta perbankan Perbankan menjadi 
pihak yang sangat berperan penting dalam eksistensi usaha UMKM. Sebagai 
salah satu perbankan terbesar di Indonesia, BRI tidak lepas dari keterlibatanya 
dalam menopang perekonomian Indonesia. Sejak beberapa bulan terakhir ini, 
kondisi persknomian global semakin tidak tsenertu, bahkan hanyak kalangan 
memprediksikan akan terjadnya resesi ekonomi ylobal. Krisis yang bermula 
dari "sekedar" krisis KPR di Amerika sekarang mermbet berpotemal eriala 
nisteenik baik di Amerika maupun Eropa, bahkan tidak hanya disebahkun oleh 
kegagalan membayur dari AS, tetapi juga disebabkan oleh meningkatnya 
mang Negara-negara di Eropa yung mengakibatkan ketidak bergarrahan 
perekonomian Bopa khususnya yang diperkirakan akan berdampak terhadap 
perekonomian ylobal. Penyelesaian hal hal yang menjadi pokok permasalahan 


perekonomian di kedua area tersebut masih jauh dari final. Dampak dari krisis 
ekonomi tersebut mulai merambat ke negara negara lain, terutama negara 
begara vany perekonomiannya sangat bergantung pada pertumbuhan ekspor 
ke Amerika dan Eropa. 

Ditengah situasi global yang suram tersebut, perekonomian Indonesia 
dianggap masih mampu melewati perlambatan ekonomi yiobal. Hal ini 
disebabkan lebih dari 5086 pertumbuhan ekonomi Indonesia ditunjang oleh 
kekuatan pasar darmestik, Akan ada perlambatan pertumbuhan ekonomi, tetapi 
perlambatan tersebut diperkirakan tidak sebesar perlambatan yang terjadi pada 
Neyara weguru yang perekonomiannya sangat berrientaai ekspor.Kondisi 
perekonomian Indonesia yang masih terlihat sangat aktraktif dalam kekuatan 
pasar domestik memberikan peluang pertumbuhan bisnis bagi bank yang 
mempunyai pengalaman dan komitmen terhadap pengembangan 
perekonomian domestik, terutama dalam pengembangan UMKM. Dengan 
gencarnya perbankan dalam membantu pembiayaan perilanaan UMKM telah 
secara tidak langwung tmenjndi strategi Indonesia untuk lepas dari beritas krian 
versebut, bahkan telah menjadikan Indonesia menjadi salah satu Negara yang 
tetap eksis pertambuhanya dan mampu melewati krisis . BRI sebagai bank 
yang secara konsisten memfokuskan Wanianya peda pengembangan UMKM 
peluang pengembangan bisnis doenestik. Karena fokusnya terhadap 
pengembangan pasar domestik , BRI relatif terfiundungi dari dampak fluktuasi 
perekonomian global karena eksposur BRI terbudap aktiva dam Ilabilitns valas 
sangat kecil. Disisi lain , karena fokusnya yang konsisten BRI mempunyai 
keunggulan kompetitif dalam mengembangkan bisnisnya di sektor UMKM 
terutama segrmen mikro, 

Dalam rangka menggali lebih dalam potensi bisnis di segmen mikro, 
serta sekaligus memperluas jangkauan pelayanan kepada segmen mikro, sejak 
akhir tahun 2009 BRI telah mengembangkan teras BRI. Sejak dimulai 
semupai dengan akhir Juni 2011, jumlah Terasa BRI mencapai 969 unit 
tersebar di seluruh wilayah kerja BRI. Teras BRI adalah "perpanjangan 


tangan! BRI Unit untuk menggurap pasar tradisional dan pengusaha mikro 
lainnya disekitar pasar tradisional. Dengan adanya Teras BRI ini muka Bank 
BRI benar-benar telah masuk ke grasa root oo0n0eny yang belum banyak 
disentuh oleh perbankan. Semua layanan di Teras BRI dilakukan secara reul 
time online sebagaimana juga di BRI Unit. Hingga saat ini outlet Bank BRI 
berjumlah 7.374 catlet yang terdiri dari IK Kanwil, 423 Kanca, 473 KCP, 
4.690 BRI Unit, 929 Teras BRI dan 438 Kantor Kas.Untuk mendukung 
ekspansi di grass root economy ini, Bank BRI menyediakan layanan Kredit 
Usaha Rakyat (KUR). Sampai dengan 31 Agustus 2011 sesuai data dari 
Kantor Menko Perekonomian , Bunk BRI masih mendominasi penyaluran 
KUR sebesar Rp.344 triliun atau 627796 dari seluruh KUR yang disalurkan 
bank-bank penyalur KUR. Begitupun dari sisi jumlah debitur KUR, nasabah 
KUR Bank BRI berjumlah 4.893.260 orang atau 94,096 dari jumlahdetsitur 
KUR Nasional. 

Upaya Bank BRI memberikan kemudahan dan kedekatan kepada para 
nasabahnya tidak hanya dilakukan dengan pernbukaan outlet-wutlet baru, 
namun Bank BRI juga melakukan penambahan juringan e-chanoel. Per Juni 
2011 jaringan e-channel Bank BRI terdiri dari 1.861 ATM, 5 Kios, 50 CDM 
dan 3.780 EDC. Adanya e-channe! ini memberikan konuribuwi bagi 
peningkatan fee based Income Bank BRI . Per Juni M1 Fee Based Income 
Bank BRI mencapai Rp 1,87 triliun atau 30 "& meningkat dari tabrum labu 
(yoy) dimana di dalamnya terdapat peningkatan ATM fee 48 Melyoy). 
Sebagai bagian untuk memberikan layunan lengkap kepadu nasabahnya, Panik 
BRI menyediakan kredit korporasi, Kredit Korporasi Bank BRI lebih 
menekankan kepada upaya penciptaan kesempatan bisnis bagi UMKM. Per 
Juni NO11 kredit korporasi Bank BRI mencapai Rp268, viliu dengan 
komposisi kredit kepada BUMN 32,529 dan non BUMN 20,011. 

Usaha mikro, kecil dan menenyah merupakan tulang panggung 
perekonuenian nasional. Diperkirakan bahwu lebih dari setengah penduduk 
Indonesia atau sebanyak 120 juta jiwa menggantungkan mata peocahartannya, 
baik secara langsung maupun tidak langsung, kepada kegiatan usaha berskala 


mikro, kesil maupun menengah Duta menunjukkan bahwa jumlah UMKM di 
selaruh Indonesia mencapai sekitar 48 juta unit usaha, Dari jumlah tersebut, 
baru sekitar 3SW unit usaha yang memiliki akses ke kredit perbankan. Potensi 
pertumbuhan UMKM itu sendiri sesungguhnya amat luar binsa. Potensi 
UMKM dalam menyerap tenaga kerja juga sangat besar, dengan perkirnan 
kontribusi terhadap pencapaian Produk Domestik Brsto (PDB) nasional 
sekitar 539, Permasalahannya adalah begitu banyaknya UMKM yang feasible 
itari sudut pandang bisnis, namun tidak bankable karena tidak memiliki 
agunan cukup, tidak menjalankan pembukuan sebagaimana Insimnya 
perbankan dan cara memperoleh kredit. Menyadari hal ini pemerintah 
tnelakukan terobosan dengan mengembangkan skema Krodit Usb Rakyat 
atau Visa dikenal dengan sebutan KUR. Skema ini ditujukan umtuk 
pengembangan usaha Mikro, Kecil dan Koperasi, dengan menggunakan dana 
bank serta ditunjang oleh jamirsan dari lernbagu penjaminan kredit.Hingga 
akhir tabvun 2008, secara masiooal realisasi penyaluran KUR telah mencapai 
Rp126 wriliun lebih, mencakup jumlah debitur KUR sebanyak 1.671.66K 
rurg. BRI menyuburkan letsils dari Ip 9,2 triliun kepada 1.615.973 debinar, 
hah Ini berarti, dilihat dari rapiah penyaluran kredit, BRI mengunsai 739 
terlayani dengan KUR, porsi BRI adalah bebih dari 984. Manfaat KUR begitu 
besar bagi perekonomian rakyat,mempeskokoh tulang punggung dan sendi- 
sendi perekonomian nasional, menggalang pendapatan dan pertambuhan bagi 
jutaan rumah tangga, lagipula sangat menguntungkan bagi bisnis perbankan. 

BRI sebagai pihak penyambung kegiatan usaha UMKM Terhudap 
Sumber Pendanaan. Perkembangan sektor UMKM yang demikian 
menyiratkan bahwa terdapat potensi yang besar atas kekuatan domestik, jika 
bal ini dapat dikelola dan dikembangkan dengan baik tentu akan dapat 
mewujudkan usaha menengah yung tangguh, seperti yang terjadi saat 
perkembangan usaha-usaha menengah di Korea Selatan dan Taiwan. Namun, 
disisi yang lain UMKM juga masih dihadapkan pada masalah mendasar yang 


secara garis besar mencakup: pertama, masih sulitnya akses UMKM pada 
pasar atus produk-produk yang dihasilkannya, bedur, masih lemahnya 
penyembangan dun penguatan usaha, serta ketigur, keterbatasan akses terhadap 
sumber-sumber pembiyaan dari lembaga-lembaga keuanyan formal kirususnya 
dari perbankan, Keterbatasan akses sumber-sumber pembiayaan yang 
dibadiapi oleh UMKM khusunya pelaku Usaha Kecil dan Mikro (UKM) 
terutama dari lembaga-lembaga keuangan formal seperti perbankan, 
menyebahkan mereka bergantung pada sumber-sumber informal. Bentuk dar 
sumber-sumber ini beraneka ragam mulai dari pelepas uang (rentenir) hingga 
berkembang dalam bertuk unit-unit simpan pinjam, koperasi dan bentuk- 
bentuk yang lain. Dalam perkembangasutya, Jembaga-lembapa keuangan 
informal ini lebih mengena di kalangan peluku UKM karena sifhtnya yang 
tebih fleksibel, misalnya dalam hal persyaratan dan jumlah pinjaman yang 
tidak seketat persyaratan perbankan maupun keluwesan pada pencairan krodu 
Hal ini merupakan salah satu Indikator bahwa keberadaan lembaga-lembaga 
keuangan informal sesuai dengan kebutuhan pelaku UKM, yang umumnya 
membutuhkan pembiayaan sesuni skala dan sifit usaha kecil. Keberadaan 
lembaga-lembaga keuangan informal ini kemudian disebut sebagai Lembaga 
Keuangan Mikro (LKM). 

Namun sangat disayangkan, bahwa keberudaan LKM belum mendapat 
tempat yang jelas dalan perekunamian nasional sebagaimana lembaga 
keuangan lainnya seperti perbankan (termasuk didalamnya BRI unit dur 
BPR), asurangd, perusahaan pembiayaan. Keberadaan perbankan telah diatur 
secara jelus dalam Arsitektur Perbankan Indonesia (API) dengan Bank 
Indonesia sebagai motor penygeraknyu, bahkun terdapat penjaminan oleh 
pemerintah berapa Lembaga Penjamin Simpanan (LPS) yang semakin 
tnengukuhkan keberadaan perbankan. Kondisi ini akan jauh berbeda bila 
dibandingkan dengan keberadaan LEM yang telah jelas mempunyai 
kontribusi pada pelaku UKM yang peranannya dalam PDB sangat benar. 
Upaya pengentasan kemiskinan yang dilakukan oleb pemerintah selama ini 
lebih menitikberatkan bentuk-bentuk trunafer utau subsidi, padahal dalam 


runtai kemiskinan tidak selalu harus dintasi dengan cara tersebut. Aspek yany 
lebih penting adalah msermutus muta rantai kerniskinan yang dapat dilakukan 
antara lain dengan memberikan akses yang lebih luas kepada rrasyaraknt 
miskin menjadi produktif, yang dalam pepatah disebut “Jangan berikan 
wenpaanyat tapi beritmlah kailnya”, sehingga sangat relevan jika 
mengupayakan LKM sebagai salah satu piiar sissem keuangan nasional. 
Lembaga keuangan mempunyai fangsi sebagai Intermedinsi dalam 
aktifitas suntu perekonomian. Jika fangsi Ini berjalan baik, muka lembaga 
keuangan tersebut dapat menghasilkan nilai tambah. Aktifitas ekonomi disini 
tidak membedakan antara usaha yang dilaksanakan tersebut besar atau kecil, 
karena yang membedakan hanya besarnya nilai tambah berdasarkan skala 
usaha. Hal ini berarti bahwa usaha kecilpan jiku memanfaatkan lembaga 
keuangan juga akan memberikan kenaikan nilai tambah, sehingga upaya 
memingkatkan pendapatan masyurakat salah satunya dapat dilakukan dengan 
ca yang produktif dengan memanfaatkan jasa intermediasi lembaga 
keuengan, termasuk usaha produktif yang dilakukan oleh masyarakat miskin. 
Pengentusan kemiskinan dapat dilaksanakan melalui banyak sarana dan 
program baik yang bersifat langsung maupun tak langsung. Usaha ini dapat 
berupa trangfer prrmem dari pemerintah misalnya, program pangan, 
kesehatan, pemukiman, pendidikan, keluarga berencana, maupun usaha yang 
bersifat produktif misalnya melalui pinjaman dalam bentuk micro credit. 
Secara hipotesis, kaitan antara pemberdayaan kredit mikro dengan 
upaya pengentasan kemiskinan merupakan pintu masuk relatif mudah bagi 
orang yang akan menjadi pengusaha pemula. Jika pengusaha pemula ini 
tumbuh dan berkembang akan terentaskan karena menjadi pengusaha atau 
karena #rickle down affoer dari semakin banyaknya pengusaha mikro. 
Pinjaman dalam bentuk micro credit merupakan salah satu upaya yung ampuh 
dalam menangani kermiskinan. Hal tersebut didasarkan bahwa pada 
tmaxyarakat miskin sebenarnya terdapat perbedaan klasifikasi diantara mereka, 
yang mencakup: pertama, masyarakat yang sangat miskin (the cxtreme poor) 
yakni mereka yang tidak berpenghasilan dun tidak memiliki kegiatan 
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produktif, kedua, masyarakat yang dikategorikan miskin namun memiliki 
kegiatan ekonomi (economtoally active working poor), dan ketipa, musyarakan 
yang berpenghasilan rendah (lower income) yakni mereka yang memiliki 
penghasilan meskipun tdak banyak. 

berbeda-beda untuk ketiga kelompok masyarakat tersebut ayur sasaran 
pengentasan kemiskinan tercapai, Bagi kelompok pertama akan lebih tepat 
Jika digunakan pendekatan langsung berupa program pangan, subsidi atau 
penciptaan lapangan pekerjaan. Sedangkan bagi kelompok kedua dan ketiga. 
lebih efeksif jika digunakan pendekatan tidak langsung misalnya penciptaan 
pinjaman mikro atau mensinergikan UKM dengan pama pelaku Usaha 
Menengah maupun Besar. Kredit merupakan salah satu sumber permodalan 
yang sangat penting untuk metblayai kegiatan suatu usaha Usaha mikro, 
kecil, menengah dan besar adalah skala bisnis yang terdapat di Indonesia yang 
memerlukan kredit sebagai tambahan permodalan dalam mengembunykan 
smu usaha Bagi usaha mikro, kecil dan menengah aspek permodalan 
merupakan salah satu kendala dari berbagai kendala yang dihadapi dalam 
menjalankan kegiatan usahanya. Kendala lain yang mendasar dan terkait 
dengan masalah permodalan adalah masalah kurangnya kewirausahaan. teknis 
produksi dan femahnya kemampuan pemasaran dan manajemen. 

Lembaga perbankan merupakan salah satu lembaga yang dapat 
memberikan kredit kepeda usatu mikro, kecil dan menengah. KUR 
merupakan fasilitas pembinyaan yung khusus diperumukan bagi usaha mikro, 
kecil dan menengah yang usahunya layak namun tidak mempunyai agunan 
yang cukup sesuai persyaratan yang ditetapkan perbankan, Tujuan akhir dari 
program KUR adalah meningkatkan perekonomian, pengentasan kemiskinan 
dan penyerapan tenaga kerja. Penyaluran KUR oleh BRI dimulai pada bulan 
November 2007, akan tetapi baru mulai dilaksanakan realisasinya pudta bulan 
Maret 2004. KUR diberikan untuk mengembangkan atau meningkatkan usaha- 
usaha kecil dan mikro yang disalurkan melalui BRI Unit Sebagai salah satu 


perbankan terbesar di Indonesia Bank Rakyat Indonesia Unit (BRI Unit) 
merupakan salah satu dari unit kerja Bank Rakyat Indonesia (BRI) yang 
"velayani kegiatan usaha perbankan pada segmen mikro. Secara struktural BRI 
Unit berada di level paling bawah dalam struktur organisasi BRI. Unit kerja 
yang berada di atas BRI Unit secara berturut-turut adalah Kantor Cabang, 
Kantor Wilayah dan Kantor Pusat. Formusi standar pekerja di BRI Unit cukup 
sederhana, yaitu terdiri dari empat fungsi. Fungsi-fungsi tersebut adalah 
Kepala Unit, Mamtri, Teller dan Deskmun yang harus ditangani minimal oleh 
empat orang pekerja, yang merupakan jumlah standar pekerja di BRI Unit. 
NRI Unit yang sebelumnya bernama BRI Unit Desa, pertama sekali dibentuk 
pada tahun 1969, berkaitan dengan progrun Bimbingan Massal (Bimas) yang 
merupakan program pemerintah. Peran BRI Unit Desa dalam prograns Bimas 
tersebut adalah sehagai pemberi modal kepada petani di wilayah pedesaan. 
Danu yang disalurkan BRI Unit kepada petani ini berasal dari dana 
pemerintah, dalam hal ini BRI melahui BRI Unit Desa hanya berfungsi sebagai 
awen perverintah (Agere af Develapment). 

Puda tahun 1983 pemerittah mengeluarkan kebijakan deregulasi 
keuangan dan perbankan, diantaranya diberi kemadahan persyaratan untuk 
mendirikan sebuah bank dan setiap bank dapat menentukan sendiri tingkat 
suku bunga produknya, Kebijakan ini dimanfhatkan oleh BRI tentang 
keberadaan BRI Unit Desa yaitu dengan merubah fangsi BRI Unit Desa yang 
semula keberndaannya banya berfungsi sebagai agen pemerintah dalam 
penyalatan kredit Bimas menjadi Lembaga Perantara Keuangan Pedesaan 
(Commerelal Rwal Fimancial Intermediary). Lokasi BRI Unit Desa yang 
semula lebih banyak didirikan di daerah pertanian atau persawahan, mulai 
direalokasikan ke sentra-sentra perekonomian di wilayah setempat. Sejak 
tahun 1944 nama BRI Unit Desa diganti dengan nama yang lebih komersial 
yalua BRI Unit, denyan tidak hanya melayani masyarakat pedesaan juga 
perkotaan dan mulai menyalurkan Kredit Umum Pedesaan (Kupedes) yang 
pendekatannya mengarah ke komersial, selain itu juga mengukuhkan BRI 


sebagai bank komersial yang memfokuskan usahanya pada usaha mikro, kecil 
dan menengah. 

Sebagai lembaga keuangan perbankan pada umumnya melakukan 
kegiatan pelayanan pinjaman simpanan dan juga pelayanan jasa perbankun 
lainnya, seperti transfer, kliring, Inkaso payvmerar potret dam money changer 
Khusus pelayunan pinjaman di BRI Unit disalurkan melalui Kupodes yang 
tnerupakan kredit bersifat umum, individual, selektif dan berbunya wajar yang 
bertujuan untuk meningkatkan atau mengembangkan usaha rnikro yang layak 
Pada akhir tahun 2007 pemerintah mengeluarkan peogram KUR. program 
KUR ini sedikit diadaptnsi oleh pemerintah Indonesia dari Grameew Bank 
(Bank Pedesaan) yang pertama kali didirikan di Bungladesh pada tahun 1976 
Grameen Bank ini didirikan oleh Muhammad Yumus yang menerima hadiah 
Nobel perdamaian pada tanggal 13 Oktober 2006, Grameen Bank merupakun 
sebuah organisasi kredit mikro yang memberikan pinjaman kecil kepaita orang 
yang kurang mampu tanpa memerlukan agunan dan membuat sistem 
perbunkan berdasarkan saling percaya. Konsep Grameen Bank ini sudah 
diterapkan dibeberapa negara cootohnya adalah Malaysia dan Filipina. Konsep 
lai pun akhirnya dircalisasikar oleh Indonesia dengan mengeluarkan program 
KUR yang merupukan langkah nyata dalam membantu pengusaha mikro kece! 
dan menengah dalam pemberian kredit mikro, 

KUR yang disalurkan melalui BRI sebagai salah satu bank pelaknana 
yang merupakun fnsilitas kredit atau pembiayaan yang khusus dipernantukam 
bayi kegiatan usaha mikru, kecil dan menengah serta koperasi yang usahanya 
cukup layak numun tidak mempunyai agunan yang cukup sesuai dengan 
persyaratan yang telah ditetapkan oleh pihak perbankan Program KUR 
bertujuan untuk meningkatkan perekonorsias khuasusnyu di bidang usaha 
mikro, kecil dan menengah, pengentasan kemiskinan dan penyerapan tenaga 
kerja. KUR dimulai dergan adanya Keputusan Sidang Kabinet Terbatas yang 
diselenggarakan pada tanggal 9 maret 2067 bertempat di kantor Kementrian 
Negara Koperusi dan UKM. Salah satu agenda keputusannya antara lain, 
dalam rangka pengembangan usaha mikro, kecil dam menengah (UMKM) 


serta koperasi, pemerintah akan mendorong peningkatan akses UMKM dan 
koperasi kepada kredit atmu pembiayaan dari perbankan melalui peningkatan 
kapasitas perusahaan penjamin. Dengan demikian UMKM dan koperasi yang 
selama ini mengalami kendala dalam mengakses kredit atau pembinyaan dari 
perbankan karena kekuranyan agunan dapat diatasi, KUR baru dilaksanakan 
obeh BRI pada bulan Maret 2008, dan saat ini hanya dilaksanakan oleh RRI 
Limit KUR terbagi menjadi dua yaitu KUR Retnil dan KUR Mikro. KUR 
Retuil maksimum yraforut adalah sebesar Rp500 juta, sedangkan untuk KUR 
Mikro makximum plafond adalah sebesar lima juta rupiah. Saut ini BRI hanya 
mengeluarkan KUR dengan maksimum piatorud sebesar lima juta rupiah yang 
hanya dilakukan oleh BRI Unit, sedangkan KUR retail belum dilakukan oleh 
BRI. Setelah dna direalisnsikan oleh pihak bank, pihak peminjam 
berkewajiban mengembalikan kredit berdasarkan jangka wuktu yang telah 
Jisepakati bersama. Jangka waktu kredit terbagi tiga. yaitu - 

|. Kredit jangka pendek, berjangka waktu satu tahun 

12 Kredit jangka menengah, berjangka waktu untarn sata tahun sampai 

dengan tiga tahum 

3 Kredit jangka panjang. berjangka waktu lebih dari tiga tahun. 

Dalam pemberian kredit. pihuk peminjam diharuskan memberikan 
ayunan (pinjaman) kepada pihak bank. Barang yang menjadi agunan 
biaranya adalah marat-murat berharya seperti sertifikat rumah atau sertifikat 
tanah, sedangkan untuk Kretap agunannya adalah SK kerja. Kinamar untuk 
KUR pihak peminjam tidak perlu memberikan agunan karena KUR 
merupakan kredit amu pinjaman tanpa agunan dan dijamin oleh 
pemerintah. Dalam KUR pihak peminjam dikenakan bunga pinjaman 
dalam pengembalian kredit, ywitu sebesar 1.128 persen per bulan 
Pemerintah menjamin kredit apabila ternyata kredit yang disalurkan macet 
melalui perusahaan asuransi BUMN, yaitu PT. Asuransi Kredit Indonesia 
(Askrindo) dan Peram Sarana Pembinaan Usaha (SPU). Kedua perusahaan 
Itu menanggung kredit macet hingga TO persen. 


Unit Usaha Syariah diawali dengan dioperasikannya 2 (dua) 
Kantor Cabang BRI Syariah di Jakarta dan Serang pada tanggal 14 Apsil 
N02. Sampai dengan akhir taun MOK BRI Syariah telah memiliki 27 
Kantor Cabang BRI Syariah dan 18 Kantor Cabang Pembantu BRI Syariah 
yang tersebar di seluruh Indonesia Dalam rangka menyantispasi 
perkembangan bisnis syariah ke depan, meningkatkan kiperja dan 
memperkuat daya saing BRI khususnya dalam segiven usaha syariah. serta 
dengan memperbatikun perlunya pengelolaan bisnis perbankan syariah 
secara lebih terfokus, manajemen BRI nsersuruskan untuk memisahkan 
lapin aff Unit Usaha Syariah (UUS) BRI. Melalui apa aff, UUS BRI akan 
digabungkan ke dalam fkaik Syariah BRI (BSB), yang merupakan hasil 
konversi Bank Jasa Arta (BJA) menjadi Bank Umum Syuriah.Konversi 
dimaksud telah mendapatkan ijin dariBkank Indonesia pada tanggul 46 
Oktober 1008, sehingga sejak tanggal tersebut BRI telah memiliki unak 
perusahaan Bank Umum Syariah. Selanjutnya diharapkan BSB dupa 
tumbuh lebih cepat, sehingga daput turut mendukung pertumbuhan 
perbankan syariah yang kuat di Indonesia Ke depan, sesuai dengan visinya 
untuk menjadi bank Syariah ritel modern terkemuka, Bank Bfti Syariah 
akan mengembangkan sinergi positif denyan BRI dengun memanfasikan 
jaringan kerja BRI sebagai office chaneiling dalam mengembangkan biss 
yang berfokus kepada usaha mikro, kecil dan menengah. " 


0. Pangsa pasar yang meningkat. 

Pasar Rau Kotu Serang merupakan pasar Induk yang sangat strategis di 
kawasan Banten. Wilayab cileyon, Pandeglang dan Serang semua kebutuhan 
pokok masyarakat diperoleh dari Pasar Rau. Hal ini memberikan keuntunyan 
yang besar bagi paru podagang di pasar tersebut 

Pengelolaan pasar dapat meningkatkan labanya dengan cara 
meningkatkan pangsa pasar Satu poen peningkatan pangsa di pasar bernilai 


" Nardi Lubis, “Peranan Baok Rakyat Indonesia (BRI) Dalem Mesopang Pursbangunan 
di Indonesia” Arrikal, 2015 


lima ratusan juta rupiah dan di pasar minuman ringan mungkin bernilai 
miharan rupiah, tidak mengherankan jika persaingan normal berubah menjadi 
perang pemasaran Dampak stratgegi pasar terhadap profitabelitas yang 
menyukur tingkat pengermbalin investasi sebelum pajak, meninngkat sesuai 
pangan pusar (PS) relatif yang dilayani. Tenuan itu membuat banyak 
perusahaan berupaya memperluas pangsa pasar dan menjadi pemimpin pasa 

w bagai tujuan mereka, Riset luin menunjukan 40 perusasan dengan pasar 

yang rendah memperoleh RO sebelum pajak D0 persen, mungkin karena 

perusahan memiliki mutu produk relatif tinggi, tingkat harga menengah ke 
bawah,lini produk sedikit, biaya total rendah. Ini berarti bahwa kenaikan 
pangsa pasar yany dilayani tidak akun secura otomutis dapat meningkatkan 
profitbilitas, karera masih terguntung poda strategi yang dipanakan dalam 
meningkatkan pangsa pasar 

Faktordfaktar yung harus dipertimbangkan sebelum “mengejar 
pengingkatan pangsa pasar adalah: 

IL Kemungkinan timbalnya tindakan anti monopoli. Para pesaing iri 
cenderung berteriak momopoli jika suatu perasahaan dominan terus 
mengalami kenaikan pangsa pasar. Kenaikan resiko itu mengurangi daya 
tarik kenaikan pangsa pasar yang terlalu besar. 

1 Skala ckomomi, bahwa profitabilitas mungkin turun jika pangsa pasar 
optimal adalah SO persen, biaya untuk meraih pangsa pasar tersebut 
mungkin lebih tinggi nilainya dengan demikian. 

1 Mungkin pengingkatan cangsa pasar beam diperlukan bila skala ekonomi 
belum dicapal, segmen pasar yang tidak menarik, pembeli mempunyai 
banyak pemasok, serta hambatan keluar tinggi. 

& Dalam banyak situasi peminpi pasar dapat menignkatkan profitabilitasnya 
dengan secara selektif mengurnagi pangsa pasar yang lemah. 

4 Profitabilitas. 

Setiap bisnis dpaat mengingkatkan pangsa pasar apabila memiliki 
kinerja yang lebih baik dibandingkan peratngnya dalam tiga hal yarta: 


|. Inovasi dan pengembanyan produk baru utnuk menambah lebih banyak 
peoduk baru ke lini prdouk. 

1 Meningkatkan mutu produk yang melebihi tawuran pewing 

3, Mengingkatkan pengeluaran peraarun secura Jebih selektif sesuui jenis 
parduk konwamen atau Industri misalnya penyeturan unak wtranlaga, Iklan 
promosi penjulan, pemotongan harga dan biaya penambahan nilai tertentu 
bagi pelanggan. 


1, Program Dampingan 


Program dampingan dalam rangka pembiayaan UMKM BRI 
Syariah Kantor Cabang Pembantu Serang kepada para pedagang Pasar Rau 
Kota Serang. 

Kesamaan Pandanyan. BRI syariah dan PIKP telah menjalin ikatan 
emosional dan diwujudkna dalam nota Kesepahaman Bersama (MOU) 
sejak tahun 2002 yuny lalu diana BRI akan ikut berperan aktif dalam 
pelatihan UPK BKM, pendampinyan, monitoring dan bkan tidak mungkin 
akan memberikan dukungan pendanaan bagi UPK BKM. Buah MOU ini 
kembali diterjermahkan dalam Kontrak Kerja antara BRI dan P2KP 31 Juni 
tahun 2009 yang dilanjutkan dengan persiapan untuk pelaksanaan 
kerjasama tersebut. Untuk memungkinkan BR! siap melakukan serangkaian 
pelatihan, telah dipersiapkan Modul Pelatihan UPK BKM dan 
dilangsungkannnya pelatihan TOT bagi p aparat BRI. Pelatihan TOT ini 
berlangsung di hotel Jayakarta, Yogyakarta, 22 hingga 27 Ayustus NXM 
yang dibuku ole Wakil Kepala Divisi Kredit Program BRI, Siti Muwarni 
dan Pimpeo PIKP Pusat, Ir Ariyanto, Dipi, SE , ST. Peserta pelatihan ini 
sebunyuk S0 orang, terdiri dari 7 orang dari Divisi Krodit Program Kampus 
BRI, 2 orang dari Divisi diklat/MSDM , 11 orang dari $ Kaawil BRI (DKI 
Jakarta, Bandung, Semarang, Yogya dan Surabaya), 13 urang dari 23 
Kanca BRI di wilayah Pulau Jawa. 

Setelah ucara pembukaan hari pertamu, selanjutnya diptsah dalarn 
dua kelas, masing - masing dengan pesertu kelas A, 26 orang dan Kelas B 


24 orang. Dikemukakan Ibu Siti Muwarni, Waka Divisi Program BRI, 
bahwa TOT. isi merupakan kelanjutan MOU antara BRI dengan PIKP 
yang tedah dibuat tahun 2003. Karena P2KP telah merintis Usaha Ekonomi 
melalui dukungan Proyek kepada UPK/BKM. UPK dan BKM 
menggunakan dana tersebut untuk kegiatan layanan pinjaman dan mulai 
menggalang simpanan. RRI sejak lumu telah memberikan dampingan 
dalam berbagai layunan simpan pinjam, seperti melalui Badan Kredit Desa 
(BKD). Dengan demikian UPK/BKM akan menjadi dampingan dari BRI 
selanjutnya. 

Bahwa UPK/BKM merupakan bagian dari upaya penaggulangan 
pijuk, sehingga tercipta kesamaan pandangan antara PIKP, UPK BKM 
dengan sudut pandang BRI, yany selama ini memberikan dukungan kepada 
BKD dan LKM. Dalam acaru ini Ir Riyunto, Dipl SE ST, selaku Pimpro 
PIKP Pusat, memberikan catatan antara lain jIntervensi PIKP meliputi 
tridayu, sosial, lingkungan dan ckuocemi, dengan prinsip pruses 
pembelajaran bersama. Dalam program PIKP tahap pertama, 99 “6 dari 
mana Bantuan Langsang Masyarakat (BLM), digunakan untuk layanan 
pinjaman. Sesungguhnya terjadi kesalahan pemahaman bahwa PIKP lebih 
terfokus dalam pengembangan ekonosni, Pada hal PIKP memandang, 
Dila perilaku/watak mamusia itu baik, maka dengan sendirinya dia akan 
lebik mudah keluar dari kemiskinan, Karena itu core bisnis P2KP adalah 
buyaimana agar perilaku'watak pribadi itu mengarah pada hal yang positif 
Dengan kerja sama P2KP dengan BRI, UPK/BKM yang dalam tahap 
pembelajaran di lapangan, diharapkan akan lebih sustainable, dengan 
wlanya pelatihan dan perdampingan lanjutan oleh BRI Tantangan Tuyas 
yang diberikan kepada BRI, sebuah resiko dan tantangan. 

Karena BRI dengan reputasi yang dimiliki dalam layanan kredit 
mikro utama di Indonesia, jangan terganggu dengan kerjasama ini 
Kegagalan kerjasama dengan PIKP merupakan bal yang vangat merusak 
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kredibilitas BRI, uangkap Ibu Siti Muwarni. Namun di pihak lain , dalam 
perpsktif kedepan UPK/BKM adalah pesar Inyanan BRI, sekaligus juga 
sebagai penjabaran wujud kepedulian BRI pada rakyat kocil. Para peserta 
pelatihan ini akan bertugas sebagai fasilitator dalaru pelatihan 800 BKM 
dan UPK yang akan berlangsung dalam bukun September hingga Oktober 
1104 di berbagai kota. Kotu lokasi penyelenggaraan pelatihan ird udalah 
Jakarta, Yokyakarta, Bandung, Semarang dan Surabaya. Pelatihan BKM 
ukan diikuti oleh dua orany wakilnya selama 2 hari sementara pelatihan 
UPK akan diikuti 3 orang dari tiap UPK selama $ huri. BKM dun UPK 
yang akan mengikuti pelatihan ini diseleksi oleh PIKP dengan berpijak 
pada empat kriterin dasar, yustu sejauh mana BKM selah dapat memelihara 
kepercayaan yang dilihat dalam bentuk trunaparunsi, akuntabilitas dan 
partisipasi relawan dan dianamika mussyawarah. Kriterni kedua adalah 
sejauh mana BKM memmany berpihak puda si miskin dari dimensi Layanan 
dan umpirasi. 
representatif warga sasaran PIKp dan kriteria terakhir adalah sejauh mana 
BKM telah mengakar. Karena sesungguhnya BKM itu sendiri semacam 
Board of TrustesLembayu Kepercayaan Musyarakat dengan pimpinan 
kolektifnya. Dengan dukungan BLM yang diberikan maka proses 
pembejajaran semakin cepat. Tentunya BLM dalam hal isi, hanya sebagai 
tool. Dengan pendekatan ini, P2KP sangat menghindari pendekatan 
program yang bersifat instant BKM Prawirodirjan, Sebuah Contoh 
Bahagian dari TOT ini wdalah kunjungan lapangan ke BKM dan UPK di 
wilayah Yogyakarta dan sekitarnya. Peserta TOT diorganisir dalam 7 
kelompok dan masing masing mengua jungi sebuah UPK BKM. Salah satu 
UPK BKM yang dikunjungi oleh Kelompok III adalah di kelurahan 
Prawirjodirjan, Kecamatan Gendoman, Kota Yogyakarta. 

Kelurahan ini salah satu Jokasi dari 45 Kelurahan sasaran PTKP, 
dengan penduduk 2600 jiwa, 713 KK. Kelurahan ini terbagi dalarn 11 KW 
dan 61 RT. Diperkirakan sekitar 70 W dari penduduk termasuk Miskin. 
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BKM telah meneriman dana BLM 240 juta pada tahun 2001 umtak kogiatan 
ekonomi dana tersebut telah berkembang menjadi Rp 390 juta . tahun 2004. 
P2KP tahap pertama tidak menyaruskan untuk penggunaan BLM untuk 
tridaya sejak awal. Dana ini telah dimanfaatkan oleh 79 KSM dengan 42! 
orang pemnanfaat. Pemanfaat dana BLM untuk layanan pinjaman bergulir 
diutamakan hanya yang memiliki usaha. Mereka harus berhimpun dalam 
KSM, dengan anggota 4 hinga 10 orang. 

Sebnyai Ketua BKM adalah Pak Bambang, Swasta dan Ketua 
Pengawas Pak Yoyo seorang Dosen di Universitas di Magelang, sebagai 
menager UPK Ibu Eti Mahdalena. UPK didukung oleh tifa orang pelaksana 
yang lain, yaits Ibu Darmadi, Sekiretaris, Avi Rahman, kasir dan 
Suprihatin, Juru Buku. UPK hanya buka jam (8.30 hingga 21.00, Senin 
lingga Jum,at. Layanan pinjaman diberikan kepada KSM dan aplikasinya 
dimasukan dalam no urut peminjam. Setelah aplikasi diterima, UPK 
melakukan dialog dan kalau perlu pengecekan lapangan, setelah Itu 
dimasukan dalam no urut rencana realisasi. Semua besar layanan pinjaman 
kepada anggotm KSM hanya Rp 500.00/orang, sekarang UPK telah mampu 
memberikan layanan pinjaman sebesar Rp 3.000.000, maksimal. Tercatat 
jurnlah piutang akhir Desember 04 sebesar 544.900.000 pada tahun 20612 
jumlah piutang diakhir tahun Rp 491.900.000. Tingkat tunggakan tahun 
2063 lebih kecil, hanya Rp 4.540.001 (06588), pada hal tahun 2003 
mencapai Rp. 12.283.0W). Kocilnya tunggakan layanan pinjaman karena 
KSM dan anggota semakin menyadari bahwa dana ini adalah dana besar 
dan masih banyak yang antri untuk memperoleh layanan. 

Selain itu, setiap bulan, perkembangan UPK, seperti siapa 
peminjam, besar pinjaman, pengembalian, tunggakan selalu didapat dibaca 
dan dicermati oleh musyarakat di papan pengumuman BK yang tersebar di 
7 lokasi. Masyarakat tidak keberatan dengan caru keterbukaan ini, karena 
memang dalam pertemuan dengan anggota disampaikan dan disepkati, Jasa 
layanan pinjaman yang diperoleh dapat menutup biaya operasional. 
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Misalnya saja kita lihat tahun 2003, biaya operasional mencapai Rp 
W.680.000 lebih besar dari tahun 2002 senilai Rp. 32522000. Sementara 
keseluruuan pendapatan tabun 2003 mencapai Rp. 97.157.000 dan pada 
tahun sebelumnya Rp. #7218,MO, Pendapatan terbesar adalah dari jasa 
pinjaman dana bergulir, dengan kesepakatan 1,5 W per bulan, flat dan 
dengan durasi pinjaman hanya 12 bulan. Lurah Kelurahan ini Drs Nur 
Hidayat, bangga dengan perkembangan BKM dan UPK di wilayahnya 
Kebangaan ini semakin tinggi, karena dalam beberapa tahun terakhir Lurah 
dan BKM sering diundang ke Jakarta membagi pengalaman dun 
memperoleh penghargaan. Mulah Kelurahan ini termasuk kelurahan 
teladan. Hasil jasa UPK digunakan untuk kegiatan lain. Diantara kegiatan 
yang dilakukan dengan pemanfaatan alokasi jasa dana bergulir adalah 
pemberian beasiswa sejak 3 tahan yang lalu kepada anak anggota KSM. 

Setiap tahun diberikan berasiswa untuk 14 anak dengan rata rata 
SPP Ep 120.000/orany. Dulam waktu yang bersamaan juga dilakukan 
dukungan dan bantuan untuk perbaikan sarana ibadah di kelurahan ini. 
UPK/ BKM memberikan bahan bangunan kepedu Musyola dan juga 
Gereja, tahuan 200) yang lalu Konsrol masyarakat terhadap UPK BKM 
berlangsung pada saat KSM melakukan transaksi di UPK BKM, enetalai 
papan pengumuman yang ada di 7 lakasi. Yang menarik lagi, adalah UPK 
BKM setiap tatuan telah mernanfhatkan akuntan Publik untuk menyuadit 
keuangannya. Tahun 2003 andit yang dilakukan denga hasil baik. Bugi 
BKM hal pening, waluu harus mengeluarkan dana untuk akutan public (Hj 
Nuraini) Rp 675.00Mtakun 2003, 

Beberapa petikan dan ungkapan KSM dan pemanfaat dengan 
layanan UPK/ BKM di wilayah ini, adalah: o Kasim Ketua KSM |$ dengan 
6 anggota yang pertama menerima pitajamn Rp 750.0Worang dan sekarang 
Rp 2.500.000Vorany. Anggota KSM terdiri dari pedugang baso. pedapang 
gorengan dan kasim sendiri adulah penggali pasir. KSM Ini selalu topi 
waktu mengembalikan, karena kalau oda anggota yang telat membayar ke 
dia, disunah setor langsung ke UPK. Umumnya mereka malu katau setor ke 


UPK, karena terlambat. KSM ini selabu dapat IPTW, hadiah tepat waktu 
Dulu rumah saya dianggap turnah tidap sebat, sekarang rumah saya sudah 
beton dan lantai keramik. Ga malu lagi, anak saya ada yang sudah selesai 
kuliah. d Ibu Siti, KSM 7, dengan 5 orang anggota. Dulu dapat pinjaman 
Rp 300.006Warang dan sekarang dapat pinjaman ? juta/orang. 

Usaha gorengan sudah ditipkan di beberapa kios. Dua anaknya 
sedang kuliah di STAN dan IAIN. 0 Sudaryanto, KSM X, dengan anggota 
7 orang . Sudaryanto mulai memperoleh pinjaman Rp 75000 dan 
sekarang sudah Rp. 2.800.000. Usaha yang dijalankan adalah pembuatan 
shulite cock , disebut jalan ya jalan disebut mati ya nggak mati. Dengan 
dukungan pinjaman ini dia sudah dapat membuat stock barang dan malahan 
mulai keliling di titip di voko, O Ribowo, Ketun KSM 11, dengan anggota 6 
orung. Ribowa juga Ketua RT 36 menjalankan usaha jaan border. Semula 
dia banya sewa mesin bordir, dengan pinjaman sebesar Rp 2.500.000, telah 
dapat membeli mesin bardir dan 1 pekerja tetap. Namun usaha ini belum 
tmaksimul, kareon tidak dapat membuat balan bordir. 

Tetapi usaha lebih lancar dan tidak nunggak. Ribowo, masih perlu 
Kp 7.501000, agar usaha bordir ini lebih bertahan. Kelompoknya selalu 
dapat hadiah IPTW karena selalu tepat wuktu Agenda Beberapa agenda 
patut menjadi titik perhatian nanti, seperti dijelaakan oleh Itu Siti Muwarni, 

Orang miskin diharapkan akan dapat memberdayakan diri sendiri dan 
sangat tergantung dengan sikap mentalnya. Sikap mental positif yang 
dibangun oleh PKP menjadi pijakan kemitraan BRI. Karena salah satu 
ukuran partner BRI adalah aspek Cbarzcter. Dan Tidak mudah mengubah 
dan membentuk karukter positif yang diperlukan - BRI selalu berhubungan 
dengan pihak dengan logalitns hukum, baik individu maupun perusahaan. 

Dalam konteks ini kita perlu sikapi bagaimana aspek hukum dari 
UPK BKM, Bisa saja nanti UPK atau KSM mengarah pada bentuk 
kelembagaan ekonomi formal, seperii koperasi. Hal ini penting untuk 
@perikatan antara BRI dengan Mitranya, - Dana bergulir PIKP saat ini 
diberikan kepada pemanfaat rnelalui KSM, Besar layanan dukungan modal 
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antara Rp 500.000 hingga Rp 2 500.000'orang. dengan bunga 1.8 “6 bulan, 
flat. Dimasa datang penentuan suku bunga ini akan didasarkan padu cost 
vef maney dan services, BRI ukan mengajak UPKIKM untuk 
menelaahnya. - Tentang aspek reward dan funiah bagi UPK/BKM perlu 
dilihat dalam perpektif kedepan, walau saat ini belum banyak kejadian yang 
merisaukan. Ditambahkan pala oleh Pimro PIKP Pusat, Ir Artantao, bahwa 
“ Loknsi P2KP secara formal di perkotaan, Lokasi yang ditentukan tidak 
tumpang tindih denyan PPK yang lebih berorientasi pedesaan. Lokasi ini 
sebelumnya dikonsultasikan dengan Pemda. Walau disebut perkotaan, di 
beberapa daerah , khususnya di lunr Jawa, dimensi perkotaan tidak begitu 
kentara. Tiduk ada deskriminasi P2KP, kota dan desa. Lebih jauh ti dengan 
proses pembelajurun yang berlangsung diharapkan terjadi sinergi antara 
berbagai kelembagaan yang nda di tingkat Kelurahan dan Desa Kasus 
Pekalongan, dimana BKD dengan UPK/BKM terlihat bersalny. mvangkin 
saja. Karena layanan berbeda dan pendekatan berbeda." 

Kredit Usaha Rakyat (KUR) adalah program dari pemerimuh berapa 
pinjaman modal usaha yang dananya 1006 dari bank pelaksana KUR untuk 
rakyat Indonesia yang produktif dan Layak namun Belum Bankable dengan 
plafun sampai dengan Rp. 500.000.000, (lisna ratus juta rupiah) yung 
dijamin oleh Perusahaan Penjamin. Karena dananya dari barik pelaksana 
makanya bunganya & simemnya berbeda beda, dan jika anda di tolak hark 
BRI bisu mvengajukan di bank lainya yang penting Tidak sedang menerima 
krodit'pembiayaan dari perbankan dan'atau yang tidak sedang menerima 
Kredit Program dari Pemerintav'selain KUR, 

KUR BRI ditujukan puda sektor pertanian (oo farm), perikanan (on 
farm) dan Industri pengolahan, dan sektor perdayangan, Dalam progrurm- 
uya Ini Bank BRI beberapa bulan yang labu memberitakan bahwu Padu 
tabun 2016 lalu, Bank BRI mampu menyalurkan KUR sebesar Rp. 694 
Triliun kepada 3,9 juta debitur. 

Pencapaian ini lebih tinggi daripada yang ditargetkan oleh 
pemerintah yakni sebesar Rp. 67,3 Triliun. Kimwus untuk tahun 2017, diri 
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target KUR nasional sebesar Rp. 110 Triliun, Bank BRI mendapatkan 
kepercayaan dengan mendapatkan porsi penyaluran sebesar Rp. 71,2 
Triliun atau 65W dari total KUR nasional di tabun 2017, 

Sebenarnya KUR ini bukan hanya bank BRI, bank yang lain juga 
mempunyai program Inl, ada 33 hark pelaksann KUR dan ratu ratu bank 
daerah menjadi bank pelaksana, seperti bank BJB yang pernah snya ikuti. 
Memang bunk BRI-lah yang masyarakat kenal dengan progm KUi-nya 
selungga anggapan-nya cuma bank BRI saja Dulu 4 tubun yang lalu 
Pengalaman saya perah mengajukan KUR ke BRI, guk tau kenapa lama 
hanget realisasinya dan prosesnya agak berbelit belit padahal saya punya 
agunan. Mungkin karena terlalu banyak yang mengajukan jadi luma 
prosesnya, terbukti Selama hampir 3 bulan, dari awal tahum 2017 hingga 
pertengahan bulan Maret 2017, Bank BRI berhasil menyalurkan KUR 
sebesar Rp. IIA Triliun kepada lebih dari 646 ribu debitur. “Ini 
mempertegas posisi Bank BRI sebagai bank yang. fokus kepwda 
pemberdayaan UMKM di Indonesia," ujar Direktar Utama Bank BRI 
Saprajarto. Angka ini merupakan prestasi tertinggi yang perah dicapai 
oleh lembaga perbankan”. Dengan proses yang lama itu saya gak sabar dan 
beralih ke bank BJB. 

Tapi untuk tahun 2017 ini dipermudah katanya, sebagai info disela 
sela ncaru kofrenai pemberdayaan ckonwmi umat, kotiaka acara itu akan 
ditutup wakil presiden Jusuf Kallu mengatakan "dalam beberapa bulan 
kedepan bunga KUR akan diturunkan dari 96 menjadi 794. Kebijakan ini 
dilakukan untuk mendorong pengembangan sektor UMKM (Usaha Mikro 
Kecil Menengah). Jika arula berminat silakan anda langsung saja kekantor 
BRI terdekat dan tanyakan selengkapnya. Saya sebagai pemulis diaini hanya 
memberikan info prgram KUR, syarat dan ketentuan-nya saja. 

Pembiayaan KUR BANK BRI 

«Kredit Usaha Rakyat (KUR) BANK BRI terdiri dari KUR Mikro, KUR 
Ritel. dan KUR TKI 
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KUR Mikro BANK BRI adalah Kredit Modal Kerja dan atau Irrvesinsi 
dengan plafond sd Rp 28 juta per debitur 

KUR Ritel BANK BRI adalah Kredit Modal Kerja dan atau Investani 
kepada debitur yang memiliki usaha produktif dan layak dengan plafond » 
Rp 25 juta &d Rp 500 juta per debitur 

KUR TKI BANK BRI diberikan untuk membiayai keberangkatan calon 
TKI ke negara penempatan dengan plafond ad Rp 25 juta 

KUR BANK BRI diberikan kepada pelaku usaha mikro, kecil, dam 
menengah dengan usaha produktif dan layak 

Sektor usaha yang dibinyai sesuai dengan ketentuan pemerintah 

KUR BANK BRI dapat dilayani di seluruh Unit Kerja BANK BRI yang 
tersebar di seburuh Indonesia 


Syarat Calon Debitur 

KUR Mikro BANK BRI 

Individu (perorangan) yang melukukas usuba produktif dan layak 
Telah melakukan usaha secara aktif minimal 6 bulan 

Tidak sedang menerima kredit dari perbankan kecuali krodit konsumtif 
seperti KPR, KKB, dan, Kartu Kredit 

Persyaratan administrasi 

Identitas berapa KTP, Kartu Keluarga (KK), dan surat ijin usaha 


KUR Ritel BANK BRI 

Mempunyai usaha produktif dan layak 

Tidak sedang menerima kredit dari perbankan kecuali kredit konsumtif 
seperti KPR, KKB, dan, Kartu Kredit 

Telah melakukan usaha secara aktif minimal 6 bulan 

Memiliki Surat flm Unaha Mikro dan Kecil (TUMKI ntau surat ijin usaha 
lainnya yang dapat dipersamakan 
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KUR TKI BANK BRI 

Individu (perorangan) calon TKI yang akan berangkat bekerja ke negara 
penempatan. 

Pencyarutan administrasi: 

Identitas berupa KTP dan Kartu Keluarga 
Perjanjian kerja dengan pengguna jasa 

Perjanjian penempatan 

Paspor 

Visa 

Persyaratan lainnya sesuai ketentuan 


vb pr 


Ketentuan dan Syarat Kredit 
KUR Mikre BANK BRI 
» Hewar kredit 
Maksimal sebesar Rp 25 juta per debitur 
& Jenis krodit 
3 Kredit Modal Kerja (KMK) jangka waktu maksimal 3 (riga) tahun 
3 Kredit Investasi (KI) jangka waktu maksimal (lima) tahun 
«Akad Mudharabah (bagi hasil) 
«Tidak dipungut biaya provisi dan administrasi 


KUR Ritel RANK BRI 
». Hesar kredit 
» Rp 25 juta - Rp 300 juta 
«Jenis kredit 
5 Kredit Modal Kerja (KMK) jangka waktu maksimal 4 (empat) 
tabun 
9 Kredit Investasi (KI) jangka waktu makalmal $ (lirsa) tahun 
«Akad Mudhurabah 
Tuak dipungut hiaya provisi dan administrasi 
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Agunan sesuai ketentuan bank 
KUR TKI BANK BRI 
Besar kredit 


Maksimal Rp 25 juta atau sesuai Cost Sirucrure yang ditetapkan perserintah 


Akad Murabahah 

Tidak dipungut biaya provisi dan administrasi 

Jangka wukta muksienal 3 (tiga) tahun atau sesuai kontrak kerja 
Tujuan negara penempatan Singapura, Hongkong, Taiwan, Brunci, 
Jepang, Korea Selatan, dan Malaysia 


Simulasi angsuran KUR Besarnya Pinjaman Sesuai Jangka Waktu 
ea 
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C« Baca juga: Syarat Lengkap Buka Rekening Tabungan BRITAMA »- 

Prosedur/Mekanisme Pengajuan KUR ARI 
Pemobon (UMKMK) mengajukan surat permobonan KUR kepada Bank 
dengan rmelampiri dokcumets seperi) hegulitas tewutun (jika ada), peerdodrunra 
usaha, catatan keuangan dan sebagainya. 
Bank mengevalussi/unalisa kelayakan usaha UMKMK berdasarkan 
permohonan UMKMK tersebut. 
Apabila memarut Bank, usaha UMKMK layak maka Bank menyetujui 
permohonan KUR, Keputusan pemberian KUR sepenuhnya merupakan 
kewenangan Bank. 
Bank dan UMKMK menandatangani Perjanjian Kredit Pembiayaan. 
UMKMK wajib membavar'menyangsur kewnjihan pengembalian KUR 
kepada Bank sampai lunas. 

Dokumen Yang Di Perlukan: 

Identitas diri nasabah, seperti KTP, SIM, Kartu Keluarga, dil. 
Legulitas usaha, seperti akta pendirian, akta perubahan 
Perzinan usaha, seperti SITU, TDP, SK Doenisili, dil 
Catatan pembukuan atau laporan keuangan 
Copy bukti agunan 


Yang Termasuk Agunan Sebagai Jaminan: 

Agunan wajib ada yaitu Kelayakan Usaha dan Otryek yang dibiayai itu 
sendiri Genis usaha yang sudah awda jalankan), Kalau anda tidak punya 
wsaha apa apa mustahil akan di setujui 
Agunan Tambahan sesuai denyan ketentuan pada Barik Pelaksana. 
misalnya sertifikat tanah, BPKB mobil, dan lain sebagainya. 
.. Baca Juga: Cara & Syarat Mengajukan KUR BNI Terbaru 2017 »» 

Itulah KUR BRI 2017, Syarat Dan Ketentuan KUR BRI 2017, 
Mekanisme & Prosedur Mangajukan KUR BRI. Untuk Cara lebih 
lengkapnya silahkan anda datangi saja kekantor BRI terdekat daerah unda, 
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dengan senang hati mereka akan menerangkan semuanya tentang 
persyaratan dokumen yang harus anda sediakan. 

Pencarian terkait: KUR Bank ARI 2017 , tabiat caregurcan KUR beark 
BRI akad xyariah 2017, syarat mengajukan KUR BRI 3017, pinjaman KUR 
BRI 2017, kredit seraha rakyat (KUR) BRI 2017, agunan KUR BRI 2017 
Jemlnan KUR BRI 2017. 


3, Program Pendukung 
Progrum pendukung pembiayaan Usaha Mikro Kecil Menengah Bank 
Rakyat Indowesia Syariah di Kantor Cabang Pembantu Serang kepada para 
pedagang di Pasar Rau Kota Serany, mesti didukung oleh berbagai hal, yaitu 
&. Tempat yang seratogis 

Jarak tempuh Bank Rakyat Indonesia Syariah Kantor Cabang 
Pembantu Serang di Jin. Ahmad Yani No. 168 Serang. Sangat 
setrniogis boruda di pusat Kota Serang, berjarak kurang lebih | Km 
dengan Pasar Rau sebagai pusat pasar induk dimuna tempat para 
nasabah berusaha dagang. Transpormasi bias dari segala aruh baik 
metuju BRI Syariah maupun ke Pasar Ras, Dari terminal Pukupatan 
Serang dengan naik Angkut Kota “Pakupatan-Royal” hanya denyan 
tarif Rp. 3.000. begitupun kc Pusar Rau dengan naik Angkutan Kota 
“Pakupatan-Royal" hanya dengan tarif Rp. 3.000. demikian dari Pasar 
Rau ke BRI Syariah dengan naik Angkutan Kota “Pakupatan-Pasar 
Kau" dengan ongkos Rp. MO). Ini dapat memudahkan paru Nasabah 
pedagang di Pasar Rau untuk berkomunikasi, 

Pusar Ruu Trade Ceriter merupakan pasar induk yang merupakan 
banyak pedagang denyan bermacam-macam produk yang digolongkan 
dalam beberapa bagian, diantaranya " 

|) Lantai Dasar terdapat beberapa bagian blok-blok, yakni: 
" Munadi, “Gambaran Umum dan Sejarah Pasar Raa Trade Cerer Kota Serang”, 


Wowunsura, dengan Manager PT. Pesona Banten Persada Pasar Rau Trade Center Kota Seng, 
31 Juli 3017. 


Biok A sampai Dok F khusus pedagang kering atau pakaian, 
pedagang makanan dan minuman. 

-. Blok M diisi oleh pedagang buah-buahan. 

«Blok 1 meliputi pedagang sembako dan kelantongan 

-. Bok J sumpai Blok K terisi oleh pedagang basah yukni pedagang 
sayarati, Ikan dan daging. 

1) Lantai I: 

- Blok A sampai Blok F diisi oleh pedagang makanan dan minuman, 
salon, mainan. 
Blok 1 sampai Blok K meliputi pedagang sembako, sayuran dan 
ikan. Dengan catutan, pedagang ini berjualan kira-kira pukul 22.06) 
Ox.00, 

1) Lantai II: Blok pedagang pisang, Kantor PT. Pesona Banten Pervada, 
GOR Bulu Tangkis, Masjid, Area Parkir, Bilyard. 

4) Pedagang Humparan yakni seperti sayuran, cabe, bawang, jahe, luon 
dan kain sebagninya. Pedagang ini berjauaan kira-kira pukul 22.00- 
18.00 

Sejak direamikan dengan mana Pasar Rau Trade Cemer oleh 

Presiden ke Tima Megawuti Soekarnoyutri pada 22 Agustus 2004 lalu, 

Panar Rau Trade Center semakin masyhur kivusasnya untuk produk-produk 

tekstil, tidak hanya di kalangan masyarakat ekonomi menengah ke bawah, 

namun kalangan menengah be atas, karena kini Pasar Rau Trade Center 
bukan lagi pasar tradisional. Pasar yang saat ini berada di daerah 
miministrasi Pemerintah Kota Serang Ini telah mengalami banyak 
perkembangan sejak didirikan. Sebelum menjadi kawusan pasar, Rau 
merupakan daerah rawa-rawa yang tergenang air. Dari sinilah, Pasar Rau 

Tinde Center mendapatkan namanya, Pasar Rawa, yang kemudian lebih 

dikenal dengan Pasar Ram Trade Cemer (RTC). Perubahan nama ini pun 

kemungkinan besar merupakan bentuk arbitrasi dialek antar para pedayang 
yang berasal tidak banya duri Serany, namun juya dari Cilegon, 

Pandeglang, Rangkasbitung, Ciruws, Meruk, Labuan, Banten Lama, 


Tanggerang dan Cikande."" Pasar Kau Trade Center awalnya terpetar di 
utas lahan seluas 5,7 ha Pasar ini dibangun pada tulus 1982 sebagai 
relokasi bagi para pedayany tradisional di Pasar Lama, Kota Serang. Pasar 
Rau Trade Center awalnya pula ditetapkan sebagai pasar tradisional oleh 
Pemerintah Kabupaten Serang kala itu. Kemudian Pasar Rau Trade Center 
beralih kategori menjadi pasar induk dengan pengurangan luas lahan 
menjadi 4,5 hektare, sebagai akibat dari pelebaran jalan 

Perkembangan setelulinya pun terus terjadi memuruti alur zaman. 
khusuanya ketika Bamen dinobatkan sobagal provinsi. Perubahan akibut 
otooomi daerah ini tuk bisa tidak menyentuh pala pada musyarakat bawah, 
termasuk pada keberadaan Pasar Rau Trade Center sebagai Pasar Induk 
yang bernda di ibukota provinsi Banten, Alasan inilah yang kemudian 
mengharuskan Pusar Rau Trade Cemer yang masih tradisional berubah 
menjadi Pasar Induk Modern. Maka pada 2002, Pemerintah Kabupaton 
Serang melalui Dinas Pengelolaan Pusat (DIPPAS) bekerju sama dengan 
PT Pesona Banten Persada sebagai pengembang, mulai membangun Pasar 
Rau Trado Center (RTC). Pihuk pengelata pin berharap Pemerintah Kota 
Serang dapat memberikan perhatian yang lebih terhadap lingkungan di 
seputar gedung RTC, yang bukan lagi menjadi tanggung jawab pibak 
pengelola, seperti jalan dan kios-kios di luar pagar gedung RTC, sehingga 
Pasur Rau Trade Center tidak lagi terkesan kumuh. "' 


b. Program yang ditawarkan BRI Syartah 

Kenapa para pedagang pasar Rau lebih memilih program yang 
ditawarkan BRI Syariah untuk menjadi nasabah. Karena memang 
keunggulan BRI Syariah dengan bank lainnya itu verletak di asuransi, 


" Munadi, “Gambaran Urut dan Sejarah Pasar Kau Trade Center Kota Serang”, 
NN Pa an Or Oa ar ab PA PAN PG DONG Papa 
n 3017. 

" Musadi, “Gariharan Unmess das Sejarah Pasar Hau Trade Center Kota Serang”, 
Wawancara, dengan Manager PT. Pesona Iharten Persada Pasar Rwa Trade Cenuer Kota Serang. 
1 Juli NOV, 


karena jika nasabah melakukan pinjaman hingga Rp 500 juta, mereka 
tidak dikenakan binya bsuraswi jiwa, Untuk asuransi tetap dibayarkan 
kepada pihak asuransi, namun BRI Syariah yang akan menanggung 
semua pembayaran asuransi tersebut", Dengan kehadiran produk 
tersebut diharapkan UMKM yang mendapatkan bantuan modal mampu 
mengembangkan diri dan terus berperan secara aktif delam memajukan 
kerukyutan. 

UMKM atau Lisaha Mikro Kecil Menengah merupakan sebuah 
usahn yang kala ini banyak digandrungi oleh masyarakan di Indonesia 
kirususnya, jenis usaha yang satu ini meski terbilang usaha kecil 
narman jika dijalani dengan benar dan sabar dapat menghasilkan omset 
yang luar biaan benar, Kala ini hanyak sekali pengusaha muda di 
Indonesia yang berusaha untuk mengembangkan usaha mikro yang 
dijalaninya, namun ada satu hal yang menjadi kendala yakni modal 
mnu binya. Dalam sebuah usaha, tentunya modal menjadi faktor paling 
utamna bagaimana usaha tersebut bisa tambuh dan juga berkembang. 
Tanpa adanya modal, hampir mustahil untuk dapat mengembangkan 
usaha ke tingkat yang lebih baik lngi. Masa sekarang ini, menemukan 
tnodal umtuk usaha terbilang gampang, karena saat ini ada sebuah 
produk pembiayaan terpercaya dari bank BRI Syariah untuk dijadikan 
sebagai modal usaha. 

Untuk usaha mikro sendiri, ada produk pembiayaan pinjaman 
usahanya sendiri dengan nama UKM atau usaha kecil menengah, 
Produk pembiayaan UKM ini diberikan oleh bank BRI Syariah yang 
khusus diberikan hagi pengusaha dalum kategori kecil atau menengah, 
jenis dari produk pembiayaannya senciri sangat beragam mulai 
dari pembiayaan mikru. 

Seperti — yang telah dijelaskan di atas, produk pembiayaan 
yang satu ini diberikan kepada pengusaha kecil agar dapat 
mengembangkan jenis usaha yany sedang ditekuninya Ada berbagai 
macam produk dari pembiayaan mikro ini, diantaranya adalah Mikro 


251B, Mikro 7SiB, dan mikro S001B. Pfatond yang akan diberikan 
untuk 2 jemis produk dari pembiayaan Mikro ini tentu berbeda, 
disesuaikan dengan kebutuhan nasabah. Bagi nasabah yang 
memertukan modal besar, tentunya jenis produk pembiayaan Mikro 
yang akan diajukan disesuaikan dengan modal yang ia butuhkan 
Dalam hal ini, bank BRI Syariah memberikan kemudahan dalam hal 
pembagian pembiayaan modal yang diperlukan oleh nasabahnya. 
Untuk plafond produk dari pembiayaan Mikro dengan Mikro 3Sik, 
plafond yang diberikan mulai dari Rp. 5 juta sampai dengan Rp. 18 
juta rupiah, Sedangkan Untuk produk Mikro7SiB, plafond yang 
diberikan untuk pembiayaan yang satu Ini mulai dari Rp. $ juta sumpai 
dengan Rp. 75 juta Untuk Mikro SONB, plafond yang diberikan 
sangat berboda jauh dengan 2 produk pembiayaan Mikro tadi. Plafinsl 
untuk Mikro SOOIB #ulai dari “Rp. 75 juta sampai dengan Rp. 500 
juta dengan masa tenor yang sangat panjang. 

Masa tenor yang berlaku untuk masing-masing produk duri 
pembiayaan Mikro ini tentu berbeda, untuk produk Mikro 2818 sendiri 
memiliki musa tenor mulai dari 6 bulan sampai dengan 36 bulan 
Sedangkan untuk Mikro 75 iB dan juga Mikro SOE, masa tenor yang 
berlaku sama-sama mulai dari 6 bulan sampai dengan 60 bulan (60 
bulan untuk masa tenor dengan ketentuan kirusus). Jika nasabah 
tertarik untuk mengajukan pembiayaan Mikro ini, tentunya ada 
beberapa persyaratan dan juga ketentuan yang harus dipenuhi yang 
tentunya telah ditvaat oleh pihak bank. Selain dari syarat dan ketentuan, 
beberapa dokumen juga diperlukan untuk memenuhi syarat 
adeninistrasi yang berlaku pada pembiayaan Mikro ini, Perlu diketutl, 
ada beberapa persyaratan dokumen yang berbeda antara produk vang 
sutu dengan yang lainnya. Untuk Informasi lebih lanjut mengenai 
pembinyaan mikro ini, silahkan kunjungi langsung kantor bank BRI 
Syariah yang ada di wilayah Anda atau dapat pula lihat informasinya 
di situs reami bank BRI Syariah. 


Bank BRI Syariah turut sertn memberikan fawilitas kepada paru 
pelaku usaha mikro untuk mengembangkan usaha, yaitu dengan menawarkan 
Pinjaman Kredit Usaha Mikro. Sebuah bantuan modal yang dapat digunakan 
para pelaku UKM untuk mengembangkan usaha nya, produk tersebut adalah 
Unit Mikro BRI Syariah iB. Melalui Produk pinjaman tersebut Bank Bit 
Syartah menyiapkan dana pinjaman mulai dari yang paling rendah yaite Rp $ 
Juta hingga pinjaman yang paling besar ynitu Rp 500 Juta. Anda dapat 
mengajukan pinjaman sewa dengan keburuhan wsaha yang anda jalankan. 
c. Persyaratan yang mudah (fipemuhi 

Persyaratan yang mudah diperwahs untuk mendapatkan pembiayaan 
adalah sebagai berikut: 
F Individu (perorangan) yang melakukan usaha produktif dan lnyak 
? Telah melakukan usaha secara aktif minimal 6 bulan 
» Tidak sedang menerima kredit dari perbankan kecuali kredit 
konsumtif seperti KPR, KKB, dan, Karta Kredit 
Pp Persyaratan administrasi 

« Pemohon (UMKMK) mengajukan sarat permobonan KUR 
kepada Bank dengan melampiri dokumen seperti legalitas 
usaha (jika nda), peririnan usaha, catatan keuangan dar 
sehagarnya. 

e Bank mengevaluasi/anulina kelayakan usaha UMKMK 
berdasarkan permohonan UMKMK tersebut. 

e Apabila menurut Bank, usahn UMKMK layak maka Bank 
menyetujui permohonan KUR. Keputusan pemberian KUR 
sepenuhnya merupakan kewenangan Bank. 

« Bank dan UMKMK menandatangani Perjanjian 
Kredit/Pembiaynan. 

. UMKMK wajib membayarimengangsur kewajiban 
pengembalian KUR kepada Plank sampai lunas. 
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P Wentitas diri nasabah, seperti KTP, SIM, Kartu Keluarga, 
dl 

P Legalitas usaha, seperti akta pendirian, akta perubahan 

» Perzinan usaha, seperti SITU, TDP, SK Domisili, dil 

» Catatan pembukuan atau laporun keuangan 

» Copy bukti ngurnan 


d. Aknd yang digunakan adalah akad syariah 

Prodak yang diyunakan BRI Syariah dalam sistem pembiayaan 
adalah: 
L. Mudvarabah 

Mudharabah ialah akad antara dua pihak (ornng) saing 
menengguny, salah satu pihak menyerahkan hartanya kepada pihak 
lain untuk diperduyanykan dengan bagian yung telah ditentukan 
dari keuntungan, seperti setengah atau sepertiga dengan syarat 
syarat yang telah ditentukan. 
2. Murabahah 

Murubahah adalah transaksi penjualan barung dengan 
menyatakan harga perolehan dan keuntungan (margin) yang 
disepakati oleb penjual dan pembeli, Pembayaran atas akad jual 
beli Murabahah dapat dilakukan secara tunai maupun kredit, Hal 
inilah yang membedakan Murabahah dengan jual beli lainnya 
adalah penjual harus memberitahukan kepada pembeli harga 
barang pokok yang dijualaya serta jumlah keuntunyan yang 
diperoleh. 


H, Perubahan Peningkatan Ekooomi Umat 


1) Sebelum pelaksanaan program 

a Perjalanan usaha para pedagang 
Perjalanan usaha para pedagang sebelum mengikuti program 
pembiayaan UMKM BRI Syariah belum nampak ada kemajuan 


seperti setelah diberi pembiayaan. Usaha dagang mereka dengan 
modal yang kecil maka laba yang diperolehpun kecil pula. Namun 
setelah mengikuti program UMKM BRI Syariah stok barang yang 
disediakan bertambah banyak, bukan saja dari volumenya akan tetapi 
juga dari segi jenis barang yang dijual belikan. Banyaknya barang 
yang diperjual belikan semakin besar Iaha yang diterima hila dihitung 
dengan presentase antara modal dengan laba bersih maka hal ini dapat 
membantu kebutuhan hidup sehari hari. 

Dari hasil wurvei rata rata pedagang di Pasar Rau dilihat dari 
laba bersih balan sebelum mengikuti program UMKM BRI Syariah 
Kota Serang dapat dilihat padu tabe3 berikut ini: 


Tabel 17 
Laba Bersih Perbulan Pedayang di Pasar Ranu Sebetum mengikuti 
Program UMKM BRI Syariah Kota Serang 


1 Wwwancara dengan Para Pedagang Pasar tau Tanggal 29 Juli 2017 
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b. Program Dampingan UMKM BRI Syariah Kota Serang 


Program Dampingan UMKM BRI Syariah Kota Serang kepada 
para Pedagang Pasar Rmu Kotu Serang, sebagaimana pada tabel berikut ini: 


Tabel 2” 
Program UMKM BRI Syariah Kota Serang 


Kepada Pedagang di Pasar Rau 


1" Wwwancara dengan Para Pedagang Pasar au Tanggal 31 Juli 3017 


Para Pedagang Pasar Rau Kotu Serang wenuka mereka tidak peduli 
terhadap lembaga keuanyan yany ada di sekitar mereka Ada dua 
kemungknun kenapa mereka tidak meminta bantuan terhadap lembupa 
keuangan yang ada. Pertamu karena memang mereka tidak tahu manfaat 
lembaga keuangan yang ada dan yang kedua mereka trauma dengan kesan 
bank yang senantiasa hanya memeras ekonomi masyarakat. Hal ini 
tentunya kurangnya sosinlisai kepada masyarakat tentang fungsi lembaga 
keuangan bagi mereka yang butuh modal usaha. 


5 Setelah Pelaksanaan Program 
2. Perekonomian rakyat meningkat 
Dari hasil survei terkait pelaksanaan program perbiayaan UMKM 
BRI Syariah terhadap Pedagang Pasar Ruu Kota Serang sebagaimana 
pada tutvel berikut kmi: 


Tabel 3" 
Hasil Program Pembiayaan UMKM BRI Syariah Kota Serang 


" Wawmoara dengan Para Pedagang Pasar Kamu Tanggal 29 Jali 2017 


Dari tabel di atas dapat dilihat bahwa hasil pembiayaan UMKM BRI 
Syaciah kepada puru Pedagang Pasar Ra Kota Serang mengalami 
peningkatan dari sebelum uda pembiayaan sekitur 3086. Angsuran ruta 
rata dapat berjalan dengan lancar, sekalipun sedikit ada yang sedany dan 
ndu dua nasabah yany macet dari 50 nusahah. Penulis umbil sampel 30 
orang dari 150 orang yang menjadi nasabah pada program pembiayaan 
UMKM BRI Syariah kepada para Pedagang Pusar Rau Kota Serang, 


C. Analisis Hasil Dampingan 
Dari beberapa progrum dampingan terkait program pembiayaan 
UMKM BRI Syariah terhadap Podugang Pasar Raw Kota Serung, suda 
beberapa peluang dan hambatan, yaitu: 
|. Peluang 
Program yang disodorkan oleh BRI Syariah Cabang pembantu 
Serung dalam rungka memberikan pembinyaan kepada para Pedayang 
Pasar Rau merupakan program unggulan. Program ini banyak 


syariah ini cukup menggeliat, realisasi pembiayaan mikro menyalami 
peninykatan setiap bulan. Unit Mikro BRI Syariah iB menghadirkan 3 
produk yang dapat dipilih seaimi dengan kebutuhan masing-masing 
UMKM, yaitu Mikro 2518, Mikro TSB, serta Mikro SOON. Mikro 
SIB merupakan pinjaman usaha mikro syariah tanpa agunan atu 
jaminan. “Batas tertinggi kredit yang dapat dipinjamkan itu mulai dari 
Rp 5 juta hingga Rp 500 juta. yang dapat ditenor hingga 60 bulan,” 
Pembiayaan yang diberikan kepada para Pedagang Pasar Rau 
adalah Mikro 25iB yang dapat dijangkau oleh para Pedagang. Secara 
faktaal bahwa ketertarikan nasabah pada perbankan syariah didominasi 
oleh faktor objektifitus kualitasnya, hingga mereka lebih tertarik 
menggunakan pembiayaan jangka pendek yang beresiko lebih kecil. 
Beberapa peluang yang menjadi daya tarik nasabah pada Bank BRI 
Syariah adalah: 
|. Di dalam raang Iingkup Bank 
&. Adanya dewan pengawas yang menjamin bahwa Bank Syariah 
tidak melenceng dari konsep ekonomi syariah. 
b. Adanya manajemen perusahaan yang terpisah dari dewan 
pengawas maka tidak ada imervensi antara dewan pengawas 


dengan manajemen ian sebaliknya. 


& Pegawai yang bekerja adalah peyawai yang profesional dan 
sepenuhnya mengerti operasional perbankan syariah, 
2. Di luar ruang Iingkup Bank 

». Dukungan umat Islam yang merupakan mayoritas penduduk 
Undang-Undang No 10 tahun 1808 tentang perubahan Undang- 
Undang No 7 Tahun 1992 tentang perbankan, menunjukkan 
pengakuan Bank Indonesia akan keberadaan Bank Islam dan ank 
Konvensional. 

bh. Dukungan dari lembaga keuangan di seluruh dunia. Adanya Hank 
Syariah yang sesuai dengan prinsip-prinsip syariah adalah sangat 
penting untuk memelihara umat Islam dari hal-hal yang 
menjerumuskan kepada yang haram. 

c, Konsep yang melekat (build in concept) pada bank syariah sungut 
sesuai dengan kebutuhan pembangunan, baik masa kini maupun 
dirasa yang akan datang. 

Bank Syariah adalah sistem perbankan yang diperlukan 
masyarakat saat ini dan saat yang akan datang, karena hal bertikut bni 
a Bank Syariah mendorong kebersamaan antara bank dan 

nasabahnya dalam menyhadap resiko usaha dan membagi 
keuntungan atau kerugian secara adil, 

b, Operusi penyaluran duna Bank Syariah berupa pembiayaan tidak 
mengutamakan jaminan kebendaan, baik berupa surat huk atas 
pemilikan harta tetap maupun fidusia. Hal Ini bisa dilakukan karena 
pembiayaan yang diberikan adulah berupa tantanyan dana untuk 
membeli barang kebutuhan peminjam, dimana barang itu selama 
betum tunas masih menjadi milik barik. 

c. Untuk pembiayaan al-mudharabah, / Bank Syariah dengan 
sendirinya tidak akun membebani nusabuh dengan biaya-biaya 
tetap yang bernda di luar jangkauannya. 
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&. Bank Syariah dalarn operasinya jugu terbebas dari penyimpangan- 
penyimpangan karena penyaluran dana selalu dikaitkan dengan 
barang (terutama barang modal) yang dipertukan peminjam. 

« Bank Syariah juga menyediakan pinjaman murah bebas biaya 
disebut dengan al-gardul hasan yang disimpan pada rekening dana 
umat atas mama bat altamwil, yayasan-ynyasan, masjid dam 
sebagainya, dana ini dikumpulkan dari zakat, infuk, dan sedekah, 
sebelum disalurkan kepada mereka yang berhak. 

f£. Investasi yang dilakukan oleh nasabah Barik Islam tidak tergantang 
kepada tinggi rendahnya tingkat banga. 

Jarak tempuh Bank Rakyat Indonesia Syariah Kantor Cabang 
Pembantu Serang di Jin. Ahmad Yani No, 165 Serang. Sangat 
setrutegis berada di pusat Kota Serang, berjarak kurang Jebih 1 Km 
dengan Pasar Rau sebagai pusat pasar induk dimana tempat para 
nasabah berusahn dagang. Transporasi bian dari segala arah baik 
menuju BRI Syariah maupun ke Pasar Rau. Dari terminal Pakupatan 
Serang dengan naik Angkut Kota “Pakupatan-Royal" hanya dengan 
tarif Rp. 3.000. begitupun ke Pasar Rau dengan naik Angkutan Kota 
“Pakupatan-Royal” hanya dengan tarif Rp. 3.000. demikian dari Pasar 
Rau ke BRI Syariah dengan naik Angkutan Kota “Pakupatan-Pasar 
Ranu” dengan ongkos Rp. 3000. Ini dapat memudahkan para Nasahah 
pedagang di Pasar Rau untuk berkomunikasi. 

Pasar Rau Trade Center merupakan pasar induk yang merupakan 
banyuk pedagang dengan bermacam-macam produk yang digolongkan 
dalam beberapa bagian, diantaranya '' 

|) Lantai Dasar terdapat beberapa bagian blok-blok, yakni: 

Blok A sampai Blok F khusus pedagang kering atau pakaian, 

pedagang makanan dan minuman. 


" Munadi, “Gambaran Unnes das Sejarah Pera Ran Trade Center Kota Serang”, 
Wawancara, dengan Manager PT. Pesona Banten Persada Pasar Ram Trade Center Kona Serang, 
1 Juli DOT. 


- Blok M dlisi oleh pedayang buah-buahan. 

“Blok 1 meliputi pedagang sembako dan kelantongan 

«Blok J sampai Biok K rerisi oleh pedagang basah yakni pedagang 
sayuran, ikan dan daging. 

2) Lucuni I: 

«Blak A sampal Biok F diisi oleh pedagang takaran dan minurman, 
salon, mainan. 

- Biak 1 sampai Blok K meliputi pedagang sembako, sayuran dan 
Ikan. Dengan catatan, podagang ini berjualan kira-kira pukul 22.00- 
08.00, 

1) Lantai Il: Blok pedagang pisang, Kantor PT. Pesana Banten Persada, 
GOR Bulu Tangkis, Masjid, Area Parkir, Bilyand. 

4) Pedagang Hamparan yakni seperti sayuran, cabe, bawang, jahe, lace 
dan lain sebagainya. Pedagang ini berjaunan kira-kira pukul 32.00 
08.00 

Pasar Rau yang luasnya kurang lebih 4,5 hektar tentu dibumi 
oleh ratusan Pedagang yang kesemuanya ini berpeluang untuk 
menadapatkan pembiayaan dari BRI Syariah. 


2. Hambatan 
Program dampingan terkait program pembiayaan UMKM BRI 
Syariah terhadap Pedagang Pasar Rau Kota Serang, adu beberapa 
hambatan, yaitu 
|. SDM 
Sumber daya manusin tnasyarakat dampingan terkait program 
pembiayaan UMKM BRI Syariah terhadap Pedayany Pasar Rau 
Kota Serang kreatifitas masih minim. Sehingga sulit terbuka untuk 
memberikan perbaikan dalam usaha gum meningkatkan 
pengembanga wahanya. Keuletan dan kerajinan serta kurang 
perhitungan dengan gaya hidup yang berlebihan oleh para 
pedagang, sehingga melupakan kewajibannya untuk mengangsur 


kredit ke BRI Syariah, Sehingga mengalami kredit macet bahkan 


Beberapa hambatan terhadap Perbankan Syariah adalah: 

a. lmage yang terbentuk dimasyarakut adalah bank yang 
diperutiukkan harya arituk orang Takur. 

b. Masih terdapatnya berbagai kontrofersi tehadap keberadaan dan 
tistem operesional Hank Syariah diantara kelompok masyarakat 
dan bankir syariah, seperti : 

1) Kontroversi tentang bank dan riba 

2) Kontroversi tentang sistem akuntansi berbasis Ikas dan akrual 

3) Kontrovesri tentang perhitungan bagi hasil atas dasar profit 
arvl lose sharing dan revenue sharing 

4) Kontroversi tentang penghitungan margin harga jual barik 
pada akad murabahah, batu butharman ajil, salam, Istishann, 
jjarah, dan lain lain 

€, Kumagnya tenaga kerja yang memahami mengenai perbankan 
ayuriah, 

d. Kurangnya pemahaman dan pengetahuan masyarakat awam 
mengenal marnfiat dan kebaikan yang diberikan Perbankan 
Syariah. 

& Jarinyan pelayanan Bank Islam jumlahnya masih terbatas dan 
belum mencapai semua sentral-sentral kegiatan ekonomi. 

f. Keberhasilan sistem bagi hasil Rank Indonesia pada pembiayaan 
mudharabah dan musyarakah sangat tergantung kepada 
kejujuran nawubahnya. 

& Sistem bagi hasil memerlukan perhitungan-perhitunyan yung 
tepat terutama dalam menghitung bagian laba nasabah yang 
kecil-kecil dan yang nilai simpanannya tidak pernah tetap. 
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h. Karens Bank Islam meribawa misi bagi basil yang adil, maku 
Bank Islam lebih mernertukan tenaga-enaya profesional yang 
handal daripada bunk konvensioaal. 

L Karena Bank Islam masih baru dioperasikan di Indonesia, maka 
kemungkinan macih diperlukan perangkat peraturan pelaksunaan 
untuk pembinaan dan pengawasannya. 


BAB V 
PENUTUP 


AL Kesimpulan 


Program dampingan pembiayaan UMKM BRI Syariah terhadap Pedagang 


Pasar Rau Kota Serang Ada beberapa. hal yang pemulis simpulkan dari paparan 
ih atas yaitu 


“4 


Prodak pembiayaan UMKM HRI Syariah Cabang Pembantu Serang 
kepada para Pedagang Pasar Rau merupakan program unggulan Program 
ini banyak memberikan kontribusi kepada masyarakat pedagany dalam 
mengatasi kesulitan memajukannya usahanya Pembiayaan Mikro BRI 
Syariah 1B menghadirkan 3 produk yang dapat dipilih sesuai dengan 
kebutuhan musing-masing UMKM, yaitu Mikro 29IB, Mikro 7SIB, serta 
Mikro 300XB. Mikro 2518 merupakan penjaman usaha mikro syariah tanpa 
ayunan atau jaminan yang diberikan kepodu program dampingan, rata rata 
antara $ Juta samapai 25 Juta Rupiah. 

Peluang pembiayaan UMKM BRI Syariah Cabang Pembantu Serang 
kepada para Pedagang Pasar Ra, yaitu tanpa agunan atau jaminan Hal ini 
tentu para Pedagang sangat antusias untuk mengikuti program tersebut 
Disamping letak yang cukup setrategis atara BRI Syariah Cabang 
Pembantu Serang dengan Pasar Rau vang merupakan pasar induk yang 
luasnya 4,5 hektar dan dihuni oleh ratusan pedagang yang datang dari 
beberapa daerah. Sedangkan hambatannyn mayoritas dari para nasabah 
program dumpingan yang sangat minim dalam metmenej usahanya 
sehingga terjadi kredit macet (kurang lancar) 

Pembiayaan UMKM BRI Syariah kepada pata Pedagang Pasat Rau Kota 
Serany rvengalami peningkatan dari sebelum ada pembiayaan sekitar 308 
Angsuran rata rata dapat berjalan dengan lancar, sekalipun sedikit ada 
yang sedang dan nda dua nasabah yang macet dari 30 nasabah. Penulis 
werbil sampel SO orang dari ISO orany yang menjadi nasabah pada 
program pembiayaan UMKM BRI Syariah kepada para Pedugang Pasar 
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Rau Kota Serang. Dari peningkatan hasil usaha yang diperolelsnya, Ival ini 
berdampak pada peningkatan kesejahteraan sebesar 30 dari sebelumnyu 


B. Saran Saran 
Dengan selesainya penulisan penelitian imi ada beberapa sarun bagi 
pengelola, bagi rakyat, bagi bagi pemerintah dan termabuga pendarnpung. yaitu 
a Bagi para nasabah yang mendapatkan program dampingan pembuyaan 
UMKM BRI Syariah kepada para Pedagang di Pasar Rau bendaklah dapat 
menanamkan kepercayaan dalam mengembangkan usahanya 
b Bagi BRI Syariah bendaklah dapat memberikan keringanan terhadap 
program dampengan kepada pura tunaannya 
c. Bagi pemerintah bendaklah terus memberikan kebijakan terkait program 
UMKM dalum rangka memajukan ekonomi rakyat dalam meningkatkan 
ekonami nasisnal 
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Buku ini merupakan hasil penelitian dengan 
judul. "Pengabdian Masyarakat Melalui 


UMKM Dolam — Meningkatkan Ekonomi 
Umat (Studi di BRI Syariah Cabang 
Pembantu Serang). 

Penalitian ini bersifat — eksporatif 


inferensial yang bertujuan untuk menggali 
dan menemukan kesimpulan-kesimpulan 
umur yang ditarik secara sistematis dari 
tema-tema khusus, yaitu untuk: (1). 
Memberikan Wawasan pentingnya 
pembiayaan UMKM sebagai modal usaha. (2) 
Masyarakat memahami mengenai prodak 
prodak Unit Mikro BRI Syariah IB Mikro 25IB, 
Mikro F5IB, serta Mikro 30018. (3). Memberikan 
pemahaman kepada masyarakat mengenai 
resiko dan keunggulan produk Unit Mikro BRI 
Syariah (8. (4). Menjadikan mitra BRI Syariah 
dengan unsur akademisi, pemerintah dan 
organisasi kemasyarakatan 
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